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A Novelty in the African U~ion Commission:·. 
The African Integration Review is born 

• A scientific journal to address economic, social, cultural and 
political integration in Africa; 

• A multidisciplinary journal focusing on integration issues in Africa, 
open to all theoretical and applied research orientations on African 
regions and countries; 

• Constitutes a window of opportunity for the African researchers 
and academics to participate in Africa's integration process; 

• Offers an ideal framework for exchange of views on continental 
integration issues: 

• Meant for students, researchers, academics, economic operators, 
as well as political and economic decision makers in Africa: 

• A bilingual journal (French and English)publishedtwiceayear: 

• Published under the supervision of a scientific committee composed 
of African researchers and academics of international repute and 
with extensive experience working on Africa's integration issues. 

African researchers and academics from the Continent and the Diaspora, 
this is your Journal. Make it a credible journal through the quality and 
richness of your articles. Send your manuscripts immediately to the 
African Union Commission at the following address: 
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Fax: +251-1-551 02 49 
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Mk.wtza!amba & Chi'!]ama 

Implementation of Africa's Integration and Development Agenda: 
Challenges and Prospects 

By Dr. Maxwell M. Mkwezalamba• And Emmanuel]. Chzifyama ... 

Abstract: Africa faces several challenges in its endeavors to implement her integration and 
development agenda. This paper outlines these challenges in four broad categories, namefy, 
peace and m:uri!J, governance, economic and soda/ issues. It also seeks to provide solutions to 
thm challenges. The paper then discusses the important roles that/he African Union (AU), 
Regional Economic Communities (RECs) and Member States should play in addressing the 
challenges. It concludes l!J arguing that Africa'.r sus/ 
ainable development and pover!J redudion will not be achieved unless thm challenges are 
addressed. 

Mise en CEuvre du Programme de I' Integration et du Developpement de 
I' Afrique- Detis et Perspectives 

/ 

Resume: L'Afrique Jail Jace·rl plusieurs difts dans ses tentatives de mise en oeuvre de son 
'.programme d'int!gration 'el de d!ve/oppement. Ce papier esquim m difts dans qualre 
domaines, a savoir, Ia paix et Ia s!curit!, Ia gouvemance, les problemes !conomiques et 

' sodaux. II propose !galement des solutions a ces difts. Par ailleurr il met en lumiere /es roles 
imporlanls que doivenl }otter: !Union qfricaine (AU}, les Communaut!s Economiques 
Regionales (CERs) et/es Etats Membres, pour re/ever m difts. II condut en soulignant que 
le d!veloppemenl durable et Ia riduction de Ia pauvret! en Afrique ne mvnl pas atteints saM 
qm /'on ne trouve une solution a m difts. 

Introduction 

Africa continues to face a number of development challenges despite its vast 
resources and it remains the poorest continent in the world. For example, 34 

\ countries out of the 49 (or approximately 70 percent) poorest countries in the 
world are from Africa; almost half of the population lives in extreme poverty r 

and hunger; HIV /AIDS prevalence is highest in Africa compared to the rest of 
the world; many tountries have been grappling with the vicious. circle of 
poverty, social-political conflict and underemployment; and corruption· is 
having negative consequences on growth and development. Further, Africa 
suffers from poor infrastructure, limited Foreign Direct Investment (FDI), and 
huge external debt problems, among others. 

• Dr. Maxwell M. Mkwezalamba is Commissioner for Economic Affairs at the 
African Union Commission, Addis Ababa, Ethiopia. E-mail: 
MkwezalambaM@africa-union.org 

•• Mr. Emmanuel J. Chinyama is Special Assistant to the Commissioner for 
Economic Affairs, African Union Commission. E-mail: ChinyamaEJ@africa­
union.org 
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Despite these challenges, recent progress in Africa is, encouraging and 
Africa appears to be at a turning point. Many African leaders are taking the 
leading role in spearheading the development efforts and implementing Africa's 
integration and development agenda. These development efforts can be 
observed through, among others, the decisions taken by African Heads of State 
and Government during African Union (AU) Summits. The change from the 
Organization of the African Unity (OAU) to the 1\frican Union, with emphas~s 
on continental integration and the adoption in July 2001 of the New 
Partnership for Africa's Development (NEPAD) as a socio-economic 
programme of the African Union, represents a historic commitment by African 
leaders to accelerate integration and development in the Continent. 

I. Challenges Facing the African Continent 

The challenges facing Africa can broadly be classified into four categories, 
namely: peace and security, governance, economic and social issues. 

1. Peace and security 

One of the most critical challenges to Africa's integration and development 
efforts in the past one and a half decades has been the prevalence of conflict 
and political instability. There exist a number of on-going conflicts in a number 
of African countries, including The Sudan (Darfur and Southern Sudan), Cote 
d'lvoire, Ethiopia-Eritrea, Somalia, th(! Democratic Republic of the C~ngo 
(DRC), the Comoros, and the Central African Republic. The destructive and 
recurrent nature of these conflicts has had far-reaching consequences on the 
African State, the region and the continent as a whole, creating an environment 
of perpetual insecurity. 

Th:! high intensity of conflict in many cases and the protracted nature 
of conflicts in others have resulted in massive loss of human life, displacement 
of people, high numbers of refugees, child soldiers, high incidence -of 
vulnerability and social exclusion, destmction of socio-economic infrastructure, 
and erosion of institutional capacity. For example, the war in the D~C cost the 
lives of up to 2.5 million people since the war began in 1998, ·with over 2 
million people being displaced. The conflict situation in Africa has exa'cerbated 
poverty across the continent, made it difficult to accelerate sustainable 
economic growth and development and destroyed physical infrastmcture and 
human capital. Further, conflicts have diminished the capacity of the state, the 
region and the continent to focus on integration and development, and 
adversely affected the prospects for achieving the Millennium Development 
Goals ~fOGs). ' 

In recognition of the fact that peace and security 1s key to 
development, the African Union has made peace and security one of its 
cardinal priorities. Within this framework, African leaders have individually and 
collectively taken f.'lr-reaching and bold initiatives to promo.te peace and 
security on the continent. The main achievement has been the establishment of 
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a continental peace and security architecture, which includes the Protocol 
Relating to the Establishment of the Peace and Security Council of the African 
Union (PSq. 

It is also critical that African countries make new commitments in the 
area of peace and security to ensure that conflicts and instability do not derail 
progress towards sustainale development and poverty reduction. Efforts in this 
regard should include effective implementation of peace agreements, and 

. regional, continental and international ins.truments relating to the promotion 
and maintenance of peace and security. In addition, there will be need for 
increased investment in post-conflict reconstruction, involving mobilization of 
resources from the private and public sectors, as well as regional financial and 
development institutions such as the African Development Bank (AfDB). 
Further, there will be need to build international cooperation and partnerships. 
In this regard, the· international community should support Africa's efforts to 
discourage the influence of foreign and former colonial powers in the domestic 
politics of African countries. Also, the United Nations (UN) and the · 
International Partners (IPs) should commit more resources to implement 
Africa's peace and security agenda. 

2. Governance 

The importance of good governance for sustainable development in Africa 
cannot be overemphasized. Conflicts and political instability, which· have had 
disastrous consequences on poverty eradication and human development, 

I 

have been due largely to such factors as inequitable distribution of national and 
natural resources; human rights violation, absence of rule or" law,~ lack of 
democracy and an inclusive and fair representation in government. 

Furthermore, bad governance, reflected in corruption," lack of 
transparency, accountability and responsive institutions, has often resulted in 
the misapplication and inefficient use of scarce resources that could have been 
utilized for the promotion of growth and development. The limited ability of 
African states to perform core functions, due to weakness of their capacity, has 

. often accounted for the failure of many institutional and economic reforms to 
have significant impact on poverty reduction and sustainable growth and 
development. 

African leaders in recent years have demonstrated their commitment to 
good governance by adopting NEPAD and the African Peer Review 
Mechanism (APRM)' as its flagship programme, and by implementing political 
and economic reforms. The reforms implemented include introducing 
democratic forms of government and liberalizing trade and financial markets. 
Reforms have also been undertaken in the area of public finance management. 
But in spite of these reforms, many challenges remain. For instance, political 
parties and capacities and competencies of electoral commissions continue to 
remain weak; the culture of accountability and internal democracy needs to be 

1 As of July 2006,25 African countries had joined the APRM. 
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nurtured; and the judiciary is hampered by poor remuneration of judges, 
inadequate infrastructure and f.'lcilities, weak technical capacity, and inadequate 
funding. 

3. Social challenges 

- . 
3.1. HIV and AIDS, TB, malaria and other infectious diseases 

The African population continues to suffer from HIV I AIDS, TB malaria and 
other infectious diseases. In most recent years, the HIV I AIDS pande.mic has 
been the most devastating disease throughout the region. For instance, Africa, 
excluding the North, has the world's highest level of adult HIV prevalence. 
While the global HIV I AIDS prevalence rate in 2003 was estimated at below 1 
percent, that for Africa was 8.5 percent. In addition, approximately 25 million 
Africans were estimated to be living with HIV I AIDS_ in 2003 and 2.2 million 
died from it in the same year (UNAIDS 2004)1• Latest available data indicate 
that in 2005, between 28 million and 3.9 million people in Africa became newly 
infected, while 24 million adults1and children died of AIDS. Further evidence 
indicates that around 4.6 percent of women and 1.7 percent of men lived with 
HIV in 20052. . 

3.2. Poverty· 

The proportion of people living in,extreme poverty (living on less than US$1 
per day) in Africa, not including North Africa, increased from 44.6 percent in 
1990 to 46.5 percent in 2001, while the world's developing countries as a whole 
registered a significant reduction in extreme poverty from 27.9 percent to 21.3 
percent over the same period. Between 1990 and 2001, the number of people 
living on less than US$1 a day rose from 227 million to 313 million. In addition, 
the region has the highest rate of undernourishment, with one-third of the 
population below the minimum l_evel of dietary energy consumption. 

Further, Africa, not including North Africa, has the lowest primary 
enrollment rates of all regions and progress in access to ·safe drinking water, ~ 
though promising, is still too slow to achieve the MDG targets. Despite this 
being the case, a !lumber of African countries, including Mauritius, Botswana, 
Namibia, Cape Verde, Les'otho, Ghana, Mauritania, Guinea, Be~, 
Mozambique, Burkina Faso, Mali, and Ethiopia, have made good progress in 
reducing income povertyl. 

1 UNDP,A global Overview of the AIDS Epidemic, page 7. 
2 Summit of African Heads of State and Government on HIV/AIDS, Tuberculosis and 
Malaria, Abuja, Nigeria, M ay 2006). 
3 African Union Commission, The Review of the Millennium Declaration and the Millennium 
Development Goals, 2006, page 24. 
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4. Economic challenges 

Africa faces a number of economic challenges. These challenges relate to trade, 
including declining terms of trade facing African exports; low levels of foreign 
direct investment (FDI); huge external and domestic debt levels; and the rising 
oil price. The challenges are discussed below. 

4.1.-Trade 

Trade has the potential to act as a catalyst for economic development. 
However, tlus potential in Africa has been hit by the declining terms of trade 
facing primary commodities. The Doha "development round" of trade 
negotiations provided a unique opportunity to make trade more effective for 
economic growth and poverty reduction. But to date, little has been achieved in 
tlus regard. TI1e Doha Work Programme is. yet to be fully completed and the 
negotiations have since been suspended. 

In addition, Africa remains marginalized in the world market and 
continues to maintain a small share of world' exports. Rich countries are part of 
the blame. This is partly explained by the fact that although rich countries have 
pledged to reduce tariffs on imports from developing countries and reduce 
subsidies for their farmers, not much has happened. In some cases, the 
subsidies have been increased, instead of being reduced. 

Furthermore, intra-Africa trade figures continue to be unsatisfactory, 
compared to the other regions of the world despite substantial progress made 
br some countries and regional economic communities in reducing and 
eliminating tariff and non-tariff barriers. For instance, in 2004 intra-African 
trade accounted for only 9 percent of the total volume of the Continent's 
ex,Ports, which is slightly lower than 9.2 percent in 2003. On the other hand, 
trade \Vithin European'countries accounted for 67 percent of the total volume 
of exports from Africa. The 9 percent intra-Africa trade in 2004 mainly came 
from the Southern African Development Community (SADC), the Economic 
Community of West African States (ECOWAS) and the Common Market for 
Eastern and Southern Africa (COMESA), which accounted for 12.9 percent, 
12.6 percent and 11.7 percent, respectivelr. The modest performance of intra­
African trade can be explained by a number of factors, including type of 
production (mainly raw materials and agricultural products); poor 
infrastructures; institutional and financial weakness and poor trade regulations 
and policies among Member States of the African Union. 

4.2. Foreign direct investment (FDI) 

The level of investment in Africa is very low with her share in global FDI 
inflows remaining below 5 percent. According to available data, investment 
coming to Africa only concentrates in a few countries that export natural 
resources like oil and minerals. It is argued that the investment climate in most 
African countries is not conducive to attracting foreign investors owing to a 
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number of factors, including existence· of unstable macroeconomic conditions, 
poor governance, and persistence of conflicts and insecurity. 

4.3. Debt burden 

The situation. 'of debt in Africa has been a concern to many African leaders. 
Outstanding total debt stock at the end of 2004 was estimated at $330 billion in 
nominal terms and African countries continued to pay over $30 million a day 
on the· loans contracted over the last 30 years. Thus, many African COWltries arc 
spending their scarce resources in servicing debt, instead of allocating them to 
growth and social sectors. 

In order to address the problem of debt facing African countries, 
several debt relief initiatives have been initiated, including the enhanced Highly 
Indebted Poor Countries (HIPC) initiative and the Gleneaglcs Summit Quly 
2005) decision to cancel debt for 18 HIPCs, including 14 .from Africa. 
However, these initiatives have fallen short of meeting the demands of African 
countries. Also, in a number of African countries, there is a rising problem of 
domestic debt 

4.4. Increasing oil prices 

Another challenge facing the continent is the recent rise in the price of 
petroleum products. While the price of crude oil was under US$25 per barrel in 
mid 2003, it sharply increased to over $60 barrels in 2005. As of mid- April 
2006, the price had reached $72 per barrel. In this regard, the rising world oil 
prices remain one of the determining factors of global economic performance 
in Africa and other parts of the world. Currently, many African economies are 
facing economic hardships following the recent and escalating increases in oil 
prices and they are struggling to make adjustments to the ever increasing oil 
prices. 

II. Africa's Responses to the Challenges and the Way Forward 

1. Peace and security 

One of the greatest achievements in Africa at the dawn of the new Millennium 
was the adoption of the Constitutive Act, establishing the African Union, 
which was officially launched in July 2002. The creation of the African Union 
was a manifestation of the commitment of African leaders to endow the 
continent with the ideal and robust institutions to meet the challenges of a new 
era in the history of the continent, laying greater emphasis on integration and 
economic development. 

The Constitutive Act itself underlines the linkage between peace and 
sect¢ty and economic development. It does this by stressing in its preamble 
that the scourge of conflicts in Africa constitutes a major impediment to the 
prom.otion of peace, security and stability as a prerequisite for the 

·implementation of the Continent's development and integration agenda. On 
the other hand, the Vision, Mission and Strategic Plan of the African Union has 
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identilied peace and security as one of the four Axes for building the Union, 
stressing that "Armed conflicts contribute immensely to th~ deterioration in 
socio-economic development, with -attendant sufferings of civilian populations, 
increase in refugees and displaced persons, denial of basic human rights, and 
diminished hope for African People"'· 

It~ order to promote and maintain peace and security on the continent, 
African leaders, individually and collectively, have taken f.'lr-reaching and bold 
initiatives. These includ

1
e the adoption of several instruments such as the 

Declaration on the Framework for the Organization of African Unity (OAU) 
Response to ___ __..Unconstitutional Changes of Government; the Solemn 
Declaration at the Conference on Security, Stability, Development and 
Cooperation in Africa (CSSDCA); and the Memorandum of Understanding on 
Security, Stability, Development and Cooperation in Africa. 

I 
I 

The most significant achievement in Africa's commitment to reversing 
the pattern of conflict and insecurity has been the adoption of the Protocol 
Relating to. the Establishment of the Peace and Security Council (PSC) of the 
African Union!. The Peace and Security Council of the Union has risen to the 
challenge of conflicts on the continent by playing a leadership role and taking 
landmark and decisive actions to ensure peace and security. in Africa. In 
addition, African countries have signed and ratified relevant regional, 
continental and international instruments for the promotion and strengthening 
of international peace and security, particularly in the areas of combating 
terrorism and transnational organized crimes, drug contra~ anti-corruption, 
money laundering and disarmament. 

2. Good governance 

The APRM aims at fostering the adoption of policies, standards and practices 
that lead to. democracy; political, economic and corporate governance; and 
socio-economic development. African countries have made considerable 
progress in improving systems of political and economic governance. For· 
instance, the electoral process, as indicated by the wave of democratisation 
across the continent, is gaining credibility and legitimacy, and the political space 
has become more inclusive. This notwithstanding, there remain serious 
setbacks. 

In light of the critical importance of good governance for continuing 
economic and social progress, African countries need to: 

• Forge .and continue to deepen effective participatory forms of 
g<;>vemance through decentralization; 

1 Afric~ Union Commission, The Review of the Millennium Declaration and the Millennium 
development Goals, 2006, page 47. · 
2 The Protocol ~as' adopted in Durban, South Africa, in July 2002 and became operational in 
March ?004 and was launched two months later. 
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• Have zero tolerance on corruption which requires that every 
African country joins the APRM; 

• Sign the African Union Convention on Corruption, which 
provides for legislative measures to prevent and punish acts of 
corruption and enforce transparent tendering procedures and 
declaration of assets and properties by public officials; 

• Ensure strict adherence to the rule of law, respect of basic human 
rights, protection of individual, associative and political freedoms, 
establishment of transparent and independent electoral processes; 

• Improve the commercial justice systems, protect property rights, 
and improve the overall business environment; 

• Promote greater involvement of civil society in the formulation, 
implementation and monitoring of policies, . projects and 
programmes; and 

• Enhance institutions to ensure transparent hiring procedures, 
tendering processes, and improved tax and fiscal system control. 
' 

It must be emphasized that the prime responsibility of tackling 
corruption rests with Africans themselves. But there is much that Africa's 
development partners can do to help. These include improving corporate 
governance in donor countries as it pertains to African countries, and 
developing mechanisms (or the recovery of assets illegally acquired from 
Africa. 

3. Social Policies 

Regarding HIV and AIDS, the launching of the Ahuja and United Nations 
(UN) Declarations of Commitments by the World Health Organization 
(\VHO) and UNAIDS _has helped to mobilize and ·support governments and 
their partners to scale up access to treatment. As a result, 20 percent of more 
than 4 million People Living 'With HIV /AIDS (PL\VHA) needing antiretroviral 
(ARV) drugs _in Africa had received treatment by the end of 2005, with three 
countries (Botswana, Namibia, Uganda) reaching the target of treating SO 
percent. Despite rising numbers of new infections, adult infection rates 
decreased in Kenya from a peak of 10 percent in the late 1990s to 7 percent in 
2003. Reports also indicate evidence of drops in HIV prevalence from 26 
percent in 2003 to 21 percent in 2004 in Zimbabwe. In urban areas of Burkina 
Faso, prevalence among young pregnant women declined from 4 percent in 
2001 to less than 2 percent in 7003. 

In addition, about 85 percent of African countries have now 
established HIV /AIDS national coordinating bodies, with over half of them 
chaired by Presidents, Vice-Presidents or Prime Ministers. Some countries have 
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gone farther by creating Ministries of HIV I AIDS!, putting in place sub­
national level I-IIV I AIDS coordinating bodies2, developing national 
HIV I AIDS strategic frameworks, and also putting in place national 
monitoring and evaluation systems. 

There has also been some progress in allocating increasing resources 
towards health in line with the Ahuja Declaration of 20013. Overall, 33 percent 
of countries have allocated 10 percent or more of their national resources to 
health. In addition, African Heads of State and Government have engaged 
fruitfully with the Group of Eight Industrialized Countries (GS) for additional 
resources, and for the cancellation of debt in favour of increased spending on 
poverty reduction, including health. Many countries have also accessed 
considerable funding from global health partnerships, private foundations and 
bilateral and multi-lateral sources. 

I Apart from these, African countries will need to mainstream gender 
into national development strategies, eliminate gender disparity in primary and 
secondary education, guarantee sexual and reproductive health rights, women's 
and girls' property and inheritance rights, and allocate adequate budgetary 
resources for the empowerment of women. Further, they will need to enhance 
inv~stment in the development of human capital, particularly in science and 
technology; and combat the HIV I AIDS pandemic and other diseases. 
Furthermore, there will be need to design and integrate social protection and 
social safety net programmes within broader national social policy frameworks 
and uational development strategies; and build statistical capacity for policy and 
programme design, implementation and monitoring. 

4. Economic Policies 

4.1. Macroeconomic policies 

The attainment of sustainable growth, development and poverty reduction will 
require the formulation and implementation of effective economic and social 
policies at national level. The last decade has shown that African governments 
have pursued prudent macroeconomic policies despite the large exogenous 
shocks facing many of them. As a result, Africa has registered notable progress. 
For instance, the real growth rate for the region rose to 5.3 percent in 2005 
compared to 1.28 percent in 1990; the region's inflation decreased to 8.2 
percent in 2005 compared _to 16.43 percent in 1990; and fiscal deficits came 
down to 0.7 percent of gross domestic product (GOP) in 2005, lower than 4.19 
percent in 1990~. Despite these achievements, the average growth rate for the 

1 Examples include Cote d'lvoire and Rwanda. 
2 43 percent of the-countries in Africa. 
3 According to the Ahuja Declaration of2001, countries must allocate 15 percent of their 
budgetary resources to health. 
4 Macroeconomic indicators taken from African Development Bank Website, Africa's 
Performance, 2004. 
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continent is Jess than that required to make a dent on povertyt. Further, savings 
and investment levels have remained far too low, with investment to GDP 
ratios at below the 25 percent level needed to accelarate growth. 

Critical to the achievement of the MDGs in Africa is the attainment of 
MDG 1 '(reduce extreme poverty by half by 2015). To this end, the 
effectiveness of the country-based poverty reduction strategies is essential. 
African c9untries should, therefore, gear their poverty reduction strategies 
toward the attainment of the MDGs and aim to attain and sustain long-term 
growth rate ofat least 7 percent per annum. In addition, African countrie.s will 
need to deepen their macroeconomic reforms and enhance domestic 
competitiveness and efficiency as a foundation for promoting investment and 
achieving rapid economic growth and poverty reduction. 

4.2. Broad-based economic policies 

Beyond maintaining sound macroeconomic policies, acceleration of continental 
integration and sustainable growth and development in Africa will require a 
number of other key measures. The~e include rural transformation and 
agricultural revolution to raise the level of agricultural·productivity, improving 
food security and enhancing living condi~ons in rural Africa; promoting and 
dev-eloping the private sector, with particular emphasis on micro, small and 
medium-scale enterprises (MSMEs); and pursuing export-oriented industrial 
development strategy. · 

Other measures include enhancement of the · compettttveness of 
African economies through the dev~opment of national and regional 
infrastructure, particularly transport, communication and energy; creating an 
enabling environment for improving the investment climate; prudent 
management of natural resources ·to reverse the tiend of deforestation, 
desertification, overgrazing, rapid soil erosion and to ensure environmental 
sustainability; and mainstreaming trade policy into national development 
strategies. 

Effective public-private sector partnership is crucial for the 
implementation of the ab6ve meastires. The nurturing and enhancement of 
such partt].ership should therefore be of high priority on Africa's development 
agenda. 

1~1. Financing for de~lopment 

A major obstacle to impl~entation .of Africa's. integration and development 
agenda is the inadequacy of resources for the financing of policies, projects and 
programmes and the building of capacity. The mobilization of resources, both 
internal and external, therefore, . constitutes a major . challenge for the . ' 

1 In order to have a dent on poverty, the E-conomic Commission for Africa (ECA) estimates 
that African economics will need to grow by at least 7 percent per annum. 

10 



MkMzalamba & Chii!Jama 

achievement of sustainable growth and development and poverty reduction in 
Africa. 

1. Domestic resources 

Africa must take necessary measures to mobilize additional domestic resources 
for the financing of its integration and development. These measures should 
include promoting an~ sustaining macroeconomic stability; co 1tinuing to 
implement financial sector reforms, including strengthening informal financial 
institutions; broadening the tax base and improving tax administration; and 
enhancing peace and security and good governance. 

2. Overseas development assistance (ODA) and foreign direct 
investment (FDI) 

The achievement of sustainable growth and development in Africa also requires 
an effective and enhanced global partnership. The :Millennium Declaration 
called on the international community to support the development efforts of 
African countries through, inter alia, increased flows of ODA and FDI, fairer 
trading system, and debt cancellation. The limited socio-economic progress 
achieved by Africa can be attributed largely to the failure of the international 
community, especially the major developed countries, to meet the 
commitments in t_hese critical areas. Developed countries must translate their 
commitments into concrete actions. 

Furthermore, both the Monterrey Conference on :Financing for 
Development (March 2002) and the World Summit on Sust:.inable 
Development (September 2002) urged developed countries, which had not yet 
done so, to make co1_1crete efforts to achieve the target set since 1970s of 0. 7 
percent of gross national product (GNP) as ODA. As at the end of 2003, only 
five of the 23 OECD largest donors had attained the target'. As indicated 
earlier on, Africa has taken measures to improve governance and create a better 
environment for integration and development. This clearly improves their case 
for a significant increase in aid flows to Africa. 

The International Partners (IPs) are, therefore, called upon to 
significantly increase the level of ODA and ensure the attainment of the target 
of 0.7 percent of GNP as ODA by 2015. They are also called upon to improYe 
the quality of aid through better coordination and harmonization of their aid 
delivery processes to minimize transaction costs to African countries. 
Improvement in quality of aid should also be through ensuring a stronger 
linkage between aid and the MDGs, the NEPAD programme, and national 
Poverty Reduction Strategies (PRSs). Further, there is need for greater 
predictability of ODA flows; strengthened ownership of aid by beneficiaries; 
and greater policy space in the utilization of aid. At the same time, Africa will 
need to reduce its dependency on aid. In tlus regard, it is recommended that 
Africa develops "aid exit" strategies. In addition, Africa will also need to 

1 The countries are Norway, Denmark, The Netherlands, Luxemburg and Sweden. 
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mobilize resources from the Diaspora through implementing appropriate 
policies. 

3. Fair and equitable global trading system 

The second major area where Africa requires the support of the international 
community for the attainment of sustainable development and poverty 
reduction relates to the establishment of a fair and equitable global "trading 
system. This system has to be more responsive to the development needs of 
Africa through: 

• Improvement in the access of African products to the markets 
of the developed countries by eliminating tariff peaks and 
escalation, and non-tariff barriers; 

• Elimination of trade distorting subsidies and domestic support, 
especially in Agriculture, by the developed countries; 

• Provision of assistance to African countries to integrate more 
effectively with the global trading system by increasing support 
for capacity building, environmental conservation, regional 
integration, and cross-border infrastructure; 

• Speedy operationalization of the Aid for Trade initiative; 

• Provision of assistance and adjustment support to mitigate the 
poverty-deepening consequences of trade liberalization in 
Africa; 

• Dealing with problems of commodities, including 
improvement of chain value and diversification of production 
and trade; 

• Full completion of the Doha Work Progranune and successful 
conclusion of the negotiations launched at' Doha in 2006, as 
agreed at the Hong-Kong Ministerial Conference on 
December 18, 2005. In this regard, there will be need to 
develop new strategies to deal with the recent collapse of 
Doha Round of negotiations, including having Africa speak 
with one voice under the umbrella of the African Union; and 
more importantly 

• Promotion of intra-African trade. 
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4. Debt cancellation 

The future of Africa's integration and devcl~pment will also require debt 
cancellation.· Among the 38 countries considered likely to be eligible for 
assistance under the enhanced HIPC Initiative, 32 arc in Africa. \'Vhile some 
progress has bcet1 made in debt relief for the HIPCs under. the enhanced HIPC 
Initiative and the Gleneagles Summit of July 2005, a more. accelerated debt 
relief effort is essential if these countries are to avoid slipping back into 
unsustainable debt positions. In this respect, debt cancellation will.need to be 
extended to all African countries. 

In addition, African countries will need to develop and put in place 
debt policies that will guide them on future borrowings. It is also important 
that African countries suffering from huge domestic debt problems work 
to\vards addressing tllis issue. This could be done through implementation of 
prudent public fina

1
ncial m'lnagement policies and utilization of debt relief 

resources under the HIPC Initiative and Multi-lateral Debt Relief Initiative 
(MDRI) ·to reduce the level of domestic debt 

5. Regional integration 

Africa has a rich history of both political and economic integration projects for 
the unity of the continent.. For instance, in 1980, the Lagos Plan of Action 
outlined a pan -African programme of economic cooperation and integration. 
The Plan of Action and Final Act of Lagos generated the Ahuja Treaty 
Establishing the African Economic Community (1991), which entered into 
force in 1994. Since then, progress has been made in a number of areas, which 
include free movement of people in some Regional Economic Communities 
(RECs); adoption of common currencies in some regions; and establishment of 
Free Trade Areas (FTAs) and Customs Unions1• Further, in order to accelerate 
the pace of contin.ental integration, the African Union is currently working on 
the establishment of the three financial institutions, namely, the African 
Investment Bank (AlB), the African Monetary Fund (AMF), and the Africa 
Central Bank (ACB), as per its Constitutive Act. 

The RECs and the AU have a critical role to play in promoting 
rapid socio-economic development in Africa. This role includes the promotion 
of regional integration through the enhancement of the competitiveness of 
African economies by establishing large regional markets, the promotion of 
intra-African trade, harmonizing and coordinating national policies, and the 
provision of regional infrastructure and regional public goods. Becuase 
continental integration efforts are currently being hampered by the multiplicity 
of the Regional Economic·co~unities, including their overlapping mandates 
and duplication of efforts, the African Union is currently working on their 

1 The East African Community (EAC) Customs Union went into force in January 2005, 
whereas the Common Market for Eastern and Southern Africa '(COMESA) and Southern 
African Development Community Customs Unions will be eiTective in 2008 and 2010, 
respectively. 
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rationalization1• This work needs to be completed at the earliest opportunity so 
that the RECs can be efficient and effective instruments for continental 
integration, as building blocks of the African Union. 

Conclusion and recommendations 

Africa needs to accelerate the implementation of its integration and 
development agenda in 'Order to achieve poverty reduction, sustainable growth 
and development. However, it faces several challenges. These are peace and 
security, political and economic governance, economic and social challenges. 
On the other hand, Africa has undertaken efforts to implement a number of 
measures to address these challenges. But more needs to be done. 

African governments will need to put in place measures to 
eliminate aid dependency in the longer term by designing effective and credible 
"aid exit" strategies, supported by efficient and effective domestic reso.urce 
mobilization efforts as well as mobilization of resources from the Diaspora. In 
. addition, there will be need for Africa to develop effective mechanisms for 
following-up commitments made by International Partners. Above all, 
concerted actions will be required in the areas of peace and sectirity, good 

·governance, social and economic policies and development financing. With 
concerted efforts. by both Africa and the International Community, Africa 
should be able to surmount the numerous continental integration and 
de_velopment challenges it faces and move onto a sustainable economic and 
development growth path. 

1 During its Assembly Meeting in Banjul, The Gambia, in July 2006, the African Union took 
a Decision not to recognize any new RECs. 
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Un Reexamen du Concept ~'Integration economique et 
sociale a Partir de Ia Loi de Ia Repartition personnelle'des Revenus• 

Par BAMBA N'galatfjo lAmbert** 

Resume: Cette ltude propou une modiliJation de l'ordre social a partir d'un nouvea~ 
paradigme economique fondi sur Ia valeur-temps. Cette modilisalion autorise un riexamen 
du concept d'intigration economique el soda/e. Celui-ci ut alor.r applicable tan/ aux 
economiu. nalionales dans le__squellu cohabitenl du .individus ou groupes sociaiiX qui 
s'integrenl ou son/ exdus economiquemenl, qua un ensemble d'iconomiu nationalu qui 
fusionnerait en que/que sorte pour consliluer une integration rigionale. 

L 'experimentation empirique ejfectuee sur lu economiu du Burkina Fa~o, de Ia 
Cote d'Ivoire et dn Mali a partir des donnees d'enqu!tu nationales 111r Ia repartition des 
nvenus permet de conc/Jm qu'aumne de m societes prire isolement ne pent lire comidirie 
comme intigrie economiquement. Au conlraire, /'on y per;oit des communaules 
economiquu j11XtaposeeJ formant Ia communautl economique nationale el doni lu 
t!jnamiquu montrent que m groupu ont tendance a se conmver dans le temps. Mais m 
lconomiu nationalu pourraient s'intigrer en fusionnant pour constituer une. entite 
fconomique nouvelle, partimlierement lu eronomiu burkinabes et ivoiriennu. Le Mali 
pollrrait participer a cette Julian mais sa participation serait nndne di.fficile probablement. 
du fait de l'e~stence de diJparitis fnstitutionnelles entre lu troi.r sociltes. Par ailleur.r, Ia 
dynamique de Ia mobilitl sociale qui ul a~cendante en Cote d'lvoire et demndante dans 
les deux au/res pays lendrail a crier, dans une union economique a troiJ, une fracture, 
une dichinm dans lu tissus sociatiX tks deux autm pays dans luquels lu communautis 
de bas revenus auraient du mal a suivn'le mouvement etle rythme devolution economiq11e 
du nouvel ensemble obtem1. 

Re-examination_ of the Con<:ept of Economic and Social Integration 
Based on the Law of Personal Distribution oflncome 

Abstract: This study suggests a model of a social order comingfrom a new economic 
paradigm founded on' the value of time. This model allows a n-examinatfon of the concept 
of economic and social inttgralion. This concept .is as much aJJ_plicable to national 

• Cette publication est tiree d'une etude menee dans le cadre du programme annuel 2004 
·de Ia CAPEC et parue dans Politique Economique et Developpement (PED) n° 100, le 
Support des Documents de Travail de Ia CAPEC, sous le titre "Repartition Personnelle 

.des Revenus, Integration Economique et Integration Sociale: un reexamen a partir du . 
concept d 'optimalite. de Pareto" . 

. •• Maitre de Conferences a I'UFR de Sciences Economiques et de Gestion, Chercheur 
Senior a Ia Cellule d'Analyse des Politiques Economiques du CIRES (CAPEC), 
Universite de Cocody-Abidjan, et Secretaire Permanent du Comite National de Politique 
Economique (CNPE) de Cote d'lvoire. 08 BP 1295 Abidjan 08, telephone: +225 22 44 41 
24, telecopie: +225 22 48 51 68 E-mail: bamba_ngaladjo@yahoo.fr, 
cnpeci@aficaonline.co.ci ·. 
Je tiens a remercier les referes anonymes qui oilt tu les versions ·anterieures de ce travail. 
Leurs les critiques et suggestion fort opportunes m'ont permis de l'ameliorer rnais je tiens 
a degager leur responsabilite de toutes autres insuflisances et m~quements. 
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rco11omir.r com-IJ!iJ(~ q/ illtlirid11al.r or Joticrl ,~roii/J.f q/ tl t'OIIntry• whkh are _integrated or 
e.wllllhl t't'OIIOJJJititlfr, til lo llltii!Y 1'01111/riu rvho rvo111djiue, to 1ome "ex/en/, in order to 
COIIJ/i/11/e a·regioJitl! i111e._~mtio11. 

The empl1iml e:,:pelimmlation mnied o11! 011 !be et"onomie.r q/ B11rkina Faso, 
Cote d'lroirr am/ Mali, IIJing data q/ national int'ome dlitrilmtion, allow1 to cond11de 
!htlf 11011e of !hue t'OJIIIfliu, lllkm in isolation, t'OIIId be t"Onlidered a1 integrated 
rtoiiOIIIi,~rlfy. 011 tbe t'OII!IUI.J'• one dist-ern.r tbat tbry t-onJtitllle of ma'!Y economic 
t'Oilllllllllitiu.fomlillg !be tt'OIIomi,· national t-ommlmi{y rvbere the lfynamics shorv, that these 

J!,I'OII/J.f bar•e a /endmo· to prmn•e Ibis sit11alion in the long mn. B111 these t-ormlrie.r can 
pcntidpate lo a t'DnllliOII rt'OIIomit- integration, parlimltJr!;• the economies of B11rkina Faso 
a11d lr·oo· Coast. l\lali t'OIIId partitipate to Ibis fruion b111 its im•olvemenl wo11/d be 
rmdered d{f/imlt pi'Obab(y betullse qf the e: ... iJ!ent-e of inslillllional disparities between the 
tbm t'Otmlrie.r. In addition, the cfynamks qf the soda/mobility which is ascending in Cote 
d'fl'oin: t111d de1m1ding in the llvo other t'Ormlrie.r wo11/d tend to male, in an eronomic 
11nion oftlll'ee, afradllre, a rip in the Jodalfobric ofBIIrkina Fa.ro and Mali where the 
t'omnumities t'onstilllting of lmv int'Ome earners wo11ld have a diffimlty to follow the 
mol'emml and !be rl!)·lhm qf the et'Onomit- evol11tion of the newfy obtained entity. 

Introduction 

Dans la representation traditionnelle et dominante que l'on se fait de la 
societe et de l'economie, on considere qu'elle est .Ia juxtaposition d'individus 
autonomes et separes. Chacun d'eux connaissant ses preferences 
personnelles, independamment de celles des autres, cherche . alors a 
maximiser ses propres satisfactions en tenant compte de ses contraintes, 
particulierement celles determinees par ses revenus monetaires. La reunion 
en societe s'obtient uniquement a travers les echange_s de biens et services, 
mediatises par la monnaie et rendus possibles par le marche libre et 
concurrentiel. · C'est cette experience de pensee, que l'on appelle 
(( l'individualisme methodologique », et qui a permis de theoriser le 
fonctionnement de l'economie. Elle suffit, en se deroulant dans un marche 
libre, a garantir l'equilibre general des offres et des demandes, conformement 
au maximum de satisfaction de chacun des individus, grace a la 
determination, pour chaque bien et service, d'un prix unique mesurant la 
valeur d'echange des biens. 

Les prix du marche informent exactement des preferences 
individuelles dans leur nature et leur intensite. L'etat de la societe resultant 
du libre marche est done satisfaisant, il est efficace: il est en equilibre, toutes 
les offres et toutes les demandes sont egalement comblees et chaque 
participant a obtenu le maximum de satisfaction que lui autorise sa 
contrainte de revenu .. Cependant, le systeme de prix, traduisant les 
preferences, varie selon la distribution des revenus des individus, c'est a dire 
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selon l'im!gale. repartition des contraintes qui limitent Ia manifestation de . 
leurs preferences. A chaque distribution des ~dotations · originelles en 
monriaie, correspond .un (( etat efficace », mais parmi taus les etats possibles, 
rien dans 'I' experience de pensee ne nous perrnet de dire qu'elle est, pour Ia 
societe, done pour Ia reunion de taus les individus, le meilleur etat. La 
question qui importe devient alors Ia suivante: quelle · est Ia meilleure 
repartition originelle des revenus, qui conduit le marche a l'etat le plus 
efficace pour Ia communaute, celui qui correspondrait a un maximum de 
satisfaction collectif? 

Partir d'individus autonomes et separes, pour ensuite chercher a les 
agreger dans une societe ne permet pas de resoudre ce probleme du meilleur 
etat collectif. Arrow K. (1977) et son celebre theoreme de l'impossibilite a 
demontre que l'on n'y parviendra jamais, parce que les satisfactions 
individuelles d'individus autonomes separes, parfaitement informes, 
supposent que chacun fL'Ce ses choL'C de fa~on independant~ et que Ia 
resolution interdit d'introduire l'interdependance des preferences. Or, ~tablir 
une fonction de preference colle~tive impose, meme a min~a,. un lien 
d'interdependance des preferences : i1 faut pouvoir se comparer entre les 
membr~S du groupe pour parvenir a fL'Cer }e meilleur choix pour tOUt }e 
groupe. 

L'optimum absolu etant indefinissable, les economistes se sont 
donnes le critere de Pareto. C'est }'application de ce critere, «!'optimum de 
Pareto », qui en toute circonstance theorique · permet de preferer 
collectivement une situation a une autre. Ce critere s'enonce ainsi : 
}'optimum est atteint si l'on· ne peut plus augmenter Ia satisfaction d'~n 
individu, sans diminuer simultanement celle d'un autre. L'optimum est en 
quelque sorte atteint, lorsqu'on vient buter sur une frontiere des 
satisfactions. Un etat A, sur cette frontiere, sera evidemment preferable a un 
etat B qui n'y est pas. Mais on ne saurait dire s'il est preferable a un autre 
etat C, lui aussi place, a un autre endroit, sur Ia frontiere. 

L'optimum de Pareto, complete l'individualisme methodologique, 
pour aborder les problemes du tout social. II produit des consequences 
decisives. En effet, les etats optimums, places sur Ia frontiere; different 
parce qu'ils correspondent a des distributions de revenus differentes, done a 
des repartitions des richesses plus ou mains inegales. A chaque distribution 
des revenus, le marche conduit naturellement a un optimum de Pareto. 11 est 
efficace, mais ignore les souffrances eventuelles des pauvres et des exclus. 
C'est pourquoi le critere de Pareto est insuffisan! et qu'il faut lui ajouter des 
criteres de justice, pour eventuellement reconcilier equite et efficacite. Mais, 
jusqu'alors Ia pensee individualiste conduit a rejeter ce probleme, hors du 
champ de l'economie et a ne travailler a Ia recherche des optimums sociaux 
que «pour un etat donne de repartition des revenus ». Des lors Ia frontiere 
du maximum de satisfactions possibles, apparait comme infranchissable. 
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Ellc dclimitc unc sortc de contraintc collective qui s'appliqucrait a Ia societe, 
comme chaque individu est SOumis a sa contraintc de rcvcnus monetaircs. 

Comment alors, rcconnaitrc ct cxprimcr, lcs mcilleurs choix 
collcctifs, en !'absence d'unc fonction de preference socialc qui nc peut ctre 
ctablic, a l'instar de ccllc d'un individu autonomc, suppose parfaitcmcnt 
informe de scs desirs personnels confrontes a scs contraintes de rcvcnus 
monetaircs? Comment un univcrs d'echangc dans lequcl Ia production 
matcriellc est prise en charge par unc multitude d'agents jouissart a priori 
d'unc autonomic absolue de decisions, peut-il fonctionncr en assurant Ia 
cohesion socialc? Comment est assurcc Ia mise en coherence de cct 
ensemble de strategies individuclles souvcnt contradictoires ct conflictuellcs? 
Comment surtout, un systemc de valeur regit par le marche reussit-il a 
assurer Ia formation et Ia gestion de Ia societe en tant que totalite? Telle est, 
finalcment, Ia problematique de cette etude. 

L'objectif principal de cette etude est de proposer un critere objectif 
d'appreciation du degre de cohesion sociale, au encore d'integration, d'unc 
communaute economique nationale au de plusieurs entites economiques 
nationales qui fusionneraicnt. De fa~on specifique, !'etude se propose de 
montrer que la repartition des revenus est le reflet de Ia cohesion 
economique ct sociale de Ia societe. De Ia loi de Ia repartition des revenus, 
!'on tire alors un critere objectif d'appreciation de !'integration des individus 
dam Ia communaute economique dans laquelle ils vivent, celle-d pouvant 
etre l'entite nationale voire Ia reunion de plusieurs entites nationales. 

Les hypotheses que !'etude teste sont les- suivantes : 

1. la repartition personnelle des revenus est le reflet 
exact de Ia disponibilite en temps libre des individus, elle-meme 
traduisant parfaitement les hierarchies sociales ; 

2. les caracteristiques de Ia loi statistique de 
repartition des revenus donnent les indicateurs de la cohesion 
economique ct socialc (taux d'exclusion, groupes sociaux 
cohabitant, partage des valeurs economiques communes, etc.). 

Cette etude est ainsi un essai qui tente de proposer une analyse 
alternative du concept d'integration economique. II s'agit alors de partir d'un 
nouveau paradigme economique et social fonde sur le partage fondamental 
du temps en tant qu'invariant de toute organisation economique dans 
laquelle, l'inegalite-temps (qui reflete la hierarchic sociale) constitue le 
fondement de la cohesion sociale conventionnelle au de !'integration 
economique. Pour ce faire, l'etude procede a une modelisation de la fa~on 
dont la communaute transforme le temps physique en temps economique 
(dont la loi de la repartition personnelle des revcnus permet de rendre 
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compte) et a une verification expcrimentale portant sur le Burkina Faso, la 
Cote d'Ivoire et le Mali. 

La suite de l'ctude est organise comme il suit: dans une section I, en 
guise de revue de 'litterature, l'on montre que le partage fondamental du 
temps est le reflet des hierarchies sociales et economiques admises ; la 
section II en deduit une loi decrivant la repartition personnelle des revenus 
correspondant a l'organisation economique de la SOCiete. Des 
caracteristiques de cette loi l'on tire les indicateurs d'integration 
economique ; une section III est consacree a une application empirique sur 
trois economies nationales: le Burkina Faso, la Cote d'Ivoire et le Mali, 
avant de conclure dans la section V. 

I. La cohesion economique et sociale a travers le partage 

fondamental du temps dans Ia litterature economique 

La conception contemporaine des systemes economiques est la contrepartie 
des formes d'organisation nees avec le salariat industriel. Ainsi, avec une 
humanite luttant sans cesse contre la rarete materielle, toute la mesure de ses 
succes se fondait sur la « quantite ». Quantite de ressources alimentaires, 
quantite de biens, quantites de richesses monetaires. Les economistes ont 
traduit les moyens mis en a:uvre dans ce contexte pour l'obtention des 
ressources, par une fonction de production, liant le travail et le capital 
materiel. Cette fonction de production est au centre de modeles de 
croissance, censes representer les faits observes de la croissance 
economique. 

Ces modeles [Harrod-Damar•, Solow R. M. (1970) ... ] ont servi 
d'outils pour elaborer les politiques de developpement. Ils sont adaptes a 
une epoque ou il fallait produire en masse, en associant travail primaire et 
machines, selon un mode de production fordiste, a la chaine. Ces modeles, 
dans lesquels on reconnait daris la cascade de contraintes h,ierarchisees, 
!'organisation pyramidale des entreprises industrielles, sur lesquelles se soot 
calquees les organisations etatiques, ont prevu la (( convergence des 

. economies ,)2 :-avec des salattes plus bas et des techniques importees, les 
. pays pauvres devaient croitre ) plus vite que les pays riches et 
progressivement les rattraper. 

Si on a cru_un moment que quelques pays, particulierement du sud­
est Asiatique, s'etaient effectivement engages dans cette voie, les faits 
aujourd'hui, non seulement contredisent cette prevision, mais encore font 
apparaitre que le fosse s'est creuse plus largement. Pourquoi cette erreur de 
prediction? Denison E. F. (1967) a d'abord montre que dans les pays 

1 Cf. Harrod F. R. (1948), Domar E. D. (1947). 
2 Cf. Barro et Sa1a-I-Martin (1996). 
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dcnloppcs, plus de Ia moitic de Ia croissance observee ne s'cxpliquait pas 
par Ia combinaison du capital materiel ct du travail, ct ccci mcme lorsqu'on y 
intcgrait le ,progrcs technic1uc. Nc sachant trap d'ou provenait ce facteur 
cache de Ia 'croissance~ il l'appela le « progrcs general des connaissances )>. 

Les nom·caux in,odcles de croissance ant apportc plus de precision. Ce 
progrcs general des connaissances est un bien' collectif gratuit, un'e 
cxternalite positive.._provenant de l'activitc individuelle que chacun apporte a 
Ia communaute, sans s'en apercevolr. Lucas R. (1988) appelle cela un Capital 
materiel et humain social. Toutes les infrastructures, les connaissances, les 
techniques, les rcseaux d'echanges et de communication, les habitudes de 
distribution ... tout ce que nos ancctres et parents ant lentement accumule, 
forme ce capital humain social. 

Chacun scion ses dispositions, ses motivations, son efficacite, 
e"xploite ce fonds commun, scion son propre capital humain et sa capacite a 
le faire fructifier, participe aux echanges et a Ia croissance economique. 
Ainsi, et sirnultanement, chacun sans le savoir, contribue a accroitre encore 
le capital humain social. Ce f.1cteur de production devient lui-meme d'autant 
plus determinant que Ia nouvell~ economic est informationnelle et 
immaterielle, que ce n'est plus ni Ia terre et les ressources naturelles, ni Ia 
reproduction en quantites uniformes associant travail elementaire et 
machines qui font Ia valeur d'echange. C'est tout ce que !'on ajoute d'esprit a 
Ia matiere, Ia recherche, Ia· creativite, le design, le marketing. Ia publicite, le 
capital humain. Ce facteur existait deja dans le savoir-faire de !'artisan mais il 
etait cache dans !'objet, car c'etait, avec Ia rarete, Ia materialite qui prevalait. 

Aujourd'hui, !'objet n'est plus que le support de !'information au du 
signe echange, Ia valeur etant dans le temps de l'homme et de son capital 
humain. et non plus dans Ia matiere, ce qui constitue un renversement 
radical. Voila pourquoi !'on va jusqu'a proposer de donner gratuitement 
l'ordinateur, car tout le flux de richesses qu'il va engendrer reside dans son 
utilisation et non dans sa realite materielle. La nouvelle economic, en 
general, et une autre modelisation de Ia croissance' economique, en 
particulier, abligent l'economiste a changer de representation, a reinserer 
l'economique dans le social, et a faire du developpement humain le facteur 
prioritaire. "De.r /or.r if ne jalft pllf.r con.riderer Ia .rociet! comme Ia juxtaposition 
d'individlfs .rparis, mais comme mre lfnit! vivante et se reprisenter l'!conomie romme 1m 

<<champ)). Comme il existe 11n <<champ magnetique JJ, if exi.rte 1m thamp economiqlfe" 
f'l. Bresson, 2001). 

Chacun nait dans une societe deja faite, dans un champ economique 
propre, qui possede son capital humain social, qui donne egalement a 
chacun le meme potentiel originel de participer aux echanges economiques. 
L'organisation economique et sociale permet, plus ou mains efficacement, a 
chacun d'exploiter ce potentiel, en elevant son capital humain personnel, et 

1 II s'agit des theories de Ia croissance endogene qui ont remis le capital humain et le 
capital social au ccrur de )'analyse economique. 

22 



Bt1111ba 

au marche de liberer les possibilites d'echanges. II s'ensuit que le capital 
humain social s'accroit encore et done avec lui, le potentiel futur, dans une 
sorte d'emballement circulaire .. C'est ainsi qu'on explique pourquoi Ia 
convergence des economies n'est pas assuree; au contiaire', les pays riches 
qui ant un capital humain s~cial relativement eleve, ant une croissance plus 
soutenue et augmentent encore leur capital humain social, tandis que les 
pays pauvres qui s'achament a combler des besoins materiels, delaissent le 
developpement de leur capital humain. 

. « Les hommes font leur histoire mais its ne le savenl pas » disait Marx. La 
source du developpement collectif reside done dans le capital humain et 
materiel social, plus precisement dans le fonds de connaissances generales, 
de savoir, d'habitudes culturelles et comportementales, qui a construit un 
env~onnement materiel et decrypte un envircinnement nature!. Le capital 
humain prive, chaque homme de Ia societe, exploite ce fonds differemment, 
plus ou mains efficacement et opportunement aux yeux des autres et 
apporte ses resultats sur le marche. S'ils sont valorises par lui, parce que 
deinandes, repondant a de nombreuses attentes, offerts a des prix 
acceptables, ces exploitations du capital social seront imitees, reproduites et 
developpees. En definitive, la societe est d'abord une unite, un tout en 
creation et en evolution intessante. Chaque homme, comffie cellule de cet 
organisme complexe et vivant, est a Ia fois solidaire du corps social et acteur 
agissant de son evolution. 

Dans cette situation, c'est le partage qui devient le principal facteur 
de Ia croissance : partage de !'information, partage des savoirs, partage du 
capital humain, partage des techniques, partage des ressources. Or, 
l'economi~, politique, quasi unanime, fait decouler la cohesion march an de 
d'un principe de complementarite objectif.liant, a leur insu, les producteurs 
echangistes: Ia valeur. Daf?.S cette optique, Ia valeur designe une substance 
particuliere, l'utilite ou le travail selon les courants theoriques, qui fondent Ia 
commensurabilite des marchandises. Le prix, dans ces analyses,· est le reflet 
d'une homogenc!ite, une cohesion, qui lui pree~ste et ne possede pas de 
.fonction instituante. II s'impose alors de rompre avec cette conception. 
Comment et avec quelles consequences dans le champ de l'economie? Voila 
les questions qui importent. Dans ce sens, on peut montrer que toute 
organisation economique est caracterisee par un partage fondamental du 
temps qui est invariant et fonde la cohesion economique et sociale. 

Defmissons, pour ce faire, Ia societe comme etant « un groupe de 
personnes de mentalite analogue, admellant lis mimes valeurs et gouvemees par le mime 
sens rommun: on appartient a une societe dans Ia mesure oil M appartient a sa 
mentalif12 >>. Entendons par mentalite, Ia memoire collective sur laquelle se 

1 Pour plus d'infonnation sur le probleme de Ia convergence des economies voir Barro et 
Sala-i-Martin, Ia croissance economique 1996, pp 424 et suivantes, Ediscience 
International, par exemple. 
2 Proposee·par G. Bouthoul (1982),_P. 95 et citee par Y. Bresson (1984), P. SO. 
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greftent des attitudes, une mcmoire qui se transmet, qui se nourrit d'idces 
nouvelles, qui transforme les attitudes. «Son/ ainii riunii t11 rme coimologie, 
feniemble dei interpritalioni dtt monde, mythu, doctrine!, Jcienm el rme morale, 
fenumble de! valeurr qui refletentlu rapporli avec autmi, fememble deJ accords lacitu, 
celui de Ia hiirarrhie, celui du rythmu lemporel.r, celui de! regie! de droit, celui du 
conlraintu et du inlerditi, celrti de Ia Iiberti... m rm mot, celui du comporlemmii 
admii », Y. Bresson (1984, p. 50). Dans ce cadre, le mode d'integration 
cconomique d'une telle societe doit respecter une triple et fondamentale 
exigcnce des hommes, a savoir: etre semblable, etre different, etre 
protege. Le degre de protection resulte des conditions initiales (l'etat de Ia 
repartition originelle des droits-ressources), les bcsoins d'integration (etre 
semblable) et de differenciation · (etre different) traduisant les 
comportements economiques qui en decoulent. Les traces du niveau de 
realisation de cette triple exigence se lisent dans le partage fondamental du 
temps et sa valorisation, Ia valeur economique du temps. 

Pour apprehender Ia valeur economique du temps, i1 faut se 
representee l'economie autrement : i1 faut commencer par considerer que les 
individus sont dotes d'une meme quantite de temps physique, caracteristique 
commune essentielle qui les integre dans une communaute. Mais leur 
individualite est irreductible dans Ia fac;on qu'a chacun d'utiliser cette meme 
unite de temps. En effet, dans !'unite de temps, on peut distinguer, pour tout 
individu, le temps socialement contraint et le temps disponible, puis, dans ce 
derr.ier, Ia fraction de temps personnellement contraint et du temps libre (en 
ce sens que celui-ci n'est affecte a aucune activite economique). 

L'existence d'un etonnant parallelisme entre l'ordre des revenus, Ia 
hierarchic des fonctions et Ia liberte d'organisation de son emploi du temps 
est mis en lumiere par Y. Bresson (1977, 1981 au 1995): les fonctions 
hierarchiquement supeneures permettent d'inserer dans le temps 
them;iquement contraint, des activites personnellement choisies et de liberer 
du temps disponible. La correlation temps/revenu etant de toute epoque et 
de tout systemet, on decouvre par dela les diversites institutionnelles, une loi 
generale de !'emergence du pouvoir et de ressorts de la dynamique sociale 
fondee sur l'inegalite (Y. Bresson, 1977). 

En effet, c'est du temps et de son partage que tout procede et, le 
modele de Ia valeur-temps de. Bresson (1981) en partant du desordre, en 
acceptant les lois du hasard, permet de decouvrir que les individus 
communiquent et se socialisent en s'echangeant du temps. La repartition des 
revenus est ainsi Ia -trace de !'insertion d'individus, taus differents, dans une 
societe homogeneisee par !'existence d'une valeur monetaire commune de 
l'unite de temps. Cette valeur cachee, une fois decouverte, permet de 

1 Ainsi, alors que l'on pourrait penser que dans les societes evoluees, fondees sur des 
statuts juridiques precis ou, par exemple, le nombre d'heures de travail est 
contractuellement et presque uniformement fixe, le temps socialement contraint est 
presque identique que) que soit l'emploi, il n'en est rien. 
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ri·pomlrl' d~finith·cmcnt a ccttc interrogation existentielle fondamentale: Ia 
communaut~ ~conomil]Ue est-elle homogcne, intcgrce1? 

Le temps, tel qu'il apparait dans cette approche est <]Uelque chose 
<.]Ue !'on possclk-1 et l]Ui peut s'cchanger. Cette acceptation de la notion de 
temps n'est certcs pas cvidente: certains voient le temps comme un milieu 
dans )el)Ucl)'on cvo)ue; d'autres, co_mme <]Uclque chose qui n'est disponib)e 
qu'intuiti,·ement et done appreciable individuellement et subjectivement, de 
sorte que toute comparaison interpersonnelle parait impossiblc-1 ; en fin, pour 
certains autres, le temps est une donnce sur laquelle !'on n'a aucune emprise 
possible, ni philosophiquc;menr', ni cconomiquement (C. Mouchot, 1978). 

En fait, le temps tel qu'il apparait dans le modele de Ia valeur-temps 
n'est pas Ia donnce plate et vide de temps historique, caractcrisee par 
l'i'rre,·ersibilite, ni le temps chronologique. Le temps se pcfinit ici par son 
unite en tant que durce (une joumee par exemple) mais different d'un 
individu a un autre par Ia fa~on dont chacun de ceux-ci meublent cette unite 
en activites cconomiques. Pour un meme individu, !'unite de temps est 
differente d'un moment a un autre par Ia richesse en informations en plaisir 
ou desagrement, selon les activites economiques ou experiences qui ont etc 
realisees pendant sa duree. Meme si l'individu repetait exactement le mcme 
programme d'activite sur deux periodes-unites de temps, il va_ s'en dire que 
!'experience dont il jouirait pendant Ia demiere sequence ferait varier le 
plaisir ou le desagrement qu'il subira en demier. 

L'individualite est irreductible dans Ia fa~on qu'a chacun d'utiliser Ia 
meme unite de temps, mais Ia contrainte de vivre Ia meme unite de .temps 
physique avec Ia communaute instaure un besoin de securite, un minimum 
de cohesion et d'homogeneite economique ou/ et sociale, l'homme etant un 
animal qui ne peut s'individualiser que dans Ia societe. L'espace 
communautaire de cette societe est alors limite par la monnaie qui unit les 
membres. Aussi, si l'on donnait a priori a chacun des membres de Ia 
communaute, dans !'unite de temps, une meme quantite de monnaie, ceux­
ci, Soumis a un desir de differenciation vont transposer leurs differences (de 
gout, de culture individuelle, etc.) par Ia valeur des biensS, alors sorte 

1 II ne s'agit plus de rechercher un equilibre ou un optimum economique: l'economie et 
le social sont unis et l'homogeneite economique traduit Ia cohesion sociale, integration 
economique et integration sociale signifiant Ia meme chose. 
2 C'est dans ce sens qu'il faut comprendre !'acceptation du taux d'interet comrne prix du 
temps. 
3 C. Bachelard, L'intuition de "/'Instant", Gauthier, 1966, Paris. 
4 Les grandes religions revelees telles.que le chris~ianisme et !'islam considerent que le 
temps est Ia propriete absolue de Dieu. C'est ainsi que, Ia pensee thomiste avec Thomas 
d'Aquin dans sa Somme tlzeo/ogique indiquait que le pret a interet rompt l'egalit~ entre 
parties et fait payer ce qui n'appartient pas au preteur, le temps. Cette meme conception se 
retrouve dans Ia pensee islamique. 
s Dans cette approche, l'echange repond soit au besoin d'integration, soit au desir de 
~ifferenciatio'!-selon le type de bien, sur lequel il porte. Cest ainsi que l'on re~contre des 
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d'exutoire a une differenciation par les revenus trap peu confonnes a l'ordre 
statistique. 

A chaque individu, est associe de Ia sorte un programme particulier, 
chaque individu ayant un 'schema de comportement' qui lui est propre. Par 
consequent, il existera autant de schemas que d'individus ; et meme si l'on 
rencontrait, en ce domaine, deux jumeaux parfaits, il sera peu probable que 
les aleas de l'environnement ne les fassent pas differer dans Ia fac;on dont 
leurs programmes se realisent dans l'unite de temps1• Mais, aussi differents 
que soient les programmes, aucun individu n'echappe cependant a une 
servitude parfaitement semblable2: le partage de .l'unite de temps en deux 
parts, le temps contraint et le temps disponible. 

Dans un mode de production primaire, peu specialise, Ia realisation 
des.programmes personnels melange intimement du temps d'obtention et de 
transfonnation' des biens avec leur usage, le programme associant du temps 
de production et du temps de consommation. L'individu etant a Ia fois, 
producteur et consommateur, des memes biens, une partie de son temps 
physique est asservie, contrainte, plus contrainte par Ia nature que par Ia 
societe dont l'organisation est economiquement rudimentaire. Le temps 
disponible laisse, au-dela du temps personnellement contraint par les 
habitudes de vie, du temps libre de toute affectation a priori. Dans un mode 
de production evolue, technicien, l'organisation affecte les individus a des 
taches specialisees. La contrainte est codifiee, juridique. La fraction de temps 
asservie peut etre qualifiee de temps socialement contraint. Mais, Ia 
legislation n'empeche pas Ia differenciation des temps contraints, et Ia 
position hierarchique dans l'organisation, assure en ce domaine, des 
avantages incontestables. 

Quelle que soit Ia structure sociale dans laquelle s'insere l'individu, 
quel que soit le systeme productif a partir duquel il obtient ses ressources, 
ses activites s'inscrivent donc.dans des rythmes temporels. Les periodicites 
qui les caracterisent sont pour certaines d'entre elles librement determinees, 
pour d'autres etablies par des contraintes naturelles, pour d'autres encore 
imposees par Ia vie communautaire et les rapports sociaux. Alternance de 
periodes de trav:i.il et de repos, allocations periodiques de revenus, 
etablissement regulier du budget collectif, plans pluriannuels, cycle vital en 
trois phases, scolarite, au apprentissage, activite et retraite en sont quelques 
exemples. Cet encadrement collectif de periodicites choisies n'est pas 

biens et services dont Ia demande ressort du besoin de securite ou d'imitation, ce sont les 
biens "integrant",. et d'autres dont Ia demande resulte du desir d'emulation, de 
differenciation, ce sont des' biens "differenciant" (cf. Bamba N. L., 2003). 
1 Ces programmes ne cesseront de se modifier et auront, chacun, une histoire. Les goiits, 
les motivations; les influences et les informations construisent des "habitudes" et 
expliquent les ~volutions. · · · 
2 La double contrainte de Ia cohesion et de Ia differenciation est transcrite collectivement 
dans Ia repartition des revenus. 
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to~alement libre, ·il doit respecter les contraint<:_s vitales pour le groupe et 
pour les itHlividus dans le groupe. A cet egard !'apparition et Ia diffusion de 
Ia monnaie, a permis de separer les phases de production et de distribution 
des ressources. Mieux, grace a elle, il est possible de choisir librement le 
rythme d'allocation des ressources independamment de leur rythme 
naturellement cqntraint d'obtention et de· production. 

A l'interieur des regles collectivement acceptees, toute !'organisation 
productive recouvre un ensemble complexe ·de taches et d'activites aux 
durees irregulieres et pourtant conjointes. La cohesion de l'ense~ble force 
les individus a reunir des sous-ensembles d'activites qui sont assujetties a des 
rythmes propres differents, compatibles avec Ia nature de ces activites. De 
reduction en reduction, on rejoint Ia personne dont le rythme· de vie est 
particulierement fige par sa fonction, sa participation, sa dependance envers 
la societe, mais aussi naturellement et evidemment different du rythme 
impose a d'autres individus attaches a d'autres fonctions, places dans un 
autre environnement. 

Schema n°1 : Le decoupage de l'unite de temps 

TEMPS SOCIALEMENT CONTRANT 
(TSC) 

TEMPS SOCIALEMENT 
CONTRAINT 

TEMPS 
PERSONNELLEI\IENT 

TEMPS DISPONIBLE (TD) 

14 ~ 
TEMPS LIBRE (TL) 

Pour tout individu, dans n'importe quel systeme economique, sur la 
periode unitaire Qa joumee pour simplifier), le temps de vie peut etre 
decompose en deux sous ensembles significativement differents: le temps 
socialement contraint (fSC) et le temps disponible (fD). Le temps 
socialement contraint est caracterise par une duree imposee par 
!'organisation de Ia productiont. II depend de Ia fonction exercee par 
l'individu, de son role socialement reconnu dans le systeme productif. C'est 
la fraction de la periode unitaire defmie par !'absence de liberte de choix 
dans !'affectation de son temps. Pour bien preciser Ia nature de cette 
contrainte, il faut comprendre que meme lorsque l'individu accepte 
librement un contrat de travail, son rythme de vie est assujetti, des le contrat 
passe, a une rigidite temporelle dont il ne peut se soustraire. 

1 Dans le cas de l'agriculteur et a Ia limite dans celui de l'homme primitif, Ia contrainte 
est d'autant plus dramatique, qu'elle derive de facteurs sur lesquels l'individu ne peut 
agir: ce sont Ia meteorologie et les donnees naturelles de Ia production pour l'agriculteur, 
c'est aussi tout l'environnement hostile pour l'etre primitif. Par reference ace dernier on 
peut proposer une definition encore plus precise du temps socialement contraint : c'est le 
temps d'activite· obligatoire auquel l'individu doit se soumettre pour obtenir les 
ressources minimales necessaires a sa vie. Le temps socialement contraint ne peutjamais 
epuiser Ia totalite de Ia periode unitaire de vie. Car, en tout etat de besoin, l'activite 
d'obtention des ressources a toujours pour objectifl'utilisation de ces ressources. 
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I.e complement uu temps socialement contraint est le temps 
disponible. I.e temps disponiblc est naturellement caractcrisc par une durce 
dt• temps dmlt !'affectation est Iaissce au libre choix de l'individu. II est 
toutefois ncccssaire d'y ajouter une subdivision particuli~remeQt 
significative: Une partie du temps disponible est figce dans son utilisation 
par des habitudes·de comportement. Certaines d'entre .elles <;orrespondent a 
des ncccssitcs vitales ou sociales. II en est ainsi du temps de repos, du temps 
consacrc :l !'alimentation ou :l !'hygiene. On qualifiera cette fraction de 
temps disponible, de temps personncllcment contraint (TPC). La duree de . 
cette tranche de vie correspond bien a une contrainte mais a une contrainte 
rcductible : l'individu peut seul theoriquement fixer le temps qu'il consacre a 
ces activites repetitives. Pratiquement il est lie par les comportements 
heritcs, il est socialcment conditionne, ou personnellement prisonnier de ses 
habitudes, mais il lui est toujours possible de modifier !'utilisation de son 
temps disponible, en reduisant, par exemple, son temps de repos, pour 
l'affecter :l une occupation nouvelle. 

La partie residuelle du. temps disponible, non personnellement 
contraint, est le temps libre (IL). Le temps libre est caracterise par une 
disponibilite toujours renouvelee mais aussi par Ia faible rigidite de Ia nature 
des activites qui s'y inscrivent'. ' 

Finalement, on peut ecrire, pour resumer, les identites suivantes : 

Piriode unitaire = Temp.r .rocialement rontrainl + Temp.r di.rponible = TSC + 
TD 

Temp.r di.rponible = Temp.r per.ronnellemenl ron/rain/ + Temp.r fibre = TD = 
TPC+1L 

Ce partage quotidien en temps socialement contraint et temps libre, 
est un invariant de toute organisation economique, individuelle ou 
collective. Seules les proportions relatives varient selon les epoques, scion 
les societes et selon les individus dans Ia societe. Ce partage fonde les 
hierarchies, les · inegalites et Ia cohesion economiques et sociales 
conventionnelles en tant que support de Ia repartition personnelle des 
revenus. Cela peut etre modelise. 

II. Une modelisation de l'integration economique et sociale 

Selon que les individus abordent ensemble Ia meme unite de temps avec le 

1 11 est evident que Ia frontiere entre le temps personnellement contraint et le temps Iibre 
peut quelquefois paraitre floue. Mais, Ia difliculte du renoncement a certaines occupations 
constitue un moyen de discriminer les deux periodes. Certaines occupations qui ne sent 
pas totalement devenues des habitudes de comportement, auxquelles l'individu peut 
renoncer sans regrets appartierinent au temps Iibre et pas encore au temps personnellement 
contraint. 
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meme paten tiel de temps physique, ils ne beneficient pas du meme potentiel 
temps economique. Le partage de leur temps-unite en temps contraint et 
temps disponible ne leur laisse pas le meme temps libre. ~e temps libre est 
un reste d'energie potentiell~, un surplus, une richesse supplementaire, 
latente, qui peut a tout instant se transformer en richesses materielles. Voila 
pourquoi, lorsque la monnaie "irrigue" l'economie, et que periodiquement, 
est repartie la masse de ressources monetaires, cette repartition est 
obligatoirement inegale. La repartition doit respecter ces differences, sans 
quai, la communication dHaille et les biens qui vehiculent les echanges de 
temps deviennent des indicateurs imparfaits : l'echelle des valeurs 
economiques n'est plus la meme pour taus, les agents economiques ne 
parlent plus le meme langage economique, les individus ne se sentent plus 
membres de la meme communaute. 

L'acte d'echange repose sur le libre accord des volontes des 
individus et se realise au moyen d'une technologic plus au mains complexe. 
L'echange se produit en outre aux limites d'institutions comme la famille au 
'l'entreprise, institutions au sein desquelles !'affectation des ressources 
s'effectue par un procede cooperatif ou hierarchique. Or, la repartition 
s'effectue, dans les societes marchandes, par l'intermediaire physique d'un 
ensemble de canaux qui sont d_es "ecrans de la repartition". Etat, patron et 
chef de famille constituent de veritables tamis de ftltrage et au niveau 
desquels est exerce un prelevement sur l'actif social. Ce prelevement prend 
Ia forme de droits acquis sur la communaute, quantite de valeur stockee. Ces 
stocks sont d'autant plus justifies et interessants que l'ecran de repartition 
qui realise la retention assure une responsabilite vis-a-vis de la cohesion 
sociale, de !'integration economique (Etat, chef de famille) au vis-a-vis de la 
differenciation (patron), pour promouvoir au sanctionner l'ordre social qui 
emane du desordre naturel des interets particuliers Qe hasard)1• 

C'est pourquo~ dans tout groupe organise, dans toute soctete 
humaine meme h plus primitive, quelles que soient les .conditions et les 
methodes o'obtentions des ressources, le systeme productif, i1 existe une 
differenciation des fractions de temps disponible selon les individus. Ceux 
qui occupent l'essentiel de leur (( journee)) a recueillir au a produire les 
ressources.du. groupe ne profitent que d'un temps disponible reduit voire 
minimal. Simultanement d'autres membres affectent mains de temps, sinon 
pas du tout, a !'obtention de ces ressources. 

1 On retrouve ici les idees de justice distributive que developpaient Aristote, Albert le 
Grand ou encore Thomas d'Aquin. Selon ceux-ci, Ia justice distributive, qui conceme 
irlitialem~nt le bien commun, repartit celui-ci de sorte qu'il soit "donne d'autant plus( ... ) 
a une personne que sa place dans Ia communaute est preponderante" (Somme 
theologique, 11"-11 .. , q. 61, a. resp.). Cf. Andre Lapidus, "Une introduction a Ia pensee 
medievale", in Nouvelle Histoire de Ia Pensee Economique, Tome 1: Des Sclwlastiques 
aux Classiques, sous Ia direction de Alain Beraud et Gilbert Faccarello, editions Ia 
Decouverte, Pari~. 1992. 
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minimal. Simultanement d'autres membres affectent mains de temps, sinon 
pas du tout, a !'obtention de ces ressources. 

Unc hierarchisation sociale s'etablit, au sommet de laquelle sont 
confondus temps libre, allocation elevec en ressources et pouvoir, tandis 
qu'a Ia base les actifs obtiennent le minimum de subsistance pour leur 
temps socialement contraint (d'activite productive) maximal. La seule 
adhesion aux conventions sociales transmise par !'education (formelle ou 
informelle) suffit a regler. une repartition des res sources con forme a Ia 
hierarchic sociale. Seul le volume de ressources distribuable d~pend du 
systeme productif, Ia terre pouvant etre commune, le travail librement 
consenti, l'inegalite consideree comme une regie. Les fonctions 
completement liberees des taches productives sont d'autant plus valorisees 
qu'elles n'exigent aucun temps socialement contraint. Mais, le temps libre ne 
signifie evidemment pas l'oisivete, ii peut meme etre meuble par une intense 
activite. Toutefois, cette affectation depend totalement du libre choix de 
l'individu et c'est cette capacite de libre decision qui est sa caracteristique 
unique. II est cependant necessaire que cette faculte soit accompagnee d'une 
garantie de ressources attestant que l'individu est attache a une fonction 
socialement reconnue par I' ensemble du groupe. 

Temps disponible et garantie de ressources finissent ainsi par 
constituer les veritables objectifs de l'homme, les motivations de !'agent 
economique. lis correspondent, pour lui, a une augmentation de sa duree de 
vie probable, ils representent Ia victoire sur !'avarice de Ia nature et sur 
!'irresistible fuite du temps. lis sont Ia source d'un pouvoir relatif, qui peut 
se manifester a travers le pouvoir politique et le pouvoir economique, qui lui 
fournissent les moyens de se perenniser en perpetuant l'autorite : autorite 
renforcee par des procedes extra-economiques exploitant les craintes 
surnaturelles, les dangers exterieurs, l'insecurite interne ; mais aussi, autorite 
protegee par des procedes economiques, l'endettement, Ia fiscalite, 
!'appropriation des facteurs de production, autorite valorisee par !'attribution 
des ressources, superieures aux autres membres du groupe, inegalite que le 
corps social accepte ou tolere impuissant ou resign e ... 

Tant que, sur Ia base des coutumes et des conventions sociales, le 
groupe tout entier accorde aux membres de Ia categoric des privilegies Ia 
jouissance d'un temps disponible eleve, assortie d'une fonction socialement 
reconnue et d'une dotation en ressources relativement forte, on peut dire 
qu'il y a equilibre social. L'equilibre social se traduit par un ordre 
fonctionnel, conventionnellement hierarchise ; quand on passe d'un niveau 
inferieur au niveau superieur, l'exercice de Ia fonction correspondante exige 
un temps socialement contraint plus faible, ou un temps disponible plus 
eleve, et rapporte une allocation periodique de ressources qui est superieure. 

Dans toute societe, que! que soit le systeme productif, l'asymetrie 
dans Ia repartition des ressources fournit aux categories privilegiees des 
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surplus assocics au temps libre, donnant une grande souplcssc a !cur noyau 
de consummation, une curiosite ct unc tentation permancntc a y introduirc 
de nouvelles satisfactions. 11 en resultc unc stratification des comportcmcnts 
(1ui constituc Ia marque· Ia plus visible des iliffercnccs hiernrchiqucs ct qui 
fait de l'imitatia·n pour lcs categories infericurcs un but dont l'attcintc 
apportc au mains l'illusion de Ia promotion. En retour, Ia propcnsion des 
plus favorises a .echanger leurs surplus, contrc des biens ct des services 
nouveaux, ouvre aux individus ambitieux ct aux entrcpriscs efficaccs des 
opportunites de croissance (L. N. Bamba, 2003). 

On pcut proposer unc modelisation qui permcttc d'analyscr Ia 
cohesion economiquc ct socialc d'une tcllc economic. En cffet, parce que lcs 
individus participent a Ia meme economic, une economic integree, qu'ils 
parlent Ia meme langue economique, Ia dotation en ressources monetaires 
d~it respecter unc formule tres precise: si M est Ia masse de monnaie 
repartie entre N individus, dans Ia periode unite, Ia quantite moyenne est 

alors, m = M , par individu. Si ..... est Ia frnc;tion de temps disponible d'un 
N 

individu particulicr, le revenu qui doit lui etre alloue estR = km . II est 
(1-x) 

determine par l'etalon-temps, k, ou k est Ia moyenne harmonique des temps 
contraints, resultant de l'ensemble des comportements individuels, resume 
de Ia fac;on dont les N individus partagent leur temps-unite. En fait, du 
partage fundamental de l'unite de temps emanent deux autres partages: le 

km d . • . km km xkm revenu Olt etre separe en deux parttes: = + . 
(1- x) (1- x) (1- x) 

La premiere part, km, est Ia valeur economique commune de l'unite 
de temps. C'est Ia contrepartie monetaire indispensable a Ia reconnaissance 
par Ia collectivite que l'individu participe au monde economique, qu'il est 

· • • L d xkm • • I dirr· d 1 tntegre. a secon e part, , remunere es 1erences ans es 
(1-x) 

performances-temps avec lesquelles sont realises des programmes differents. 

La valeur economique du temps (km) fait partie des variables 
structurelles de l'economie et renseigne sur l'etat de l'organisation 
economique de Ia societe, son efficience et ·sa deficience. En effet, Ia 
consummation et Ia production prennent ici 'Ia meme dimension, celle de 
culture au niveau de l'individu. L'utilite de chaque acte economique devient 
une occasion pour l'individu de s'epanouir par l'information nouvelle qu'il 
acquiert par l'usage ou Ia realisation des bie~s et services. C'est ce qui remet 
en cause d'une fac;on ou d'une autre l'appreciation individuelle des chases, 
devalorisant certaines, revalorisant d'autres. Cette evaluation s'effectue stir 
une echelle collective, l'utiite de temps, etalon qui est ind~pendant a Ia fois 
des biens et services, et des agents economiques eux-memes. La valeur 
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economique du temps est en quelque sorte le decodeur du langage code 
abstrait du systeme economique et social dans 'sa globalite. Les membres de 
Ia societe, pour pouvoir comprendre le langage economique du systeme 
economique considere, doivent disposer du meme decodeur. 

L'evaluation de Ia valeur economique du temps s'appuie sur Ia loi de 
Bresson (1977, 1981) qui decrit Ia distribution personnelle des revenus a 
partir de Ia loi eulerienne-beta ; cette loi donne une meilleure approximation 
de Ia repartition personnelle des revenus par rapport a Ia loi de Pareto selon 

laquelle on aurait: P = f(Y) = b I ya, avec a > 1, ou P represente Ia 
proportion des individus ayant un revenu inferieur ou egal a y et b un 
parametre fonction de l'unite de mesure des revenus (F, KF, etc.). La loi de 
Ia repa~tition des revenus de Bresson se fonde sur- un certain nombre 
d'hypotheses, a partir desquelles se construit une fonction de repartition qui 
permet de calculer le seuil d'integration, sorte de seuil de pauvrete relative de 
l'economie. Cinq hypotheses sont necessaires. 

Hl : tous les individus de Ia communaute vivent le meme temps 
physique par exemple Ia jourm!e de 24 h et sont soumis a un double besoin. 
D'une part un besoin d'integration et d'autre part un desir de 
differenciation. 

H2 : L'individu partage son unite de temps physique en deux 
· fractions compleme~taires,: Ia lere fraction, appelee le temps libre (IL) et 

note x, n'est pas predestinee a une affectation precise. La 2nde, le temps 
contraint (TC) qu'on note 1-x, est affectee a !'obtention et a !'usage des 
biens et services ; ce -temps contraint lui-meme se decompose en 2 sous 
ensembles, le temps socialement contraint (TSC) et le temps 
personnellement contraint (fPC). 

H3 : La population de Ia communaute de reference est homogene 
au regard des deux criteres : 1 °) les individus appartiennent a une meme 
organisation collective, par exemple le meme code de travail regie leurs 
activites; 2~) Ia nature et Ia periodicite des ressources distribuees sont 
identiques. 

H4 : Les ressources reparties de fac;on quelconque entre les 
individus constituent le lien materiel commun de communication entre les 
membres de !'organisation. 

HS : Quelle que soit deux individus X et Y de Ia communaute, a Ia 
limite munis d'une meme quantite de ressources, ils accordent chacun une 
valeur differente a !'ensemble des biens et services qui meublent leur periode 
(unite de temps). 

Sous ces cinq hypotheses, on se pose les questions de savoir, quelle 
devrait etre Ia repartition personnelle des revenus (RPR) de sorte que !'unite 
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formulation d'unc fonction de repartition personnelle des rcvenus. 

Dans Ia population de dimension N il existe unc distribution 

statistique de temps librc appclc J(x )dx, Ia distribution des revenus g(R)dR, 
s'en dcduisant par Ia relation: 

km M 
Rx =--avec m =-

1-x N 
(1) 

On montre Cf. Bresson, 1981, 1994; L. N. Bamba, 2001) que le loi 
de Ia repartition personnellc des revenus est, pour km < R < oc. 

g(R)dR = (l- a { km)2 

dR = a (t- km)P-l(km)q+a dR 
\ R km p(P,a) R R km 

(2) 

( ) r(p)r(q) . . . 
avec p P, q = ( ) , ou r est Ia lot factonelle. r p+q 

Cette expression (2) est Ia fonction eulerienne-beta dependant de 
deux parametrc p ct q qui s'interpretent comme suit: etant donne un 
systeme quelconquc d'individus temoins, il faudra tirer de Ia population p 
indi"idus pour en trouver un dont le revenu est superieur a celui des autres. 
Si R.x est le revenu de cet individu, q sera le nombre d'individus 
supplementaires qu'il faudra tirer pour en trouver un autre dont le revenu 
est superieur a Rx. Les deux parametres p et q traduisent ainsi les plus ou 
mains grandes inegalites qui reglent )'organisation collective dont une image 
nette est Ia repartition des revenus. La fonction g(R)dR est d'autant 
asymetrique que pet q different. 

De cette fonction de repartition des revenus on peut deduire un 
seuil d'integration econornique (ou seuil de pauvretet) et Ia proportion des 
exclus (ou des pauvres) correspondante. En effet, Ia fonction cumulative de 

g(R)dR pour km < R < oc. est donnee par : 

F(R) = 1- a .I: {p -1Xq -1)!(1- km)p-J-r(km)Q-t 
p{p,q),.0 (p-1-r) R R 

F(R = km)= 1-a (3) 

F(R = a)=l 

Elle est incomplete ; on cons tate que pour 0 5 R < km Ia fonction 
cumulative n'est pas defmi. Et, pour les revenus R < km Ia proportion des 

1 Cf. Bamba N. L. (2001 ou 2003). 
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imliYidus concl·rnt:s l'St l'gal ( l-11). On c:n conclut l)liC: l::.m rc:prcsc:nte le plus 
haul rC:\"l'llll minimum lJUi Pl'Ut ctre allouc a tout imlividu pour lJU'il soit 
considcrc commc mcmbre de )'organisation collective. La valeur km 
s'itlll'rprt•tc lllors commc Ia valeur cconomil)tte du temps, le seuil 
d'intt:gracion cconomilJUe ou encore le seuil de pauvretc endogene'. 
I .'intl'f).,~t:tntion cconomigue de km se fait de Ia f.,c;on suivnnte. De 
l'l'l]Uation (1) on tire: 

xkm 
Rr = km + -- et x = 0 => Rx = km. 
· 1-x 

(4) 

1::.111 c:st, par comcquent, le revenu de l'individu qui disposernit d'un 
temps libre nul. Au plan cconomique cet individu correspond a cclui qui est 
lc mains efficace dans !'obtention et/ou !'~sage des biens et services mnis 
qui est tout de mcme reconnu comme membre cconomique de 
!'organisation. 'En ce sens on dit que cet individu est integrc, km 
representant ninsi un revenu. d'integrntion, economique .et sociale. Disposer 
de Ce re\·enu pcrmet econ?miquement a )'individu de pouvoir parJer )e 
langage economique des echa'nges de biens et service tout comme 
socialemcnt, d'etrc reconnu comme membre de Ia communnutc. 

Comme indiquc plus hnut, les revenus superieurs a km ant deux 
composnntes : d'une part km qui rcprescnte Ia trace de )'integration, 
l'expression du bcsoin de securite, Ia reconnaissance de l'nppartenance a Ia 

xkm 
communaute, et de l'nutre, -- qui reprcsente Ia marque de In 

1-x 
differenciation en tnnt qu'un revenu qui sanctionnc le merite social, le desir 
de s'individunliser dans In societe. 

La loi de Ia RPR ninsi defini cxprime que : 

• Pour un revenu R < km il existe une proportion de Ia 
population (1-a) d'exclus (ou de pauvres); 

• Pour R > km Ia probabilite Ott frequence de Ia population a 
qui on affecte un revenu compris entre Ret R + dR est g(R )dR. 

Elle depend des parametres suivants : 

k: est une constante fondamentale trnduisant Ia valeur economique 

1 En interpretant km comme un seuil de pauvrete, on montre qu'il correspond alors a un 
seuil de pauvrete relative pure au sens du critere de l'elasticih~-revenu de Kilpatrick 
(1973). En effet, le calcul de l'elasticite-revenu du seuil de pauvrete donne 

o(hn) R· R· (1-x) Am , • 
Ck R =--x-l.=(l-x)....l..=--x--=1 D autre part, km est un seutl de pauvrete 

m, X oRx km km km ( 1-x) 

endogene au sens ou it est obtenu simultanement que le taitx de pauvrete correspondant 
(1-a) pendant Ia resolution de )'equation 2, contrairement a la.methode des quantiles ou 
l'on est oblige soit de se donner le taux de pauvrete et de calculer alors le seuil de 
pauvrete ou inversement. 
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Elle depend des parametres suivants : 

k : est une constante fondamentale traduisant Ia valeur economique 
de l'unite de temps; 

1 - a: la proportion. d'exclus ou de non integtes Qes pauvres) 
recevant un revenu inferieur au'seuil de pauvrete; 

p et q: sont lies a }'organisation collective des types d'activites et de 
hierarchies de remuneration a partir desquels s'evaluent les principaux 
indicateurs d'inegalite Qe coefficient de Gini et le taux de surplus moyen). 

Les principales caracteristiques statistiques de la distribution sont, 
par suite: 

Le revenu moyen : 

~.~ (km)2 

dR a ( km)p-l(km)q-l dR E(R)=·r (1-a)- R-+ f 1-- - R-
m R km B(p,q)lm R R km 

soit encore 

m=E(R)=km(p+q-
1
J=>k= q-

1 
; (5) 

q-1 p+q-1 

- Le mode de la distribution des revenus (: = 0) est 

RM= kmp+q; 
q+l 

- Le coefficient de GINI s'obtient par l'expression 

(6) 

G+1_ a2 (q-1) 1 I B(2p-r-1;2q+r-1). 
-2--a- (p+q)(p+q-1) • B(p,q) • r~o B(p-r;q+r+l) , 

Cl) 

- La variance s'ecrit: 

E(R 2 J=(kmY[(t-a)RM -R1 + a(p+q-l)(p+q-2)] 
/an (q-l)(q-2) 

(8) 

On definit le taux de surplus moyen comme un indicateur 
d'inegalite qui a l'avantage d'etre additi,·ement invariant. II indique combien 
de fois l'individu moyen re~oit-il de ressources correspondant a la valeur 
economique du temps (ou encore a celle du seuil d'integration) de plus que 
l'individu juste situe sur Ia ligne d'integration. Cet indice d'inegalite s'obtient 
par Ia relation : 
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,aver. S = (m- km) le surplus moyen. 

Cc modele expose pcut etrc utilise pour. analyser l'integration 
cconomiquc ct socialc d'unc societe. Ainsi, on dira qu'une economic, en tant 
qu'cntitc socialc, est integrec lorsquc Ia repartition pcrsonncllc des rcvcnus 
est unimodale. Dans ce cas, Ia repartition des rcvcnus est regulierc avec unc 
courbc en cloche. Au contrairc, unc communaute pour laqucllc Ia courbc de 
repartition des rcvcnus est plurimodalc est constituec de plusicurs groupes 
sociaux juxtaposes non integres economiquemcnt et socialcment. S'il s'agit 
d'cntites cconomiqucs nationales que l'on compare, on dira que ces 
economies sont integrecs lorsque leurs courbcs de repartition des revenus se 
supcrposcnt parfaitement. Ainsi, leur fusion en une seule entite ne perturbe 
pas Ia cohesion economique et sociale de l'unc ou l'autrc, l'echelle des 
valeurs, les hierarchies etablies etant preservees Iars de Ia fusion. Autrement, 
ces economies ne sont pas integrees, leur fusion bouleversant l'ordre des 
chases. Dans un cas comme dans l'autre, les parametres du modele 
permettront alors de comprendre le pourquoi et le comment de l'etat 
d'integration mis en lumiere. 

A titre experimental, ce modCle est applique au Burkina Faso pour 
les annees 1994 et 1998, a Ia Cote d'Ivoire pour les annees 1993, 1995 et 
1998, et au Mali pour 1989 et 1994. 

III. Resultat Empiriques 

Les donnees utilisees pour l'analyse emptrtque proviennent des enquetes 
DSA ou ENV realisees par les Instituts Nationaux des Statistiques des trois 
pays1• Les resultats des calculs des parametres du modele de la valeur-temps 
sont consignes dans le tableau 1. On expose d'abord l'etat de ]'integration 
sociale et economique au sein de chacune des trois economies nationales 
prise individuellement et, dans un second temps, on analyse Ia possibilite de 
leur fusion en une entite nouvelle, une integration regionale, par exemple. 

1. Le Burkina Faso, Ia Cote d'Ivoire et le mali: des 
economies non integrees 

Les resultats empiriques indiquent ici que les trois economies, pnses 
individuellement ne forment pas des communautes integrees. 

1 INSD pour le Burkina Faso, INS pour Ia Cote d'Ivoire et DNSI pour le Mali. 
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1.1. le Burkina Faso 

La \·aleur cconomi(tUe du temps qui decoule de la repartition des revenus du 
Burkina Paso s'est situce n 138 758 r CPA en 1994 puis a 136 432 r CPA 
en 1998: Elle a ainsi chute au rythme annucl moyen de -0. 42% sur 1~ 
pcriode. Avec ces scuils d'intcgration, il ressort que Ia proportion des exclus 
en 199-J ctait de 7-60'% ct de 15.36% en 1998, en augmentation annuelle 
moyenne de 19.23%. Ainsi, il ressort que l'apres devaluation, qui a vu le 
revenu moyen croitre, s'cst pourtant traduitc par une regression dans la 
hierarchic des revenus d'unc proportion importante de Ia population de 
sorte que lc mode s'cst affaisse. Les mains nantis (particulicrcmcnt lcs 
menages dont lcs rcvcnus annuels sont inferieur a 625 000 r CPA) ont 
dcgri,ngole vers le bas alors qu'au-deln, les nantis, qui eux semblent avoir pu 
profiter de la devaluation, ont pu se hisser ou tout au mains se maintenir sur 
l'echcllc des revenus. 

La representation graphique des courbes de Ia RPR montre que la 
repartition des revenus n'est pas unimodale. On note certes que le mode 
principal s'est situe a 400 000 F CFA en 1994 eta 625 000 F CFA en 1998. 
Toutefois, quatre autres modes sont remarquables chacun~ de ces annees a:. 
80 000 F CFA (en 1998) et 275 000 F CFA (en 1994); puis a 962 500 F 
CFA, ensuite a 1 200 000 F CFA et enfin a 1 925 000 F CFA pour les deux 
annees. En d'autres termes, la repartition des revenus laisse apparaitre six 
communautes economiques qui cohabitent sans vraiment s'integrer. 

On peut aisement imaginer que les six communautes economiques 
sont : les agriculteurs du secteur vivrier et le secteur informel, les petits 
commerc;ants et artisans, les fonctionnaires, les salaries du secteur moderne 
prive, l'elite politico-administrative et enfin l'elite economique (hommes 
d'affaires, gros commerc;ants, etc.) . 

. Graphlgue 1: Courbes de RPR du Burkina Faso 
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La devaluation du franc CFA qui est intervenu e_n janvier 1994 a 
provoque une mobilite sociale descendante pour le premier groupe social 

constitue par les detenteurs de bas revenus (deplacement-du premier mode 
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vers Ia gauche en 1998) tandis que les autres communautes sont restees a Ia 
meme echelle de revenus et done de hierarchic sociale en 1998 tout comme 

en 1994, perpetuant un equilibre social sans mobilite sociale ascendante. 

Les courbes de RPR du Burkina (cf. graphique 1) indiquent ainsi un 
Ieger glissement vers Ia gauche pour les bas revenus jusqu'aux modes et vers 
Ia droite au dela de celui-ci. Cette situation s'est traduite par un 
accroissement des im!galites mesurees par le coefficient de Gini (47.20% en 
1994 et 52.01% en 1998) ou par le taux de surplus moyen. Ce demier 
indique que le menage 'moyen avait un revenu equivalant a 4.93 fois le seuil 
d'integration en 1994 eta 5.78 fois en 1998. Le revenu moyen des menages 
est passe de 684 842 F CFA au Burkina Faso en 1994 a 790 977 F CFA en 
1998 soit en accroissement annuel moyen de 3.67% sur Ia periode. Ce 
reve~u moyen aurait du s'etablir a 725 610 F CFA en 1994 eta 899 734 
FCFA en 1998 (soit un TCA~ de 5.52%) si Ia repartition des revenus avait 
ete reguliere, c'est-a-dire unimodale. Le revenu modal observe du Burkina 
Faso est passe de 251 276 F CFA a 227 998 F CFA soit en baisse au l'}'thme 
annuel moyen de -2.40% sur Ia periode, traduisant Ia regression sur l'echelle 
des revenus d'une partie des menages mains nantis. 

1.2. Ia C~te d'Ivoire 

La valeur economique de !'unite de temps ou seuil d'integration economique 
passe de 170 090 F CFA en 1993 a 309 561 F CFA en 1995 puis a 300 001 F 
CFA en 1998 avec des taux d'exclusion economique respectifs de i3.68%, 
9.41% et 4.36% des menages. Cette evolution est en phase avec Ia mobilite 
sociale ascendante observee a travers les evolutions du revenu modal. La 
mobilite sociale ascendante a permis a beaucoup de menages de sortir de Ia 
zo-ne d'exclusion pour etre integres a Ia communaute, economiquement, 
entrainant une baisse continue du taux d'exclusion. L'integration a ete par 
ailleurs fa~ilitee en 1998 avec le jeu d'un effet ciseaux, le seuil d'integration 
baissant cumulativement avec l'accroissement du mode. Ii en est resulte une · 
baisse plus forte du taux d'exclus (5.03 points de pourcentage) entre 1995 et 
1998 qu'entre 1993 et 1995 (4.27 points de pourcentage). Cela temoigne du 
fait que la croissance tout comme !'amelioration de Ia repartition pem·ent 
permettre de l~tter contre !'exclusion. Le jeu de ces deux mouvements 

. apparait plus clairement dans le tableau 2 ci-dessous. 
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Tableau 1: Rcsultats des calcuJst 

COTE D'IVO!RE 

D 
EN EN 5.-t.RC/ 

VRC/1995 J'RC/1998 
199J 

Re Ech•ntiUon 
80 1 1 

2 806.10 587 029.00 321486.00 
~nu 

89 1 1 Moyen Th~orlqu~ 
8 857.90 708023.00 359179.00 

Re~nuModa1 
29 571 720 

9 609.60 667.30 912.80 

Su Ech:mriUon 63 1 1 

rplus 
2 716.20 277 467.00 021 484.00 

Moyen Th~orlqu~ 
72 1 1 

8 768.00 398 462.00 059178.00 
Seuil d'integratlon ou 17 309 300 

valeur economlque du temp_• 0 089.90 561.50 001.30 
Proportion du non 13. 9.41 4.36 

lntegrea ou taux d'exclus 68% % % 

Et Ech•ntiUon 0.2 0.19 0.22 

alon 
118692 50573 70182 

Temps Th~orlqu~ 
0.1 0.18 0.22 

892289 12396 07224 
3.0 

3.31 6.32 
Pa p 

7 
ramCtrea 1.7 

1.73 279 q 
2 

Coefficient de GINI 
37. 48.1 28.8 

57% 0% 9% 
Ta 

Ech•ntiUon 
3.7 

4.13 3.40 
uxde 2 
surplus 

Th~orlqu~ 
4.2 

4.52 l.53 1noycn (a) 8 
---- ~---- --

I I a m~lhodc rr:'lliquc de r::lkul ,, .. ~< f'l:1r.tm~trl'"'C ...... , flj'ttrh~ ... ,.n ann .. ·\\.'" 
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1 276.10 998.00 354.38 
54 654 89 

6 083.60 545.70 022.48 
58 763 10 

6 85240 302.30 2458.90 
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7.6 15.3 13. 
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Tableau 2: Ecarts de diffcrenticl de rythmes de croissance et 
reduction de Ia proportion des exclus 

1993- 1995- 1993-
1995 1998 1998 

Diffcrl'lltid 
dL· n·thmc L'ntrl' k 

5.69% 7.18% 
rL;n:nu moyl·n l't It· 6.96'Yt. 
~l·uil d'intl-gration 

Diftcrcntid 
de n·thme entre lc 

3.22% 9.08% 1.54% 
rl'\"l'llll modal ct lc 
~cui) d'intl-gration 

Reduction du 
taux d'exclu~ en 4.27 5.03 9.32 
points de pourcentagc 

De ce tableau il apparait qu'entre 1993 et 1995, le mode s'est mains 
cloignc du seuil d'intcgration que ne l'a fait le revenu moyen. Aussi, Ia 
reduction des exclus peut ctre imputee plus a Ia repartition des revenus qu'a 
Ia croissance. Entre 1995 et 1998 par contre, l'effet de Ia mobilitc sociale 
ascendante a etc plus fort pour les bas revenus, le seuil d'integration ayant 
augmente a un rythme annucl moyen superieur de 6.96% a cclui du revenu 
moyen .. .\ !'inverse, lc re\·enu modal s'est fortement cloigne du seuil 
d'intcgration. En consequence, Ia reduction du taux des non-intcgres est 
essentiellcment imputable a Ia repartition des revenus. Sur !'ensemble de Ia 
periode, c'est l'effet croissance qui domine l'effet redistributif quant a Ia 
lutte contre i'exclusion au Ia pam•rete. 

Graphigue 2 : Courbes de RPR de Ia Cote d'lvoire 
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Le graphique 2 illustre Ia situation de Ia repartition des revenus en 
Cote d'Ivoire. lei egalement, les courbes de repartition des revenus font 
apparaitre une repartition plurimodale avec six modes en 1993 et quatre 
modes en 1995 et 1998. II ressort ainsi que Ia devaluation de 1994 a lisse Ia 
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rcpa:tition des revenus en dessous de Ia principale classe modale qui se 
situe a 550 000 FCFA. Elle a provoquc une mobilitc sociale ascendante 
pour les menages dont le revenu ctait infcrieur a 400 000 FCFA en 1993 
mais une mobilitc sociale descendante pour ceux qui se situaient dans Ia 
tranche de revenu de 400 000 F CFA a 500 000 F CFA. ,\u-dcla de 500 000 
F CFA, les classes de revenus ant accucilli de nouveaux venus en 1995. 

En 1998, il ressort une forte mobilitc sociale ascendante pour 
toutes les tranches de revenus de sorte que les classes de revenus les plus 
clevces accueillent de fortes proportions de nouveaux venus. C'est ainsi que 
le taux d'exclusion cconomique et sociale tombe a 4.36% des menages et 
que les incgalitcs qui avaient fortement augmente entre 1993 et 1995 Qe 
coefficient de Gini est passe de 37.57% en 1993 a 48.10% en 1995 tandis 
que le taux de surplus passait de 3.72 a 4.13 respectivement) s'estompent 
fortement entre 1995 et 1998. En 1998, le coefficient de Gini s'etablit a 
28.89% et le taux de surplus a 3.4. Toutefois, Ia societe ivoirienne n'est pas 
apparue plus homogcne, deux classes de riches se detachant nettement du 
reste de Ia societe et se montrent comme des privilegies de plus en plus 
coupes du reste de Ia societe. Les cquilibres sociaux apparaissent fort 
instables en Cote d'lvoire en reflet de Ia dynamique economique de Ia 
pcriode qui, a son tour, induit Ia dynamique sociale. On remarque que les 
revenus moyens theoriques qui resulteraient d'une repartition rcguliere 
(unimodale) du revenu auraient du s'etablir a 898 858 F CFA en 1993, puis 
a 1 708 023 F CFA en 1995 et enfin a 1 359 179 F CFA en 1998, si les 
rcpartitions des revenus avaient etc unimodales. 

1.3.1e Mali 

Les donnees du Mali portent sur les revenus individuels et non sur les 
revcnus des menages comme pour la Cote d'lvoire et le Mali. Neanmoins, 
les courbes de Ia RPR du Mali (cf. graphique 3) indiquent aussi que la 
repartition des revenus n'est pas unimodale en 1989 et que par consequent 
la societe malienne n'est pas integree. On constate, toutefois qu'en 1994, les 
quatre groupes sociaux qui coexistaient en 1989 ont etc pratiquement 
gommes et que la societe est devenue homogene et quasiment integree, la 
RPR devenant presque unirnodale. 
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Graphigue 3: Courbes de RPR du Mali 
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Le revenu individuel1 moyen est passe de 118 712 F CFA en 1989 a 
80 138 F CFA en 1994 soit une baisse annuelle moyenne de 7.56% sur Ia 
periode. Ainsi Ia devaluation a provoque une forte mobilite sociale 
descendante p"our toutes les tranches de revenus situces en dessous de 
400 000 F CFA. II n'y a eu que tres peu de privi!Cgics qui ant pu profite de 
Ia devaluation pour se hisser sur l'echelle supcrieure des revenus. 

Le revenu modal a fortement baissc entre 1989 et 1994 (fCAM = -
13.64%) passant de 57 354 F CFA a 27 556 FCFA traduisant ainsi Ia forte 
mobilite sociale descendante. En consequence, le seuil d'integration 
economique au valeur economique de l'unite de temps est passe de 29 689 
F CFA en 1989 a 14 584 F CFA en 1994 enregistrant ainsi une croissance 
annuelle moyenne de -13.25%. Cette chute du seuil d'integration n'a pas 
cependant permis de recuperer des exclus. Au contraire, le taux des exclus 
est passe de 13.95% en 1989 a 27.90% en 1994. II en a resulte une 
exacerbation des inegalites: le coefficient de Gini est ainsi passe de 34.73% 
en 1989 a 47.83% en 1994 tandis que le taux de surplus moyen passe lui de 
3.00 a 4.49, respectivement en 1989 et 1994. 

Au total, il_ressort que les trois economies, prises individuellement, 
ne sont pas des economies integrees. Elles sont constituees par des groupes 
sociaux, des communautes economiques juxtaposees. En Cote d'Ivoire, Ia 
m·abilite sociale est toutefois ascendante tandis qu'au Burkina Faso et au 
Mali, elle est plutot descendante. Ainsi, en Cote d'Ivoire les titulaires de bas 
revenus arrivent a grimper sur l'echelle des hierarchies sociales tandis que 
dans les deux autres pays ils regressent au bas de l'echelle au stagnent alors 

1 Les chiffres du Mali peuvent etre rapproches de ceux de Ia Cote d'Ivoire : Je revenu 
moyen individuel pour Ia Cote d'lvoire a ete de 135 838 F CFA en 1993, de 290 664 F 
CF A en 1995 puis de 230 224 en 1998; le revenu modal correspondant est passe, quant a 
'lui, respectivement de 50 695 F CFA a 104 700 F CFA puis 125 594 F CFA 
respectivement quand le seuil d'integration economique ou valeur economique du temps 
etait de 28 780 F CFA, 56 696 F CFA et 52 265 F CFA, respectivement en 1993, 1995 et 
1998. 
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()lll' k:; h:mt:; rt'\'l'llUS s't·n i·loignent. II importe a present de voir dans 
l)Ucllc tnt•surt• Cl'S trois economic~ pourraient fu~ionncr en une cntitc 
COI11111Unl', par cxcmpJe, participer a unc tnctne integration cconotnique 
ri·gionale. 

2. Lc Burkina Faso, Ia Cote d'lvoirc ct lc Mali pcuvent-ils 
s'intcgrcr ? 

Pour repondrc a cette interrogation, i1 faut superpo~er les courbes de 
repartition de~ re,·enu~ de~ pays1• Ccla est possible avec les courbes du 
Burkina Paso et de Ia Cote d'Ivoire pour les annces 1993, 1994 et 1995 
d'une part, puis cclles de 1998 d'autre part. 

Graphigue 4: Courbes RPR 93/94/95 
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Le graphique 4 montre un etonnant parallelisme entre les societes 
ivoiriennes et burkinabes. II apparait ainsi que l'on a pratiquement les 
memes groupes sociaux en Cote d'Ivoire et au Burkina Faso. Seulement, les 
courbe~ indiquent que dans les groupes sociaux situes en dessous d~ 
400 000 F CF A, Ia proportion des burkinabes est plus importante que celle 
des ivoiriens. Au-dela de ce niveau, l'on rencontre plus d'ivoiriens. En 
d'autres termes, on peut. dire que ies lvoiriens se situent plus dans les 
tranches de revenus correspondant aux privilegies tandis que les burkinabes 
sont plus nombreux dans les tranches de r~venus inferieurs. Toutefois, les 

1 Les donnees du Mali portant sur Ia repartition individuelle des revenus, elles ne 
permettent pas de visualiser correctement sur le graphique le rapprochement avec les 
deux autres pays. · 
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deux societes reproduisent les memes groupes sociaux ce qui tend a 
indiquer qu'elles peuvent fusionner et former une integration economique. 

Les valeurs des etalons temps nous renseignent mieux sur les 
possibilites d'integration des trois societes. En effet, l'etalon temps indique 
comment Ia societe valorise ecogomiquement )'unite de temps physique. 
Ainsi, en Cote d'Ivoire et en 1993, pour !'ensemble des ressources 
echangees, Ia societe prise dans sa globalite, a utilise 21.18% (k = 0.2118) 
du temps physique dont elle a dispose. Cependant, Ia societe n'a pas utilise 
de fa~on optimale son temps socialement contraint car elle aurait pu 
n'allouer que 18.92% de son unite de temps physique Q'etalon temps 
theorique k' = 0. 1892) pour le meme resultat. Aussi, Ia comparaison des 
etalons temps theoriques nous renseigne sur Ia veritable capacite de 
communication en langage economique des societes considerees. 

Plus ces etalons temps soot proches, voire identiques, plus les 
societes considerees valorisent de Ia meme fa~on l'unite de temps et 
peuvent done economiquement s'integrer puisque les echanges de biens et 
services s'y effectuent avec un langage economique d'autant proche. Dans 
Ie cas d'espece, l'etalon temps theorique est ressorti a 0.1892 en 1993 eta 
0.1812 en 1995 pour Ia Cote d'Ivoire, a 0.1912 au Burkina Faso eta_ 0.1428 
au Mali en 1994 (pour ces deux derniers pays). Ainsi, il ressort que, si Ie 
Burkina Faso et Ia Cote d'Ivoire peuvent etre considere comme 
relativement integres, il n'en va pas de meme du Mali, son etalon-temps 
etant tres bas par rapport aux autres pays. 

0.31 
0.251 
0.2, 

0.15 ~ 

Graphique 5: Courbes de RPR en 1998 
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On note par ailleurs que Ia sous-optimalite de Ia valorisation 
economique de l'unite de temps physique a travers l'etalon 'temps theorique 
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rclativement ·a. l'ctalon temps de l'echantillon atteint -10.7% et -7.1°/., en 
Cc">te d'Ivoire en 1993 et 1995 puis -12.1% au Burkina Faso en 1994 et enfin 
-21.5% au Mali en 1994 aussi. En quclque sorte, c'est Ia forte sous 
valorisation cconomique de l'unite de temps au Mali qui expliquerait 
fondamentalement pourc1uoi ce pays ne peut s'intcgrer ni au Burkina Faso, 
ni a Ia Cote d'Ivoire. Cepcndant, il convicnt de noter qu'en 1994, Ia RPR du 
Mali donne une courbc quasiment unimodale cc qui signific que Ia situation 
sociale interne de ce pays donne une image de cohesion sociale qui est trcs 
proche de Ia situation de reference, contrairement a Ia Cote d'Ivoire et le 
Burkina Faso. On remarque alors que l'etalon temps observe du Mali 
(0.1820) est alors trcs proche des etalons temps theoriques des deux autres 
pays, ce qui pourrait traduire le fait qu'en realite les trois economies 
peuvent s'integrer mais des entraves institutionnelles creeront des 
perturbations qui seront plus couteuses pour le Mali. 

La mise en perspective des courbes de RPR du Burkina Faso et de 
Ia Cote d'Ivoire en 1998 permet de confirmer les resultats precedents quant 
au fait que les deux societes reproduisent les memes groupes sociaux, les 
Ivoiriens etant cependant plus nombreux dans les classes sociales de~ 
privilegies et les burkinabes beaucoup plus dans les tranches de revenus 
inferieurs. Cependant, en 1998, Ia societe burkinabes a un mode de plus que 
Ia societe ivoirienne, tendant a indiquer l'apparition d'une fracture sociale 
pour les menages dont le revenu est inferieur a 425 000 F CF A. Ces 
meaages decrocheraient de Ia dynamique imprimee par Ia forte mobilite 
sociale en Cote d'Ivoire si ron compare les deux economies. 

On interprete aussi les variations de l'etalon-temps (c£ Bamba N. 
L., 2003). Ainsi, sa diminution traduit des gains de productivite et son 
augmentation des pertes. On remarque alors que le Burkina Faso a connu 
des gains de productivite de l'ordre de 3.94% par an suite a Ia devaluation 
de 1994 ce qui a permis d'accroitre les revenus moyens de 3.67% l'an. Pour 
Ia Cote d'lvoire, de 1995 a 1998, elle enregistre des pertes de productivite 
au rythme annucl de 5.19% engendrant une baisse annuelle moyenne du 
revenu moyen de 5.92%. Ces deux dynamiques opposees entre le Burkina 
Faso et Ia Cote d'lvoire presagent d'une tendance a Ia convergence entre les 
deux economies et partant de l'integration sociale entre les deux societes. 
Mais, alors que le mode de Ia repartition des revenus des menages a 
augmente au rythme annuel moyen de 8.04% en Cote d'lvoire traduisant 
une forte mobilite sociale ascendante, au Burkina Faso, il ressort une 
mobilite sociale descendante Qe mode decroit au taux annuel moyen de -
2.40%) tout comme pour le Mali (-13.64%) au cette mobilite est 
particulierement forte sur Ia periode 1989-1994. 
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Conclusion 

Tt•mps disponiblc - hierarchic socialc - rcvcnus sont correles non par lc 
hasard d'un comcnsus social lentement elabore mais par Ia neccssitc 
cconomilJUC de mcdiatiscr lcs cchanges de temps par Ia monnaie. Le temps 
dotlt on determine Ia Yaleur commune, Ia valeur-temps est considerce du' 
scul point de vue economique. Lcs rC\'enus monctaircs sont reparus 
incgalcment scion une loi statistique au lc lien temps-revenu respccte Ia 
forme suivante: lc revenu indi,·iducl est inversement proportionncl au 
temps contraint, au temps de travail pour simplifier. Quand le temps de 
tra\·ail auquel !'on est astreint diminue, le revenu que In societe nttribue 
ntigmcnte. 

La mesure de Ia valeur-temps est interessante. en ce sens qu'ellc 
indique Ia plus faible allocation en monnaie que devrait recevoir tout 
participant a Ia communaute et particulicrement cclui qui a !'extreme aurait 
un temps disponible nul, c'est-a-dire celui qui serait tellement peu efficace 
qu'il lui faudrait occuper toute son unite de temps pour remplir son 
programme economique. De ce point de vue, Ia valeur-temps est en 

' quelque sorte le seuil d'integrntion economique a partir duquel l'individu 
peut etre considere comme ·membre de Ia communautc economique 
nationale. Par ce revenu correspondant au seuil d'integration, Ia societe 
reconnait et vnlide le temps socialement contraint ae l'individu. 

La loi de Ia repartition des revenus de laquelle decoule Ia valeur­
temps permet nlors de repondre a Ia question de savoir si une economic 
nationnle prise isolement peut etre considcree comme une communautc 
cconomique integrc:!e d'une part, au encore si des economies nationales 
peuvent s'integrer en se fondant dans une entitc unique, une societe 
commune sans remettre en cause les hierarchies sociales tout en 
reproduisant les memes groupes sociaux d'avant leur integration. 
L'expcrimentation empirique effectuee sur les economies du Burkina Faso, 
de Ia Cote d'Ivoire et du Mali a partir des donnees d'enquetes nationales sur 
Ia repartition des revenus permet de conclure dans un premier temps 
qu'aucune de ces societes, prise individuellement, ne peut etre consideree 
comme·intcgree, hormis le Mali en 1994, mais a Ia limite. Au contraire, !'on 
y per~foit des communautes economiques juxtaposees et dont les 
dynamiques montrent que ces groupes ant tendance a se conserver dans le 
temps. 

Dans un second temps, il est monte que les economies burkinabes 
et ivoirienne, pourraient s'integrer. Le Mali pourrait participer a cette union 
mais des disparites institutionnelles pourraient lui en rendre les emits trop 
cleves. Par ailleurs, Ia dynamique de Ia mobilitc sociale, qui est ascendante 
en Cote d'Ivoire et descendante dans les deux autres pays, tendrait a crcer 
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un dechirement, voire une fracture socio-economique dans les tissus 
sociaux des deux autres pays ou les communautes de titulaires de bas 
revenus auraient du mal a suivre le mouvement et le rythme d'evolution 
d'ensemble d'une telle integration. Cette conclusion rejoint de nombreuses 
preoccupations dont celle de Ia .convergence (cf. Bamba N. L., 2005) qui 
ressortent aujourd'hui dans Ia mise en a:uvre et !'acceleration du processus 
de construction de Ia communaute economique sous regionale a laquelle 
participe les trois pays, a savoir l'Union Economique et Monetaire Ouest 
Africaine (UEMOA). 

Annexe 

La methode de calcul des parametres de Ia loi de Ia RPR 

Pratiquement, les distributions observees ne sont definies que pour 

R1 ~ R ~ RM ou Rl est le centre de Ia plus basse tranche ou classe de 

revenus et RM, celui de Ia plus haute. Ainsi, !'esperance mathematique peut 
s'ecrire: 

E(R)=km[(l-a)/ogRM + a(p+q-I] 
RI q-1 

(1) 

et Ia variance, 

E(R2)=(km)2[(I-a)RM -R1 + a(p+q-I)(p+q-2)] 
km ( q -I)( q - 2) (

2
) 

La methode d'estimation de km est celle du Maximum de 
Vraisemblance appliquee a Ia distribution empirique, observee des. revenust. 
On cherche a mesurer quatre parametres : km, a, p et q. 

Avec R* le mode observe, on sait que 

R·=kmp+q. 
q+I 

Avec fi% Ia frequence de Ia premiere tranche, on sait que 

1 C'est l'evaluation qui rend maximum Ia probabilite de l'echantillon de donnees 
observees. 
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[ 
/l. J La population ctant distribucc scion R"-:; = /; , Ia 

Vraisemblance est L = n(G( R1 /') et 

(5) 

Lcs deux equations manquantcs sont lcs solutions de 

alogL = Lll· alogG(R,) =0 
ap · I ap 

(6) 

a log L = L ll a log G( R,) = 0 
aq I aq 

(7) 

La resolution des equations 6 ct 7 s'appuie sur les etapes suivantcs : 

(i) comme fi( p, q) = f( p )f( q) , on utilise Ia relation 
f(p+q) 

r'(x) d log(x-I)! 
--= On prend !'approximation 
f(x) dx 

xf= .J2;;;xxe-x ainsi que log(x +I)~ X. 

(ii) La solution de I' equation (6), 

In alogG(R;) = f'(p) + r'(p+q) + L!!.l..log(I-km)=o, 
I ap rr p J rr p + q J n R, 

est: 

2q = km L /; = R * q +I L /; , 
2 p + 2q -I R1 p + q R1 

d'ou: 

2q(p+q) = R*b /; 
(2p+2q-I)(q+I) • R1 

(6') 

(~) La solution de !'equation (7). 

In._alogG(R1) = f'(q) + f'(p+q) + L/;log(km)=o 
' aq rr q J rr p + q J I R, 

, est: 
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2p ~. (q+l) [q+l __.,____ = L.. ./, log R, -log /..m :::> log J.m = log R • +log -- = log R • +log --- I+ I 
2t,+2q-l p+q p+q -

d'ott: 3 P + 2q - 1 - "" r I R -I R * - ~J; og . og 
(2p+2q-1}( p+q) I I 

(l) 

(h·) Pratil}UCment, on calcule E ( R) 'L /; ' nR/ ' en fixant 
R, 

R 1 et Rl\L On sc donne une estimation instrumentale de km dans Ia 
premiere tranche de rc\·enus, et !'on tire par l'c'luation (4), (1-a) eta. 

E(R) p+q-1 
De --on tire = ll ~ p = (u-1)q -(u-1). 

km q-1 

De 
2

q = km L /; ~ p = vq + 0.:, 
2p+2q-1 R1 

(equation 6). 

On dcduit une estimation( p*,q*}. 

Avec p*, q* 

(equation 3). 

et km, i1 vient: R* =kmp+q 
q+1 

3p* +2q * -1 
On applique l'equation (l) · = A* a 

(2p * 2q * -l)( p * +q*) 

comparer a A =log nR/ -log R *. On constate que I' on enc~dre de 

plus en plus prec;isement Ia valeur de km, car l'ecart A*-A, change de signe. 
km* est la valeur qui correspond a l'egalite A *=A, celle qui permet de 
verifier simultanement les equations du Maximum de Vraisemblance. Si l'on 
desire utiliser ces parametres pour realiser le meilleur· ajustement, il reste .a 
fixer les centres de classe Ri de maniere a rninimiser les ecarts fi estimes et 
fi observes ou E(R2)* - E(R2) minimum." 

Un programme informatiquel a ete COn<;U pour effectuer ces 
differents calculs d'estimations des parametres p*, q*, k*, a* etA*. Il peut 
etre obtenu, a la demande, aupres de }'auteur. 

1 On trouvera une version simplifiee de ce programme dans Bresson (1993) en annexe. 
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Le Financement Extcrieur de I' Afrique Subsaharienne: des 
Particularitcs Prcjudiciablcs au Processus d'lntcgration 

J>ar Dr Rmi N ~~lfl:llitl Kol((mi* 

Reswnt;: Ci·t ,utid,· tJJonlrr que !irolution .rlmdurdle tiN )it1ancement exterieur de Ia 
tf,:,~'llllic• m 1'01113' n'ul pa.rfiu!(/,mmtlalemenl d(f/i!rr:nle de aile de.r t11111eu 80 et 90. us 
appmt.•· t'OIIt'C.f.fiomtel,. tll(~llmtlml m rolume, maiJ leur part dans le total dcJ rr:s.rotmr:s 
diminm·. l...eJ' inre.,./i.fJ'etJmtls diredJ' enregiJtrenl Nil t7oil considerable aN projil des 
Nom•etlll.\.' Pt!)'J' lnd!IJ'IIiali.,.e.r (N PI) d:• lsie el d~·1miriqm /aline. L'AfriqNe 
.mbJ"abtllimne demmre llibutaire des res.roum:.r Jimmies (i des cvnditions libirales. us 
inruliuemmls diredJ' el de port~/euille)' J'Oillfaibles, t•oirr: insignijiant.r. Les flu.\.· prids 
qNi s)' dmimnl son/ giltilulmmtl d'origim banmire el par ronseqNenl, assortis de laux 
d'inlerell'ariables el d'id1iamu de n:mbotmemml relalil'emml ro11rles. Ced est £i l'origine 
d'mt lo11rd mdel!emen/ qNi illlltibile IoNs les ~floris de det•eloppement et par consiqmnl 
hcmdit~lf'e J'bimsemenl le f'!VCWIIS d'inligmtion de cctte rigion afrimine. 

External Financing of Sub-Saharan Africa: Characteristics Harmful to 
the Process of Integration 

Abstract: TbiJ" Artide demonstrates that/he mmnl slmclural development in external 
jinanting is not Jimdamentalfy d(/Jerent fivm that of the 80s and 90s. Concessionary flows 
har•e inm:ased in t'O!ume but/he pm·entage tbry represent in the total package of resomres 
bas diminished Dired joreign inmlmenl has registered considerable inm:ase in the case of 
the newfy ind:IIIriali::;jng_ co:mtries (NIC) of Asia and Lrtin America. Sub-Saharan 
. ./Ynt'tln countries remain dependant on reso:m:es prot•ided :mder conditions of 
liberali::;,ation. Foreign dired im•eslmenls are zveak, et•en insignijicanl. Private investment 
flows genera/f)' are prot•ided 1:;· the banks and !bus mbjed to flllcluating interest rates and 
relative f)' short-term repq;·menl periods. This is the somn: of the huge indebtedmss zvhich is 
mmntfy inbibitilig all ifforts at development and therefore, bandicaps deepfy the 
integration process of tbis region of Africa. 

Introduction 

Le fmancemcnt international du developpement connait une evolution non 
monotone dans les principales zones beneficiaircs. L'l plupart de ses ·elements 
constitutifs empruntent des directions differentes a . travers le monde en 
developpement. Ainsi, si certaines regions sont tributaires de l'aide publique au 
developpement Q'Afrique subsaharienne), d'autres, par contre, constituent le 
terrain de predilection des investissements directs et, a un degre moindre, des 
investissements de portefeuille, en raison soit du nivcau de leur capacite 

Directeur du Departement des Affaires economiques, Commission de I'Union africaine. 
E-mail : kouassin@africa-union.org 
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d'absorption, soit de Ia conftance dont elles jouissent aupres des detenteurs de 
capitaux (cas des pays d'Asie). Ce particularisme dans les flux financiers destines 
aux pays en developpement n'est pas neutre de consequences des points de vue 
de l'equite dans la repartition et du cout de la dette. Ceci se justifie par deux 
raisons principales. D'une part, la «bancarisation» croissante du fmancement 
exterieur rend celui-ci plus inegalitaire dans son affectation aux pays 
beneficiaires du fait de l'idee couramment repandue «qu'on ne prete qu'aux 
riches». D'autre part. la part croissante des ressources non liberales dans le 
fmancement exterieur rend celui-ci de plus en plus onereux en raison de ses 
conditions d'octroi: variabilite des taux d'interet et echeance relativement courte 
de remboursement amplifiant. de facto, le volume de la dette exterieure. Cette 
demiere consequence s'intensifie lorsque les ressources non concessionnelles 
sont dominees par les prets bancaires prives. En d'autres termes, l'absence ou 
l'insignifiance des investissements directs dans les flux prives est regardee 
comme une source d'appauvrissement du fait qu'ils constituent, par excellence, 
un fmancement non generateur d'endettement. 

L'evolution recente du financement exterieur se caractense par une 
preuominance d'apports d'origine privee, au sein desquels les investissements 
directs et les prets bancaires prives tiennent le haut du pave. Mais si le monde 
en developpement enregistre un croit notable des flux d'investissements directs, 
force est de reconnaitre que ces demiers s'orientent de preference vers les 
Nouveaux pays industrialises (NPI) d'Asie et d'Amerique latine. L'.Afrique 
subsaharienne reste, quant a elle, marquee par un statu quo structure! de son 
fmancement exterieur: abondance des ressources liberales et pauvrete en 
investissements directs. La persistance de ce statu quo, (qui revet l'allure d'une 
specificite) est de nature a susciter des inquietudes dans les pays africains du fait 
qu'en genera~ les ressources non liberales dont ils beneficient sont 
essentiellement dominees par les flux en provenance des banques pri\·ees. Cette 
etude a pour objet d'apprehender le comportement structure} du financement 
international du developpement au cours de ces demieres annees et d'en 
analyser les consequences sur les economies africaines, plus particulierement sur 
le processus d'integration de l'.Afrique subsaharienne. Pour la conduire, nous 
examinerons d'abord !'evolution de la composition de ce financement. Puis 
nous mettrons en lumiere les specificites du fmancement exterieur destine au.'i: 
pays africains, pour en determiner l'impact eventuel sur leurs differentes 
economies. 

I. L'evolution recente du financement exterieur mis a Ia 

disposition du monde en developpement 

Les etudes consacrees a !'evolution structurelle du fmancement exterieur (P. 
Guillaumont 1978, R.N. Kouassi, 1985, 1991) sont unanimes a reconnaitre que 
depuis 1973, celui-ci a connu de profondes mutations, consecutivement aux 
changements intervenus dans les relations economiques intemationales a partir 
de cette epoque. Les principales conclusions qui s'en degagent font ressortir 
une diminution des investissements directs, un tassement, voire une stagnation 
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des tlux conccssionncls, ct une tcndancc :ll'accroisscmcnt des prcts bancaires 
prin~s. !.'aide publktuc au dcvdoppement augmentait en volume, mais sa part 
dans le total des apports dccroissait au profit des rcssources non libcrales. Une 
telle tendancc, observce dans lcs annces 70, 80 et 90, se maintient-elle ? En 
d'autres tenncs, queUe est Ia nouvelle configuration du financement exterieur 
mis :\Ia c.lisposition des pays en dcvcloppement? Cette premiere partie de notre 
etude nous aidcra :\ )' rcpondrc. 

1. La Predominance d'apports d'origine privee 

Comme dans les prcccdentcs dccennies, le financement international du 
dcveloppcment au cours des annces 2000 est marque par l'abondance 
relati,·e des ressourccs non libcrales. En 1989, les apports concessionnels 
reprcsentaicnt 23% des flux totaux destines :\ !'ensemble des pays en 
developpement, contre 77% pour les flux non concessionnels (B. Monc.liale, 
1996). Dans Ia mcme periode, les investissements directs representaient 37% 
des ressources non liberales, les investissements de portefeuille 5%, et les 
autres flux prives (exception faite de ceux en provenance du FMI) 58%. 

En 1996, huit ans plus tard, le volume du financement exterieur 
accorde :\ ces pays se structurait de Ia maniere suivante : flux concessionncls 11 
% et ressources non liberates 89%. Celles-ci se subc.livisaient en investissements 
directs (43%), en investissements de portefeuille (18%) et en prcts bancaires 
(39%) (B.Monc.liale Op cit). , / 

En 2004, les flux totaux destines aux pays en developpement se 
chiffraient a 418.3 milliards de dollars dont 21.6 milliards d'apports 
concessionncls (soit 5.2%) ; 211.6 milliards d'investissements directs (soit 
50.6%) ; 37.3 milliards d'investissement de portefeuille (soit 8.9%) et 147.8 
milliards d'Autres Apports Prives (soit 35.3%). 

Ces do~nees conf1m1ent Ia tendance observee au cours des decennies 
precedentes, a savoir, Ia tendance a !'augmentation en volume des flux 
fmanciers destines aux pays en devcloppement, et a Ia c.liminution dans le temps 
des ressources concessionnelles dans le total des apports alloues a ces pays. 
AussL traduisent-elles !'importance accrue des ressources non liberates a 
dominante prcts bancaires prives. Ceci est done de nature a renforccr !'image de 
«bancarisation» attribuee au fmancement exterieur. Mais !'element rcve!ateur est 
le croit des investissements directs depuis le debut des annees 90. Non 
seulement ces derniers augmentent en volume, mais encore leur part dans le 
total du fmancement d'origine privee s'ameliore notablement. 

Finalement, on peut retenir que Ia configuration actuelle des flux 
fmanciers destines aux pays en devcloppement n'est pas fondamentalement 
c.lifferente de celle des annees 70, 80 et 90. Loin s'en f.1ut, elle consolide Ia 
tendance anterieure en laissant entrevoir un regain d'actiyites au niveau des 
investissements directs, comme l'illustre bien le tableau No.1 ci-apres. 
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Tableau N° 1: Structure de flux totaux nets destines a l'ensemble des 
pays en developpement (mi11iards de $US) 

19'J4-I'J'Jf\ I'J'J'J 20!Kl 2001 21Kl2 2rm 2004 

Moyen y., Mon- v., Mon- v., Mon-
1n 

Mon- v,, ~lrm- y;, ~lon •v,, 
nc tant tant tant tant tant tant 

Apports 
concession 45,2 15,4 42,4 17/• 23,0 10,9 55,3 '?(i,4 H,7 If\ 31,5 10,4 '?J,Ii 5,2 
-nels 

( nvl."$tissc· 
IIi I,(· ffil"TltS 135,1i 41i,2 1!\3,3 ~(.,! llifl,fl !!0,2 176,!1 !!4,4 160,2 rli.li f53,3 "II/• 50,1i 

Jirccts 

lm·l-stissc-
ml-nts Jc 

33,2 11,3 12,7 p,3 14,1 •• 7 li,4 3,1 5,7 j2.7 25,1 !!,3 37,3 portcfcuill fl,9 
c 

:\utrcs 
2,4 4,7 -2!1,9 apports 79,4 "7,1 I r1-2 13,8 5,5 2,6 85,1 "8,1 147,8 35,3 

privcs 

!·lux 
293,4 100 totaux 240,8 100 210,6 100 209,6 100 209,1 100 303,3 100 ~18,3 100 

SourCl'S: lhnquc monJialc, Global Dcvclof>mcnt Finance, 2001ct 2006 

2. Les elements constitutifs du. financement exterieur: une 
orientation divergente 

Si l'on est unanime a reconnaitre que le fmancement exterieur, toutes sources 
confondues, s'est accru en volume, cette unanimite disparait lorsqu'il s'agit 
d'examiner la destination de ses differents elements constitutifs. 
L'accroissement constate au niveau de !'ensemble des pays en devdoppement 
se manifeste egalement au niveau de toutes les regions beneficiaires. De meme, 
toutes les composantes du fmancement exterieur ont globalement connu une 
relative augmentation, en volume queUes qu'en soient les zones d'affectation. Le 
tableau nol, (cf. supra), traduit eloquemment cette tendance a Ia hausse 
generalisee qui caracterise le financement international du devdoppement 
depuis l'aube des annees 80. 

Toutefois, si l'on effectue une analyse plus fine, i1 en ressort que cette 
effervescence presente un caractere heterogene, tant au niveau des regions 
beneficiaires qu'au niveau des elements constitutifs du fmancement exterieur. 
Auss~ peut-on retenir que les dits elements, du mains dans leur substance, 
empruntent des voies differentes quant a leur destination dans les regions 
recipiendaires. Ains~ lorsqu'on fait une analyse par type d'apport exterieur, cette 
orientation divergente apparait plus perceptible. Le tableau 2 ci-apres illustre 
parfaitement cette perception. Les sLx regions qui, selon la Banque mondiale, 
constituent le monde en developpement, ne beneficient pas, dans les memes 
proportions, des differents types de flux qUi composent le financement 
exterieur. 
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Tableau N°2: Structure du financement exterieur par zone beneficiaire 

l\foycnne 
Moyenne 

annuclle dont dont dont dont dont 
Zones bcncficiaircs 1990-92 

dont 
ID IP AAP 

annuellc 1993-
AC 

dont ID dont!P 
AAP 

(milliards 
AC% 

% % o;o 95 (milliards 0/o 
% % 

0/o 
SUS) 

SU~) 
' 

1. En~emble PVD 123,0 26,7 27,5 5,8 40,0 218,8 14,4 37,6 16,7 31,3 I 

2 Afrique Sud Sahara 16,4 70,9 6,7 5,8 16,6 19,4 58,0 11,9 10,3 
I 

19,8 I 

3. Asic Est & Pacifiq~c 34,1 6,2 43,0 4,0 46,8 82,8 3,2 54,0 15,8 27 
I 

4. Asie centrale & Europe 24,5 28,3 17,4 0,4 53,9 36,1 24,8 31,1 5,7 38,4 I 

5. Amerique lat. & Caraibcs 28,2 10,9 39,4 18,3 31,4 62,4 4,8 32,7 25,4 37,1 

6. Asie du Sud 10,0 27,8 5,4 1,8 65,0 11,5 24,4 11,0 30,4 37,2 

7. Afr. Nord & Moyen-Orient 9,7 64,6 23,4 0 12,0 6,7 49,0 34,2 0 16,8 
-- - --- - - L.....-..-----
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( ... suite du Tableau No2) 

Moyenne Moyennc 
annuelle 98-

dont dont dont 
annuellc 

dont dont ~ont 
00 du flu." dont 

ID IP AAP 
01-03 du dont 

ID IP \AP 
total jAC% 

% % 0/o 
flux total AC% 

% % Vo 
(milliards US (milliards 

Zones beneficiaires IS) us$) 

1. Pays en voie de 
!Developpement 237.3 18 74 5 4 297.2 17.2 69.1 5.2 8.5 

lz. Afrique Subsaharienne 24.0 49 35 34 -18 84.7 59.7 45.0 -0.8 3.9 

j3. Asie et Pacifique 35.0 40 146 5 -91 58.1 -3.0 95.0 10.6 2.5 

~· .\sie centrale et 
~1.5 !Europe _ 66.1 15 44 4 38 72.1 10.3 47.9 0.3 

5. Amerique Latine et 
jcaraibe 96.6 3 83 -2 15 61.6 25.5 86.8 4.0 16.3 

j6. Asie du Sud 10.2 34 32 12 21 13.0 19.4 47.1 29.9 p.6 

tJ. Afrique du Nord et 
P6.4 ~loren Orient 5.4 12 47 6 35 7.7 9.5 55.0 -0.9 

Source: Calculs faits a partir des donnees tirces de Banquc mond•alc, Global Development Finance, 2006 

NB : A.C. : Apports concessionnels 
A.A.P. : Autres apports prives 

J.P.: Investissements de portefeuille 
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IMoyennc 
lannuelle 04-

jdont jdont ~5 du flux jdont 
D p jdont 

total jAC% 
Vo Vo !fu\P% 

(milliards US 
~) 

~5.0 p.3 150.5 11.1 j38.1 

~9.9 p0.5 ~9.0 13.9, j6.6 

130.6 0.7 ~9.7 16.9 j34.1 

165.3 6.5 ~1.7 ~.0 j62.8 

157.4 33.8 106.4 10.4 17.0 

1:?9.4 ~1.1 126.6 p5.8 16.5 

12.5 ~.4 157.8 ~.0 127.7 

I.D.: Investissements directs 
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En premier lieu, ce tableau imliq~e que !'Afrique subsaharienne est Ia 
principale berieficiaire d~s apports concessionnels suivie, a un degre moindre, 
par !'Afrique du Nord et le Moyen-Orient. et l'Asie Centrale et !'Europe. Surles 
sous-periodes 1990-92 et 1993-95, les resso~ces··concessionnelles rapportees 
aux apports totaux reljtls representent~· pour !'Afrique Subsaharienne, 
respectivement 70.9% et 58%. Surles sous-periodes 1998-2000, 20{>1-2003 et 
2004-2005, ces ratios sont respectivement de 49%, 59.7% et 50.5%. 

. . 
En deuxieme lieu s'agissant des investissements directs, force est de 

constater qu'ils s'orientent de prefen!nce vers les regions d'Asie de L'Est et 
Pacifique, d'Asie Centrale et Europe, et d'Amerique Latine et Caraibe. Ainsi, 
au cours des sous-periodes 1990-92 et 1993-95,1a part des· investissements 
directs dans le volume des apports reljUS par Ia Regi~n Asie Est et Pacifique 
est, respectivement de 43% et 54%. En Amerique Latine et Caraibe, ces 
ratios sont respectivement de 39.4% et de 32.7%. Surles sous-periodes 1998-
2000, 2001-2003 et 2004-2005, les investissements directs representaient 
dans le total des apports reljtls par l'Asie Est et 'Pacifique, respectivement 
146% ; 95% et 49.7%. Pour !'Amerique Latine et Caraibe, les ratios sont 
respectivement de 83%, 86% et 106%. Aussi constate-t-on que ces regions 
plus. particulierement l'Asie de l'Est et Pacifique app;traissent egalement 
comme les principaux destinataires des .investissements de portefeuille; ce qui 
'laisse entrevoir que ces deux types d'investissements (directs et de 
portefeuille) connaitraient une similitude dans les fonctions explicatives de· 
leur repartition entre les pays en developpement. En 1990-92, les regions 
considerees ont respectivement beneficie· de 20.6% et }2.4% des flux 
d'investissements de portefeuille affectes a !'ensemble des PVD. En 1993-95, 
ces chiffres ont evolue, dans l'ordre indique, a 35.9% et 43.3% (cf. tableau 
No.2). En. 2001-2003 et 2004-2005, l'Asie de !'Est et P~cifique a beneficie 
respectivement de 49.5% et 44.6% du volume des investissements de 
portefeuille orientes vers le monde en developpement. 

En troisieme lieu, on observe .que les Autres Apports Prives, 
particulierement Ies prets bancaires prives (exception faite des prets du FMI), 
s'orientent de preference vers les regions d'Asie de !'Est et du Pacifique, l'Asie 
centrale et Europe, et d'Amerique Ia tine et caraibes. L'examen de Ia structure du 
fmancement exterieur par zone beneficiaire fait ressortir que ce type d'apport 
representait en 1990-92, 46.8% du total des apports destines a l'Asie Est et 
Pacifique, 53.9% pour l'Asie Centrale et Europe, 31% pour !'Amerique Latine 
et Caraibe, et 65% pour l'Asie du Sud. Sur Ia periode 1993-95, ces ratios sont 
respectivement pour les regions concemees de 27%, 38.4%, 37.1% et de 37.2%. 

Au total, !'evolution des elements constitutifs du fmancement 
international du developpement semble confirmer les mutations qui se sont 
operees dans celui-ci depuis le debut des annees 70. Les ressources liberates 
rapportees aux apports nets reljUS enregistrent une tendance a 1~ stagnation, 
voire a Ia diminution, bien qu'en volume, elles connaissent une tendance a Ia 
hausse. La substitution des ressources liberates par des ressources non liberates 
dans le fmancement international du developpement s'impose de plus en plus 
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comme une rcalitc irrefutable. LL'S raisons justificatives d'une telle situation 
rcsideraient dans plusieurs facteurs. Au nombre de ceux-ci, figurent 
principalement, entre autres, les clements qui vont suivre. La domination de 
l'cconomie de marchc symbolisce par le phcnomcne de Ia mondialisation a 
laissc sa marque sur le fmancement international du dcvcloppement. De plus en 
plus, les pays pauvrcs, du mains ceux qui jouissent d'une capacite d'absorption, 
d'endettement, et de remboursement, sont invites a recouvrir au marche 
financier international pour le fmancement de leurs activitcs cconomiques. En 
outre, Ia tendance a Ia rarefaction des flux concessionncls trouverait ses origines 
dans !'usage non-rationncl des ces apports dans les pays bencficiaires. Ainsi, Ia 
persistance du sous-dcvcloppement dans les pays concemcs, en dcpit des 
montants considcrables d'aide publique au developpement (APD) qui leur ant 
etc alloucs depuis les annces jusqu'a ce jour, pourrait affecter Ia volonte des pays 
donateurs de continuer a octroycr ce type d'apport. 

Par ailleurs, cette evolution structurelle du fmancement exteneur 
foumit une classification entre les regions beneficiaires scion la nature des 
principaux flux financiers rec;us. Ainsi, si les regions d'Asie et d'Amerique latine 
sont les principaux destinataires des investissements directs, des investissements 
de portefeuille et des prets bancaires prives, !'Afrique subsaharienne, l'Asie 
centrale et !'Europe, et !'Afrique du Nord et Moyen-Orient apparaissent comme 
les plus gros beneficiaires des apports concessionnels. Une telle situation est de 
nature a produire des impacts differents sur les economies des regions 
rccipicndaires. L'Afrique subsaharienne qui apparait comme Ia region Ia mains 
nantie doit-elle s'inquieter de la structure de son fmancemeijt ~xterieur? Les 
effets probables qui decouleraient de chaque type de ressource, singulicrement, 
par rapport a ses conditions d'octro~ a son echeance de remboursement et aux 
effets induits sur les economies receptrices, porteraient a y croire. Une telle 
situation recele done en son sein des ingredients prejudiciables a son 
developpement economique et social, et de facto, a son processus d'integration. 

II. Les specificites du financement exterieur de I'Afrique 

subsaharienne : obstacles au processus d'integration 

La partie precedente a mis en lumiere les particularites des flux fmanciers vers 
les differentes regions qui constituent le monde en developpement. L'Afrique 
au sud du Sahara se singularise par l'abondance relative de ressources 
concessionnelles et par une insignifiance des flux d'origine privee. Cette partie 
insistera davantage sur ce particularisme et tentera d'exposer ses consequences 
eventuelles sur les economies africaines. Ces consequences s'apprecieront 
essentiellement en termes d'endettement, d'effets induits sur le developpement 
economique et social, et de facto, en termes d'impacts negatifs sur le processus 
d'integration regionale et continentale. 
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1. L'Afriquc au sud du Sahara, terrain banni des 
invcstisscmcnts directs? 

Le mcrite d'une telle interrogation reside dans· Ia configuration actuelle du 
financement intemational du devcloppemcnt. L'accroissement des 
inve:::ti:::~ements direct:> qui le caracterise depuis le debut des annees 90, 
s'm·cre !'apanage de I'Asie et de I'Ameril(Ue latine. Le tableau Nn3 ci-apres est 
a:>:>ez revelateur d'une telle situation. Ainsi, sur les periodes 1970-1979, 1980-
1989 et 1990-1999, Ia part des Investissements directs ctrangers (IDE) 
dc:::tines :\ !'Amerique Latine et Caraibes dans le total des IDE alloues :\ 
!'ensemble du monde en dcveloppement est respectivement de 53.5%, 34.8% 
et 36.5%. Sur le::: memes periodes, la part de Ia Region Asie et Pacifique est 
dans le mcme ordre de 29%, 55% et 58.4%. En revanche, Ia part de !'Afrique 
Subsaharienne sur les memes periodes est respectivement de 14.8%, 6% et 
3.5%. Si l'on exclut !'Afrique du Sud de cette region, ccs ratios se chiffrent a 
13.3%, 5.9% et 2.9%. Cet examen comparatif entre regions composant le 
monde en developpement laisse entrevoir une marginalisation de !'Afrique 
subsaharienne par les operateurs economiques etrangers. Une telle tendance 
est plus perceptible at:x niveau des pays pris isolement. Les donnees en 
annexe II montrent que le financement exterieur de la quasi-totalite des pays 
etudies est cssentiellement constitue de ressources liberales, exception faite 
du Nigeria, de !'Angola, du Gabon et de l'Ile Maurice qui connaissent des 
quotients inferieurs a SO% au niveau des deux sous-periodes considerees. 
Ces derniers pays, hormis l'Ile ~hurice, sont taus des pays exportateurs de 
petrole. Les gisements petroliers dont ils disposent sont de nature :\ 
mobiliser d'importants flux d'investissements directs et de prets bancaires 
prives. Ces derniers types d'apports apparaissent relativement importants 
dans les pays ou les investissements directs sont significatifs ou commencent 
a se developper. Ce lien de causalite entre ces deux types de financement est 
egalement observe au niveau des regions qui beneficient d'importants 
investissements directs. 

En outre, ce tableau montre !'inexistence des investissements de 
portefeuille dans les pays africains. En revanche, il revele que l'essentiel d~s flux 
d'origine privee dont beneficient les pays africains est constitue d'apports en 
provenance d'autres sources telles que les credits a !'exportation et les prets 
bancaires prives. Ce demier type de flux fmancier apparait, dans taus les pays 
consideres, nettement plus important que les investissements directs qui leur 
sont destines. Dans des pays comme le Gabon, l'Ile Maurice, le Lesotho, la 
Cote d'Ivoire, le Cameroun, le Zimbabwe, le Ghana etc. cette categoric 
d'apport occupe de plus en plus une place de choi.x dans le total des ressources, 
toutes sources confondues. 
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Tableau N° 3; Les Investissement Directs Etrangers -(IDE) entrants et 1eur 
repartition entre regions en deve1oppement 197o-2003 (en millions de dollars) 

Moyenne de Ia periode 
consideree 

1970- 1980- 1990-

1979 1989 1999 2000 2001 2002 2003 

Monde 24124 93 887 401 028 953 574 678 751 560 115 

Pays en devcloppemcnt 6109 21 356 121 769 459 721 157 612 172 033 

Afrique 1 066 2162 6187 728 616 11 780 15 033 

Afrique du Nord 160 889 1 864 525 916 2 918 4 434 

Afrique subsaharienne 906 1 273 4323 202 700 8 862 10 599 

Afrique subsaharicnnc 

mains Afrique du Sud 813 1 259 3472 314 911 8 105 9 836 

Amerique Ia tine et Caraibes 3 269 7 438 44 432 537 139 51 358 49 722 

Asic et Pacifique 1 774 11 756 71 150 195 966 94 474 107 278 

Part des groupes de pays ci-apres dans total mondial (%) 

Pays en developpement 25,3 22,7 30,4 18,2 26,9 23,2 30,7 

Afrique 4,4 2,3 1,5 0,6 2,4 1,7 2,7 

Afrique du Nrird 0,7 0,9 0,5 0,2 0,6 0,4 0,8 

Afrique subsaharienne 3,8 1,4 1,1 0,4 1,8 1,3 1,9 

Afrique subsahariennc 
mains Afrique du 

Sud 3,4 1,3 0,9 0,4 1,2 1,8 
Amerique Ia tine et 

Caraibes 13,6 7,9 11,1 7 10,8 7,6 8,9 

Asie et Pacifique 7,4 12,5 17,7 10,5 13,7 13,9 19,2 

Part dans le total des pays en developpement ("/•) 

Afrique 17,4 10,1 5,1 3,5 8,9 7,5 8,7 

Afrique du Nord 2,6 4,2 1,5 2,2 1,9 2,6 

Afrique subsaharienne 14,8 6 3,5 2,5 6,7 5,6 6" ,.. 
Afrique subsaharienne 13,3 5,9 2,9 2,1 3,6 5,1 5,7 

~ud 
moins Afrique du 

Amerique latine et 
~araibes 53,5 34,8 36,5 38,6 40,1 32,6 28,9 

Asie et Pacifique 29 55 58,4 57,9 51 59,9 62,4 

Les lED __ entrants par habitant 

Afrique 2,6 4 8,8 11 24,1 14,2 17,7 

Afrique du Nord 2,1 8,9 14,9 18,3 35,1 20,5 30,6 

Afrique subsaharicnne 2,8 2,9 7,5 9,4 21,8 12,8 15 

Afrique subsaharicnne 
moins Afrique du 

Sud 2,7 3,1 6,5 8,6 12,6 12,6 14,9 
Amerique latinc et 

l90,7 Caraibes 10,4 18,9 94,5 169,9 97,6 93,1 

A sic ct Pacifique 0,7 4,2 21,7 41,4 31,3 26,1 29,2 
Source: CNUCED,Repcnser lc role de l'tm·estissement etranger direct, 2005 
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L'l faiblesse, voire l'insuffisance des IDE en Afrique subsaharienne 
s'expliguerait par plusieurs f.'lctcurs dont l'esscnticl residerait dans l'instabilite 
politigue, les conflits inter ct intr~-Etats, Ia pauvrete en infrastructure ~~base 
qui caracterisent cette region du continent. De nombreuses etudes consacres a 
Ia repartition des IDE entre les pays en devcloppement sont unanirnes a 
reconnaitre !'influence de ces variables sur Ia decision d'investissement des 
detcnteurs de capitaux (Nana Sinkam, 1975; Bonnefous E., 1963; Franklin RP, 
1979; Utun Wai ct Chomg-Nkenywong, 1979; R.N. Kouassi, 1985; 1991). 

Au total, !'Afrique subsaharienne demeure tributaire d'apports foumis a 
des conditions liberales. Elle continue de connaitre une pauvrete, voire une 
insignifiance en investissements directs et en investissements de portefeuille. 
Les flux en ressources non liberales dont elle beneficie sont particulierement 
domines par les prets bancaires prives dont les conditions d'octroie sont des 
plus contraignantes. Une telle situation recele en son sein, taus les ingredients 
d'un financement extcrieur appauvrissant et, de facto, gencrateur d'endettement. 

2. La pauvrete en investissements directs: un signe de 
financement exterieur appauvrissant 

Dans !'analyse economique, les capitaux exterieurs ant fait !'objet d'une 
controverse theorique opposant les liberaux et les marxistes. Scion les premiers 
(A. Smith, 1843; D Ricardo, 1847), le fmancement extcrieur est enrichissant 
pour Ia raison essentielle suivante: il vient pallier les insuffisances des ressources 
locales et, de fait, permet a l'Etat d'orienter "les maigres moyens" publics vers 
d'autres secteurs d'activitc. A terme, cela crcerait une synergic entre apports 
exterieurs et apports locaux pour le dcveloppement des pays ayant d'cnormes 
besoins de fmancement. Quant au deuxieme courant G.A. Hobson, 1954; P. 
Boccara, 1973); il considere le financement exterieur cornme un facteur 
appauvrissant. Dans cette optique, il est analyse cornme une voie pour faire 
main basse sur les ressources des pays pauvres bcneficiaires et surtout cornme 
un moyen d'intemationalisation du mode de production et de Ia domination 
capitaliste. Les partisans d'une telle approche fondent l'essentiel de leur 
argumentation sur les mouvements de fonds en sens inverse (des pays receveurs 
vers les pays donateurs) sous formes d'interets, de dividendes, de 
remboursements etc. qui scion eux, e.xcedent ceux initialement re0Js. Ceci a 
pour corollaire d'enliser les pays bcncficiaires du fmancement extcrieur dans un 
endettement chronique qui leur enleve toute latitude de concevoir, selon leurs 
propres normes, un plan de dcveioppement cconomique et social. La situation 
cconomigue actuelle des PVD n'autorise plus a raviver Ia controverse d'ecoles 
de pensce evoquce ci-dessus. Aujourd'hui, le fmancement exterieur s'avere 
cornme une necessite imperieuse pour les pays pauvres. II pourrait contribuer 
efficacement a Ia croissance econornique des pays qui en bencficient, si ces 
derniers en font un usage rationnel. Cet usage optimal reside, en partie, dans 
une pratique qui ferait des capitaux ctrangers de veritables facteurs de 
dcveloppement et non des capitaux flottants en quete de rentabilite ponctuelle, 
qui disparaitraient apres epuisement du gisement de profitabilite. 
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L'abscncc ou l'insi!,onifiancc des investisscmcnts directs ct, dans une 
moindre mcsurc, des invcstisscmcnts de portefeuille dans lc fmanccmcnt 
cxtcrieur de l'Afrique subsaharicnne, inviterait a considcrcr cclui-ci comme le 
suggcre l'approche nco-marxiste. Gcncralcmcnt, les flux conccssionncls vont 
au scctcur public des pays rcccvcurs sous forme d'aide a !'administration, a 
l'cnscignement, a Ia sante publique, a la creation et a l'entreticn d'elements de 
l'infrastructure economique tcls que les routes, les installations portuaires et Ia 
production d'electricite, et de plus en plus sous forme d'aide au budget. Par 
contre, les apports prives, particulicrement les investissements directs, 
constituent pour l'essentie~ une irnportante contribution de l'ctranger aux 
secteurs directcment productifs comme les industries manufacturicres, les 
industries extractives et Ia production pctrolicre. De ce fait, ces investissements 
apparaissent clairement comme un financement indispensable a taus les PVD, 
de par leur relative contribution a leur industrialisation (mise en valeur de leurs 
maticres premieres agricoles, minieres et cnergetiques), et de par le savoir-faire 
(know-how) qui les accompagne. Aussi, ces investissements sont-ils consideres 
comine un financement exterieur non crcateur d'endettcment du fait qu'ils sont 
composes essentiellement, selon l'OCDE (1978)', de: 

• fonds dcpenses pour financer la creation d'une nouvelle 
entreprise ou l'expansion d'une entreprise existante dont 
l'investisseur ctranger controle Ia gestion; 

• fonds depenses pour financer !'acquisition (integrate au partielle) 
d'une entreprise existante par achat direct ou par achat d'actions, 
comportant un prix de controle de la part de l'investisseur 
etranger; 

• prets a long terme entre societes d'un meme groupe. 

Au regard de ce qui precede, meme si les apports concessionnels 
jouent un role indeniable dans la plupart des pays africains, les caracteristiques 
des flux d'origine privee, notamment les investissements directs et les 
investisscments de portefeuille, conduisent a croire que la faiblesse de ces 
derniers dans le fmanccment exterieur de !'Afrique subsaharienne constituerait 
un indicateur de fmancement appauvrissant. 

Par ailleurs, l'irnportance relative des prets bancaires prives dans le total 
des ressources non liberales de ces pays s'avere comme une source irrefutable 
d'endettement. La principale raison justificative est relative aux conditions 
d'octroi de ce type d'apport: taux d'interet variable et echeance de 

1 Selon cette meme source, les investissements de portefeuille du secteur prive etranger 
comprennent: 
- les fonds depenses pour financer )'acquisition (integrale ou partielle) d'une entreprise 
existante, par achat direct ou par achat d'actions, sans prise de controle de Ia part de 
l'investisseur etranger; 
- les prets bancaires consentis a une entreprise dans Ia monnaie du preteur (a )'exclusion 
des credits a )'exportation et des prets consortiaux intemationaux ou "euro-credits); 
• l'achat d'obligations cmises par un organisme public, une entrepris, installee dans ce 
pays en developpement ou une institution financii:re intemationale (a !'exclusion des 
obligations intemationales ou "euro-obligations"). 
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n·mbourH'Illl'nt rdati\'l'nll'nt courtc. Cl·ci e:;t done de nature a accro·ure le 
YoJume de Ja dl'tll' l't, tk' Jrdo, a SliSCitt•r d'autrl'S empnmts pour Je 
rembour:;,•mt·nt dt•:; pret:; antC:·rieurt•ment contractC:·s. Une telle situation 
conduit B. Chatd (1992) a condure 'lue Ia part ue )',\fri,tut· subsaharienne dans 
Ia dl'ltl' momliak· t•st faibk. mais l'endettcmcnt africain est plus lourd 
'lu'aillcurs". I.e nin·;m l-k·,·~ de:; ratios de Ia dctte extcrieure par rapport au 
J>NB et aux recettcs d'cxportations de J',\fril)Ue Subsaharienne renforce une 
tellc assertion. I.e Tableau NoA ci-apn:s en constitue une cloctuente illustration. 

Line tclle situation est fortement prejudiciable au processus 
d'int~gration en cmtrs de cette region de I'Afrique. Et pour cause, l'endettement 
stntcturcl, fntit de Ia nature du financement dont beneficie !'Afrique 
subsaharienne, n'e fa,·orise pas le financement de Ia quasi-totalitc des projets 
sous-regionaux, regionaux et voire continentaux a but d'integration. De 1960 
jusqu'a aujourd'hui, !'.Afrique montre de sa volontc en matiere d'intcgrntion. Lcs 
initiatives en Ia matiere sont legions. L'acte final et le Plan d'Action de Lagos 
(1981 ), le Traitc d'Abuja instituant Ia Communautc Economiquc africaine 
(AEC, 1991), le Nouveau Partenariat pour le Devcloppement de !'Afrique 
(NEPAD, 2001), et !'Union africainc (2002), en constituent des illustrations 
assez edifiantes. Toutefois, les resultats acquis dans le processus d'intcgration 
semblent etre largement en de<;a des espcrances. Une des explications 
essentielles de l'insuffisance de ces resultats se loge dans Ia pcnurie, voire dans le 
deficit en ressources fmancieres pour Ia mise en reuvre des projets intcgrateurs. 
Car les projets integrateurs sont legion tant au niveau des Communautes 
cconomiques Regionales (CER) qu'au niveau de Ia Commission de L'Union 
africaine. Mais le veritable probleme demeure Ia mobilisation des ressources 
financieres pour les traduire dans Ia realite. En cette matiere, !'Afrique connait 
encore des difficultes pour passer de Ia table a dessins au domaine de Ia realitc. 
Ainsi Ia plupart des pays subsahariens etant enlises dans Ia (( mauvaise dette », 
expression empntntee a F.R. MAHIEU (1986), l'essentiel de leurs ressources 
servent a remboqrser les prets anterieurement contractes ; ce qui les prive des 
moyens consequents pour le fmancement des projets regionaux. Si une telle 
situation perdurait, le processus d'integrntion de !'Afrique subsaharienne, 
connaitrait encore pour longtemps du plomb dans !'aile ; car, elle porterait, 
entre autres, un prejudice cnorme a Ia diversification economique, et done a 
l'accroissement du volume des echanges entre les pays concemes. 

Finalement, !'evolution structurelle du financement exteneur de 
!'Afrique subsaharienne presente des particularites qui constituent de veritables 
sources d'inquietudes. La « mauvaise dette », qui s'en degage doit etre regardee 
comme une invitation a restructurer le financement exterieur de cette partie de 
!'Afrique si l'on veut qu'elle sorte de l'orniere du sous-developpement et accelere 
son processus d'integrntion. 
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Tableau No 4: Quelques donnees caracteristiques de Ia dette exterieure du monde en developpement 

Total dette en % des 
Total dette en % du 

Service de Ia dette* en Dette concessionnelle Dette multilaterale en : 
exportations 

PNB 
% des exportations en % de Ia dette totale % de Ia dette totale · 

I 

1990 1995 1996 1990 1995 1996 1990 1995 1996 1990 1995 1996 1990 1995 1996 
I 

1. Ensemble PVD 165,1 151,4 156,2 34,8 39,6 37 18,3 17,0 16,4 20,8 21,1 19,9 14,2 14,3 14,2 

2. Afrique 
226,6 241,7 236,9 71,1 81,3 76,2 18,0 14,5 12,4 28,9 34,8 34,6 20,0 24,3 24,6 

subsaharienne 

3. Asie Est et 
136,1 98,3 98,3 37,1 32,9 30,8 17,5 12,8 12,2 30,6 25,5 22,7 14,6 13,3 12,5 

Pacifique 

4. Asie Centre et 
102,9 130,7 126,3 18,1 39,9 34,7 14,3 13,8 11,3 5,4 11,3 10,3 8,4 7,9 7,9 

Europe 

5. Amerique latine et 
255,9 212 202,8 46,5 41,0 41,4 24,4 26,1 30,0 10,3 9,3 9,0 12,6 11,4 11,5 Car:Ube 

6. Asie du Sud 317 218,7 208,8 33,3 30,5 28,3 28,1 24,6 23,1 56,5 57,1 53,3 29,4 36,4 37,3 

7. Afrique Nord et 
118 133,4 126,8 38,6 37,3 34,0 15,7 14,9 12,1 23,7 26 25,6 8,6 10,6 11 Moyen-Orient 

Source : Ban<JUC monJc,lc, ( i loball>c\'dopmmt Fm.tnce, I'J'J7 
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Conclusion 

Cette etude s'est fixee pour objectif d'analyser le comportement structurcl du 
financement international du devcloppement mis a Ia disposition des pays 
pauvrcs, pour en saisir l'evolution des Clements constitutif.~ des apports 
exterieurs destines aux pays de )'Afrique subsaharienne. II en ressort que, de 
fa~on generale, lc financement exterieur mis a Ia disposition du monde en 
dl:vcloppement a connu de profondes mutations. Ces dernicres ·sont plutiJt le 
prolongement de cclles intcrvcnues dans le financement international du 
devcloppemcnt depuis les annees 70. Autrement dit, les apports concessionncls 
augmcntent en volume, mais leur part dans le total des ressources, toutes 
sources confondues, se reduit de plus en plus au profit des apports fournis a des 
conditions non liberales. 

Toutefois, a Ia difference des deux demicres dl:cennies, les annees 90 et 
2000 semblent ctre marquees par un accroissement considerable des 
investissements directs dans le monde en devcloppement. Mais ce croit s'est 
globalement fait au profit des pays d'Asie ~t d'1\merique latine; !'Afrique 
subsaharienne devenant tributaire, par excellence, de ressources liberales pour 
son devcloppement economique et social. 

L'analyse cconomique montre que, du point de vue des exportateurs 
de capitaux privcs, il existe dans les pays en developpement, un certain nombre 
d'entraves a leurs investissements. ScionS. Nana Sinkam (1975) ces obstacles 
peuvent ctre dcfmis comme "des situations et des mesures qui ont pour 
consequence de detoumer ces investissements prives des investissements 
envisages". Gencralement, ils sont d'origine commerciale, monetaire, fiscale et 
politique. 

Les pays africains doivent done operer des choi.x economiques qui 
eliminent ces obstacles afm d'attirer les investissements directs. A cette fm, une 
reforme profonde de leurs structures economiques s'avere comme un passage 
oblige. Autrement dit, les gouvemements africains doivent a:uvrer a 
l'instauration d'un environnement propice a l'investissement prive. Pour ce 
faire, les actions visant a juguler les inerties liees a Ia liberte d'entreprendre, au 
traitement discriminatoire. a l'egard des opcrateurs economiques, a Ia 
corruption, au nepotisme, a l'interventionnisme des pouvoirs publics, doivent 
ctre developpees. Tout !'interet de ces actions reside dans la creation d'un 
environnement generateur d'une saine competition ou d'un marche contestable, 
regarde comme significatif des conditions optimales de transfer! de capitaux 
d'un pays a un autre. Les apports concessionnels doivent servir au 
developpement des infrastructures economiques, voire a l'accroissement de Ia 
capacite d'absorption des pays africains. Un tel usage, double de l'instauration 
d'un espace optimal pour l'investissement prive, est de nature a conduire les 
investisseurs etrangers a regarder le sous-continent africain a travers de 
nouvelles lunettes et, de facto, a le considcrer comme une region ou !'on peut 
rentabiliser les capitaux. Le refus d'une telle reforme aurait pour corollaire Ia 
persistance d'un Jlalu quo structurel au niveau du fmancement exterieur de 
!'Afrique subsaharienne : abondance relative des flux concessionnels, pall\·rete 
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. l'll im"l':>ti:>:>t'lllt'llt:> din·ct:; t•t t'll inn·:;tissemt·nts de portefeuille, afflux non 
moins important de l't':>SOUI'l'l'S prin~l'S ataux d'intcrt•t variable et a cchcance de 
rt·mbourst'llll'llt rdatin·mt·nt COUrlt'. Une tdle configuration reccle, en son 
St•in, lOllS ll'S ingrcdit•nts SUSl'l'ptibk:; d'obstrut•r Je dt'\'doppement CCOilOtnilJUC 
t'l social dt• 1'.\fritJUl' au sud du Sahara et de Ia pri\'l·r encore pour longtcmps 
dt·s n·rtus lJUl' procurt• !'integration cconomilJllt'. 
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Annexes 

Annexe 1: Struct__ure de flux totaux nets destines a I' ensemble des pays en developpement (billion de$) 

IAfrique Subsaharienne 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 

!Apports concessionnels 10,6 10,3 10,7 10,7 16,6 23,3 25,1 25,2 
Investissements directs 6,9 9 6,5 15 9,5 13,6 11,3 17,6 
Investissements de portefeuille 8,7 9 4,2 -1 -0,4 0,7 6,7 7,2 
!Autres apports prives -1,8 -1,3 -0,7 -2 -2,8 1,5 2,8 3,8 
if!ux totaux_ - --~-24,4 27 20,7 22,7 22,9 39,1 45,9 53,8 

rique du Nord et Moyen 
1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 

pports concessionnels 1,8 0,2 0,3 1,1 -0,1 1,2 0,4 1,7 
Investissements directs 2,7 2,4 4,1 3,4 3,7 5,6 5,3 9,1 
Investissements de portefeuille 0,2 0,7 0,2 -0,1 -0,2 0,1 0,6 0,9 

utres apports prives 5,2 0,5 1,1 1,5 4,8 2,1 2,3 4,6 
9,9 3,8 5,7 5,9 8,2 9 8,6 16,3 

sie du Sud 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 
pports conccssionncls 4,5 4,8 2,6 5,3 0,1 .,., 4,5 7,9 -·-

Invcstisscmcnts directs 3,5 3,1 4,4 6,1 6,7 5,6 7,2 8,4 
Investisscmcntsdc portcfcuillc -0,6 2,4 2,4 2,7 1 8 8,8 12,2 

utrcs apports privcs 2,4 2 3 3,1 2,4 2,1 6,7 3 
Flux totaux 9,8 12,3 12,4 17,2 10,2 17,9 27.2 31,5 
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La tine 
1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 

14,1 4,5 -8,6 23,6 15,6 7,9 -5,5 -33,3 

74,1 88,3 79,3 71,1 48,2 41,1 60,8 61,4 
Investissementsde 

~rtefouille -2,2 -3,6 -0,6 2,5 1,4 3,4 -0,6 12,5 
uttes apports 
ves 27 11,2 6,4 -14,1 -21,4 5,4 -1 20,5 

$1 ux totaux 113 100,4 76,5 83,1 43,8 57,8 53,7 61,1 

et 
1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 

12,9 7,6 8,5 9,3 11,2 1,8 -0,2 -21,2 
Investissements 
jdirects 27,4 29,7 30,2 32,7 34,9 35,9 62,4 75,6 
Investissements de 

~ortofouillo 4 2 1,3 0,3 -0,1 0,5 4,2 2,3 
uttes apports 

I ,~ rives 35,4 19,2 20 0,1 24,9 64,7 93,7 113,8 

Flmc totaux 79,7 58,5 60 42,4 70,9 102,9 160,1 170,5 
.,. 
~-
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1998 1999 2000 2001 2002 

17,1 15 9,5 5,3 -5,7 
lnvestissements 
~irects 57,8 50,8 44,3 48,5 57,2 
lnvestissements de 
portefeuille -3,1-- 2,2 6,6 2 4 

.-\utres apports prives -48,2 -24,2 -22,9 -11,3 -2,4 

FluxTotaux 23,6 43,8 37,5 44,5 53,1 
Sources: Banque mondlale, Global Development Finance, 2001 et 2006 

Annexe 11: Structure des apports totaux nets destines :124 pays africains 

Apports Totaux 

PAYS Net Moyennes dontA.C dont I.D. 
annueUea % % 
(millions SUS\ 
90-92 93-95 90-92 93-95 90-92 93-95 

1. Angola 811,7 975,4 23,3 27,3 25,4 36 
2. Botswana 104,6 25,3 62,1 149,8 27,1 304,3 

3. Burkina Faso 295,3 320,0 65,0 71,0 0 0 

4.Cameroun 622,0 424,0 41,6 50,8 5,3 16,6 

5. Cote D'Ivoire 489,0 849,6 48,2 52,9 -34,2 5,1 

6.Djibouti 96,7 66,7 82,3 77,8 0,7 4,9 

7. Ethiopie 1034,0 0 73,2 71,6 0,6 0,9 

8. Gabon 153,7 81,0 19,0 119,4 31,7 -109,9 

9. Gambie 66,9 48,3 65,9 68,7 7,9 21,3 

10. Ghana 741,3 1017,7 51,1 22,0 2,3 / 19,5 

11. Guinee 313,7 350,4 50,0 53,5 8,2 6,5 
12. Kenya 965,0 301,7 61,2 93,4 2,9 -1,2 

2003 2004 

-4,9 -2,7 

59,8 64,6 

12,4 17,6 

9,3 43,3 

76,6 122,8 

dont I.P. 
% 

90-92 93-95 

0 0 

0 0 

0 0 

0 0 

0 0 

0 • 0 

0 0 

0 0 

0 0 

0 27,0 

0 0 
0 0 

2005 

0,8 

65,3 

26,5 

45,8 

138,4 

dontA.A.P. 
~. 

90-92 93-95 
51,3 36,7 

10,8 54,5 

35,0 29,0 

63,7 34,4 

86,0 42,0 

17,9 17,3 

26,2 27,5 

49,3 90,5 

26,2 10,0 

46,3 31,5 

41,8 40,0 
35,9 2,-t 
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13. Lesotho 117,5 115,9 50,6 49,4 7,9 16,4 0 0 41,5 3-1-,2 

14. Mali 315,3 278,7 .64,7 72,2 -1,2 3,1 0 0 36,5 24,7 

15. Maurice 131,3 168,9 33,5 9,6 19,0 9,7 0 6,1 47,5 7-1-,6 

16. Niger 268,0 231,3 84,6 89,1 0 0,4 0 0 15,4 10,5 

17. Nigeria 289,0 1182, 42,9 3,6 249,9 11,5 0 0,7 -192,8 -15 8 . ' 
18. Ouganda 488,9 627,7 62,0 52,0 0,1 4,0 0 0 38,0 3-1-,0 

...... 19. Rep. C. Afrique 158,7 134,7 52,7 73,0 -3,2 -0,7 0 0 50,5 27,7 

20. Senegal 541,9 447,3 75,7 85,4 4,3 5,0 0 0 20,0 9,6 

21. Tanzanie 900,3 828,0 77,0 72,5 0,4 9,0 0 0 22,6 18,5 

22. Togo 148,4 103,0 69,2 103,0 80,3 0 0 0 30,8 19,7 

23. Zambie 785,0 544,3 73,5 73,2 12,2 11,1 0 0 14,3 15,7 
24. Zimbabwe 515,0 433,0 48,6 55,6 0,4 8,0 0 5,2 51,0 31,2 
Source: C.alculs cffl-ctUL"S a partir dt.-s dunnL't."S tirel"S de llan'luc mundialc: World Debt Tables, 1 'J'J7 

Note: A.C:.: Apports conccssionncls; J.P.: lnvcstisst.mt-nts clc portcfcuillc; J.D.: lnvcstisstmcnts directs; A.A. I'.: Autrcs apports privcs· 
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L'integration et Ia Necessite d'une Transition Fiscale : Cas de Ia 
"TV A dans les Pays 
de I'Union africaine 

J>ar Proji:s.rmr 1-/cn•e DIATA• et Antoine N'GAKOSSO .. 

Resume: E11 l'lfe de promoml(}ir l'intigration konomique, les pqys membres de /'Union 
'!liicailt( toll/ t"OI!(ronte.r J Ia c-ondliation de dmx imperatift: Ia demande sociale konomique 
qui 11lm.o·ik 1111 /mohr de mtounu publiques I11pplementaires et le desarmement tarijaire 
t"OIIsimt{( J Ia libre dmtlation intraL"ommunautaire des biens. D 'oil l'imperieuse nemsite 
d~wurer 1me lmlrsition.fiHale. II s'agit dom· de determiner les nke.rsaires orimtations des 
jilfJ{re.r politique.r.fimJies, tan! au plan ligislatf( qu 'ory,anisationneL La TI/ A umble l'impat 
le mim.'\' adopte pour L"ompenser les pertes de m-e lies et fm•oriser Ia tfynamique de /'integration, 
et ce, m depit des problemes d'barmonisation de.r legislations el du respecl'du principe de 
nmtmliti de Ia 11,'./l. 

Integration and the Necessity of a Fiscal Transition: Case ofVAT 
in Member States of the African Union 

Abstract: In order to promote economi,· integration, the Member Stales if the African 
Union are fOnjronted with the fomiliation if two requiremmts: the socio-efOnomic demand 
11!hkb requires a need for additional public re.roums and consemtive tariff disarmament with 
intmvmmuni!J freedom if movement if goods. As a result there is a pressing need for msuring 
a .fiHaltransition. It is thus a question if determining the necessary orimtations if the future 
tax polides, both in the legislative and ory,anisational plan. The VAT seems the tax adopted 
best to compmsate for the losses if receipts and to support the 4Jnamics if integration, and 
this, in spite if the problems if harmonization if the legislations and the respect if the 
prindple if neutrali!J if the VAT. 

Introduction 

Les flux reels et financiers entre agents economiques residents et non residents, 
ainsi que leurs systemes de regulation, forment les relations economiques 
internationales. Cette organisation complexe des echanges internationaux est en 
perpetuelle adaptation. Face a Ia mondialisation, des Etats s'unissent pour 

• Doyen de Ia Faculte des Sciences Ecoriomiques de I'Universite Marien NGOUABI, 
Brazzaville, Congo. Adresse electron/que: hdiata@l'ahoo.(r 

•• Assistant a Ia Faculte des Sciences Econo.:niques de I'Universite Marien NGOUABI, 
Brazzaville, Congo: Adresse electronique: ngakosso antoine@.vahoo.(r 
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construire des reponses originates. C'est dans ce contexte que lcs pays africains 
cherchent a rcpondre a Ia mondialisation des economics par une integration 
cconomique continentale. Ccpcndant, l'on ne doit pas perdre de vue qu'il existe 
deja quelques regroupements d'intcgration au sein du continent africain tels que 
l'UEMOAt et Ia CEMAO. 

La litterature economique distingue generalement cinq degres 
d'integration a savoir Ia zone de libre-echangc, l'Union douaniere, le Marche 
commun, l'Union economique, l'Union economique ct monetaire. Balassa 
apporte Ia distinction entre ccs differents degres : Ia zone de libre-echange se 
caracterise par l'elimination des droits de douanc en son sein, chaque pays 
conservant sa protection initiate envers le restc du monde ; l'Union douanicre 
voit !'adoption d'une politique commerciale commune a travers l'instauration 
d'un tarif douanier commun envers les pays tiers ; le Marche commun elimine 
toutes les restrictions sur les mouvements internationaux sur les facteurs de 
production entre les pays membres ; l'Union economique ajoute aux principes 
du Marche commun !'harmonisation des politiques economiques ; l'Union 
economit:ue et monetaire est la phase ultime de l'integration, elle garantit Ia 
mise en place de politiques communes et la creation de taux de changes stables 
a l'interieur de l'union, avec eventuellement Ia creation d'une monnaie unique. 
Cette phase ultime est celle envisagee par les partenaircs africains. 

L'abolition des obstacles a la libre circulation des personnes, des 
marchandises, des services et des capitaux, la coordination des politiques 
econorniques des Etats, l'etablissement d'une concurrence sans entrave passe 
par !'elaboration de legislations, et notamment de legislations fiscales concyues 
en fonction de !'integration. 

11 sied de relever que les prelevements obligatoires modifient les prix 
relatifs des biens,, des services et des facteurs; ils affectent ainsi les incitations 
qui s'exercent sur les agents economiques auxquels ils soot confrontes. Dans 
une economic ouverte, ces distorsions de pri.x relatifs ont, notamment, une 
dimension spatiale susceptible d'engendrer des comportements d'arbitrage : les 
ecarts de fiscalite peuvent ainsi influencer directement des decisions de 
localisation des differentes activites econorniques, dans !'hypothese ou celles-ci 
soot mobiles; ils peuvent egalement, en cas d'immobilite, affecter les 
conditions de concurrence entre activites soumises a des fiscalites differentes, 
dans la mesure ou celles-ci ont une incidence sur les coots de production ( 
Jacques Le Cacheu."<, 1996, p. 65-75.). 

En vue de promouvoir !'integration economique, les pays de l'Union 
Africaine seront confrontes en matiere de ressources publiques a la conciliation 
de deux irnperatifs majeurs. D'une part, la demande sociale et econornique qui 
genere, malgre les mesures d'allegement de Ia dette rnises en oeuvre par les 
institutions de Bretton \'Voods, un besoin de ressources publiques 

1 Union Economique et Monetaire ouest africaine 
2 Communaute Economique et Monetaire de )'Afrique centrale 
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supplcmentaires ; d'autre part, le dcsarmement tarifaire consccutif a Ia mise en 
place de }'union cconomic1ue c1ui fait, sauf exception, baisser les ressources 
douanicres et entraine Ia nccessitc de mobiliser plus largement Ia fiscalitc 
interne. Cette baisse de recettes devra s'accentucr avec }'entree en vigueur des 
accords de partenariat cconomique (APE) qui visent le libre cchange entre 
!'Union europcenne et diffcrents groupes de pays de I' Afrique, du Car:Ube et du 
P~cifique (ACP). 

Des Iars, les pays de !'Union Africaine seront confrontcs a Ia nccessitc 
d'assurer Ia transition de Ia structure de leurs ressources. tout en augmentant le 
rendement global de leurs prclcvements publics. A cette fin, il sera essenticl 
dans le cadre d'une transition fiscale de compenser les pertes de recettes 
occasionnces par le dcsarmement tarifaire en mobilis ant des ressources. de 
fiscalitc interne. Par transition fiscalc, il faut entendre le passage des regimes 
fiscaux nationaux actuels a un regime fiscal communautaire con~u dans 
l'optique de !'integration cconomique des pays de l'Union. Dans ces conditions, 
il s'avcre nccessaire de definir les orientations des futures politiques fiscales, 
tant au plan lcgislatif qu'organisationncl dans les Etats membres de !'Union 
africaine. 

Si les difficultes liees au desarmement tarifaires qui accompagne Ia mise 
en place de !'Union cconomique rendent necessaire une transition fiscale, cette 
dernicre n'est pas sans poser de probleme , comme le montre !'experience de 
l'Uni->n europcenne en ce qui concerne les modalites de !'application de Ia TV A 
communautaire. Prccisons d'abord que, compte tenu de Ia complexite du 
processus, Ia mise en place de Ia TV A europcenne s'est faite en trois eta pes. La 
premiere etape a concerne .!'adoption d'un systcme commun de TV A. La 
deuxieme ctape a etc celle de !'harmonisation des TV A nationales. La troisieme 
ctape a etc Ia suppression des frontieres fiscales. 

Depuis le 1 cr janvier 1993, les marchandises circulent librement a 
l'interieur de l'Union europeenne. Une periode transitoire a etc ouverte, a 
!'issue de laquelle les Etats devraient realiser !'unification des taux de TV A et Ia 
taxation des echanges intracommunautaires dans l'Etat d'origine. Dans le 
regime actuellement en vigueur, c'est-a-dire, le regime transitoire, Ia taxation des 
marchandises se fait dans le pays de destination ; le fait generateur est constitue 
par le transfert du pouvoir de disposer et non par le passage de Ia frontiere. A 
l'ctat actucl des chases, certains Etats de Ia communaute sont reticents quant 
au passage au regime dcfinitif. Pour ces Etats, !'application du regime definitif 
remettra en cause Ia logique selon laquelle, Ia TV A etant un impot sur Ia 
consommation , devra normalement s'appliquer dans le pays de destination qui 
est le lieu potenticl de consommation. Pour les tenants du regime definitif, le 
regime actuellement en _vigueur, necessitant un assujettissement a Ia livraison et 
une declaration d'exportation de Ia part du vendeur dans son pays d'origine, 
alourdit les formalites administratives, amoindrit les avantages du Marche 
unique et risque d'accroitre Ia fraude. Selon leur logique, le systeme definitif 
parait plus simple et devra permettre de limiter les possibilites de fraudes et les 
entraves a Ia mobilite des biens et services. 
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A l'opposc, les partisans du regime tmnsitoire pensent que !'application 
du regime dcfinitif changemit Ia nature de Ia 'IV A et en fer:Ut un clement du 
prix de vente, modifierait un peu les conditions de la concurrence, ce qui est 
contraire au principe de neutralite de la 'IV A. Aussi, ont-ils ajoute que les pays 
exportateurs nets y gagnemient des recettes additionnelles, tandis que les pays 
importateurs nets y perdraient. 

En depit des reticences manifestees par certains Etats, Ia commission 
europeenne appelle de SeS VOeUX l'instaumtion du regime definitif qui, scion 
elle, est compatible avec l'idce d'un marche unique. Scion le regime definitif, 
dans les echanges intercommunautaires, Ia 'IV A devra ctre versee a l'Etat du 
vendeur. La commission europcenne devra done prevoir des mecanismes de 
compensation budgetaire entre les Etats de l'Union europeenne, de sorte que"'­
les Etats de consommation perc;oivent reeUement Ia taxe qui leur revient. 

Dans le contexte particulier des Etats membres de l'Union africaine, Ia 
transition fiscale, si elle est nccessaire, soulcve deux questions au mains : 

1/ qucl type de fiscalite (directe ou indirecte) pourrait le mieux 
permettre Ia compensation des pertes de recettes liees au desarmement tarifaire 
et stimuler le processus d'integration ? · 

2/ Selon queUes modalites le regime fiscal retenu pourrai- il ctre 
applique et queUes sont les conditions d'efficacite de Ia transition fiscale pour 
ces pays? 

La fiscalite indirecte, not:unrTient la 'IV A, malgre les problcmes qu'eUe 
peut soule\·er, semble la mieux indiquee pour compenser les pertes de recettes 
issues du desarmement tarifaire et qui conviendrait a la dynamique d'integration 
tout en conservant ses vertus de neutralite. En outre, le choix des modalites 
doit obeir au critcre de neutralite de l'impot retenu, Ia 'IV A en !'occurrence. 

En definitive, l'objectif poursuivi a travers le present article est 
d'examiner les determinants de Ia transition fiscale pour les pays de !'Union 
africaine. · 

Sur le plan methodologique, !'analyse des determinants d'une transition 
fiscale efficace, le choix du type de fiscalite et Ia definition des modalites de sa 
mise en a:uvre se feront en fonction du principe de neutralite qui est cense, a 

. nos yeux, non seulement garantir Ia compensation des pertes dues au 
desarmement tarif.'lirc, mais aussi stimuler le processus d'integration 
economique. A cette fin, le present article s'appuie sur les nombreux ouvrages, 
articles et rapports disponibles sur Ia fiscalite en Afrique, !'integration des pays 
de Ia CEMAC et de l'UEMOA ainsi que sur !'integration europcenne. 
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I. Portee et limites de Ia TV A com me modalite d'harmonisation 
fiscale 

Le choix ann once plus haut en faveur de la TV A laisse penser que celle-ci 
prcsente un certain nombre de vertus qui meritent d'etre spccifiees ( 1.1). Mais, 
!'application de la TV A se heurte a de nombreux obstacles, notamment dans le 
contexte africain ( 1.2). 

1. Interet de Ia fiscalite indirecte et vertus de Ia TV A 

L'interet particulier accorde aux impots inclirects s'explique de multiples 
fa~ons. 

Tout d'abord, les taxes sur les chiffres d'affaires et les accises 
appartiennent a la categoric d'impots qui se repercutent integralement et 
directement sur le consommateur. Elles exercent ainsi une influence immediate 
et sensible sur les prix et par consequent sont, plus que d'autres, susceptibles 
d'influencer la concurrence a l'interieur d'une union. Meme a l'interieur des 
impots indirects, il se pose Ia question du choix du type d'impot indirect qui 
conviendrait aux imperatifs d'une integration et d'une mobilisation de recettes 
fiscales. 

Un rapport du comite fiscal et financier (comite Neumark) montre 
qu'il existe de nombreux systemes de taxe sur le chiffre d'affaires qui pourraient 
repondre plus ou mains bien aux objectifs d'une integration economique. 
Deux, cependant, ont ete exclus a priori : Ia taxe en cascade et la taxe unique 
per~ue au stade du detail. 

A la premiere, il a ete reproche le fait de proyoquer a l'interieur des 
economies riationales des distorsions entre les entreprises et de favoriser la 
concentration pour des motifs purement fiscatLx. Dans le cadre de Ia 
communaute elle fausserait les echanges en ne permettant pas un calcul exact 
des droits compensatoires a !'importation et des ristournes a }'exportation. 

La taxe unique au Stade du detail, malgre ses a\·antages au ru\·eau des 
echanges internationatLx, ne constitue pas une solution acceptable, !'importance 
des taxes sur le chiffre d'affaires dans les structures fiscales des pays de la 
Communaute europeenne impliquant !'adoption de taux trap ele,·es. Par 
aillcurs, la perception de cette taxe aurait ete rendue aleatoire par le fait qu'un 
grand nombre de petits commer~ants ne clisposent pas d'une comptabilite 
probante. 

Selon le rapport Neumarkt, seule Ia TV A pom·ait apporter une 
solution satisfaisante alL"< problemes qui se poseraient a chaque etape de 
!'integration economique. La TV A permet de combiner les avantages de Ia taxe 
unique (charges egales pour taus les produits sirnilaires, absence d'incitation a 

1 Confere <<http: II www. Fontaneau. com/cfe 748 :htm .>> 
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!'integration) avec ceux de la taxe en castade (repartition de la charge aux 
differcnts stades de son champ d'application, rcndement eleve). 

Si la 'IV A apparait comme l'impot qui obcit a l'impcrieusc nccessite de 
mobiliser les ressources fiscales supplementaires et, est susceptible de renforcer 
!'integration cconomique, l'on doit tout de mcme analyser les vertus et les 
entraves a la 1V A qui subsistent aujourd'hui_ dans certains Etats de l'Union 
africaine en vue de rendre la 1V A vcritablement neutre dans chaque Etat, c'cst 
ce qui devra nccessiter une harmonisation des legislations fiscales d'une part et 
dcgager certains principes de base pour Ia mise en reuvre d'une 1V A au sein 
des pays de !'Union africaine d'autre part. 

La TV A est le troisieme systeme de taxation du chiffre d'affaires. Elle 
est une taxe unique a paiement fractionnc qui fut cn!ce en France en 1954. Plus 
complexe que les deux premiers systcmes, celui-ci prcsente de nombreux 
avantages, a savoir: 

• comme Ia taxe unique, le poids de l'impot est relativement h!ger ; 
• chacun des membres du circuit qui ne se situe pas en position de 

consommateur final paie Ia taxe mais, dans le meme temps, il peut 
deduire Ia taxe qui lui a cte facturee ; 

• le consommateur intermediaire paie relativement ce qu'il ajoute au 
produit du fait qu'en realite, pour lui, Ia 1V A ne frappe que Ia 
valeur ajoutee : c'est Ia neutralite ; 

• Ia detaxation des investissements grace au mecanisme des 
deductions de Ia taxe facturee ; 

• en cas d'excedent de Ia taxe payee sur celle facturee, il s'impose le 
remboursement par l'Etat. 

Les vertus de Ia TV A trouvent leur fondement dans le principe de 
neutralite de Ia 1V A. 

Selon le postulat economique de Ia fiscalite, Ia TV A est le seul impot 
general de consommation : 

• calcule ad valorem1; 

• pers:u sur les entreprises, qui l'incorporent a leurs prix ; 
• pesant dans une egaJe proportion Sur tOUS Jes CO\its CJementaires 

de Ia fabrication et de Ia commercialisation d'un meme produit, de 
maniere a ne pas fausser les calculs grace auxquels les entreprises 
maximisent Ia productivite. 

Elle est une taxe sur le chiffre d'affaires appliquee dans chaque 
entreprise aux ventes, sous deduction des taxes facturees par les fournisseurs. 

1 Calculer sur Ia· valeur du produit 
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Contrairement aux impots en 'cascade, l'effet premier de Ia 1V A est de 
favoriser globalement l'investissement ct d'eviter Ia double imposition des biens 
de production. v 

Scion Chambas G (1994), seule Ia fiscalite indirecte interne, si clle est 
fondee sur une 1V A bien gcrce, peut fournir des recettes fiscales d'un niveau 
eleve sans cntra!ner, en raison des qualites de cet impot, d'importantes 
dis torsions. Cependant, Ia limitation du champ d'application de Ia 1V N a 
certains biens au certaines activites seulement serait a l'origine d'effets de 
cascade et cntra!ne un handicap pour Ia competitivite des entreprises faisant 
appcl a des intrants (biens au services) non assujettis. Pour pallier les 
distorsions rclevees, un elargissement aussi grand que possible du champ 
d'application de Ia 1V A est cense renforcer Ia competitivite economique des 
activites assujetties a Ia 1V A. Cet elargissement a deux co roll aires essentiels : 

• le premier est d'autoriser Ia deduction de Ia 1VA pesant sur 
!'ensemble des consommations intermediaires des entreprises ct 
celle pesant sur les biens d'equipements. Cette .mesure, souvent 
peut couteuse en termes de recettes budgetaires en raison des 
exonerations de 1V A dont beneficient souvent les biens 
d'equipements, permet de reduire les inequites entre investisseurs ; 

• le second corollaire est d'eliminer Ia regie du butoir qui n'autorise 
pas le remboursement des credits de 1V A et seulement leur 
imputation sur des montants de 1VA supportes ulterieurement. 
En effet, Ia regie du butoir penalise les exportateurs ou les 
entreprises qui procedent a des investissements. 

Pour Chambas Gerard (2004), un des grands avantages de Ia 1VA est 
qu'il est possible tout en l'adaptant au contexte particulier d'economies en 
developpement, d'en co~server les proprietes de neutralite economique tout en 
recouvrant des recettes fiscales importantes. Bien que prelevees aux differents 
stades de production ou de commercialisation, le mecanisme de Ia 1V A permet 
une deduction systematique des taxes supportees par les consommateurs 
intermediaires. 

Avec le mecanisme d'imputation des 1VA amant, dans Ia mesure au 
les fournisseurs d'une entreprise sont assujettis, aucun des couts de production 
n'est greve de 1V A, !'incidence de Ia 1V A est alors integralement repartee en 
aval sur le consommateur. 

Selon son principe de neutralite, Ia TVA presenterait les vertus qui 
peuvent se resumer ainsi qu'il suit : 

• Ia TV A est indifferente a Ia longueur du circuit economique ; elle 
ne pese done pas sur les decisions des operateurs economiques 
quanta !'organisation du schema de production; 

• Ia 1V A est un facteur de compctitivite des exportations dans Ia 
me sure ou le produit exporte ne supporte pas de 1V A et que Ia 
1V A acquittee sur les intrants est deductible et remboursable ; 
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• Ia TV A encourage les investissements dans Ia mesure ou Ia TV A 
acquittee sur ces investissements est deductible et remboursable ; 

• Ia TV A limite Ia fraude car les operateurs soot mains enclins a 
eviter une taxe dont ils ne supportent pas Ia charge finale ; 

• Ia TV A participe a Ia formation des operateurs economiques dans 
Ia mesure ou chaque operateur doit detenir une facture en bonne 
et due forme de son fournisseur pour pouvoir deduire le montant 
acquitte. 

2. Les entraves a Ia neutralite economique de Ia TV A dans les 
pays africains 

Tel que mis en place dans Ia quasi-totalite des pays africains, le mecanisme de Ia 
TV A est en lui-meme generateur d'entraves resultant de !'interruption de Ia 
chaine des deductions qui caracterisent Ia TV A. On distingue a cet effet, d'une 
part les interruptions dues a des cas naturels tels que Ia vente d'occasion par 
un consommateur a un professionnel, d'un bien dont il veut se defaire, 
I' exoneration de TV A sur les interets des prets a des particuliers et, d'autre part, 
les interruptions artificielles dues aux exonerations accordees par l'Etat. A ces 
interruptions, on ajoute les incidences du decalage d'un mois pour le paiement 
de la TV A, c'est-a-dire les delais des declarations en matiere de· TV A, qui 
constituent des sources de distorsions de Ia concurrence et qui ont des 
incidences sur la surface financiere des entrep_rises assujetties. 

·Dans une etude realisee sur les pays de !'Afrique subsaharienne en 
2004, Chambas Gerard est parvenu a identifier les obstacles a la neutralite 
economique de la TV A dans ces pays : 

• !'application des taux multiples de TV A. I..e choix d'une TV A a 
tau.x multiples entraine une aggravation des distorsions en raison 
de Ia plus grande difficulte d'application et aussi parce que la 
multiplicite des tau.x entraine !'apparition de credits de TV A 
supplementaires par rapport au cas d'une TV A a un seul taux ; 

• !'octroi des exonerations de TV A a des fins d'incitations. Les 
exonerations de TV A soot nCfastes du fait qu'elles entrainent ipso 
facto la non deductibilite de Ia TV A supportee par le produit 
concerne. En effet, I' exoneration en entrainant des remanences de 
TV Ava a l'encontre de l'objectif initial et baisse la competitivite 
des producteurs domestiques beneficiant de I' exoneration de TV A. 
Dans ce contexte, Ia 1V A qui est un impot non seeable, de,·ient 
done seeable ; 

• les restrictions sur les biens et services ouvrant droit a deduction 
de TV A. Les dCfaillances rele,·ees dans I' application du mecanisme 
de Ia TV A resultent d'un arbitrage au detriment de la neutralite de 
Ia TVA et de Ia competitivite des productions locales. 

83 



Rtt'llf ofricaim de 1711/igraliolt Vofllmf t,No. 1,jaflvifr2007 

En Afrique plusieurs conditions d'application reduisent 
considerablement ces ·vertus theoriques de la TV A. 

Dans la plupart des cas, a !'exception des activites degageant une faible 
valeur ajoutee, revelatrices le plus souvent de fraude, une entreprise acquitte sur 
!'a chat de ses intrants un montant de TV A inferieur a celui qu'elle facture sur le 
produit de ses ventes. 4 cet effet, elle verse done a I'Etat Ia difference entre le 
montant acquitte et le montant facture. 

En general dans les pays de Ia CEl'v!AC, on note par exemple Ia 
rupture de Ia chaine de deductibilite generant des credits nets de TV A du fait 
que Ia TV A acquittee est superieure a celle facturee. Une telle situation ne 
poserait pas de probleme particulier aux entreprises si celles-ci etaient en 
mesure de se faire rembourser ce credit, ce qui en pratique n'est pas possible au 
Congo par exemple: il en resulte finalement qu'une partie de Ia charge fiscale 
de la TV A est alors supportee par l'entreprise quf en realite n'est que collecteur. 

En ce qui concerne les credits TV A, pour le cas des pays de Ia 
CEl'v!AC par exemple, les dispositions qui entrainent Ia naissance de credit net 
de TV A ant fait I' objet d'un examen. Parmi ces dispositions, on distingue : 

• Ia non generalisation de Ia TV A a taus les secteurs d'activite au a taus 
les produits destines a Ia consommation. En effet lorsqu'un opernteur 
vend un bien qui est ex onere de TV A, Ia TV A qu'il a acquittee en 
amant genere · un credit net de TV A ; il devrait faire I' objet d'un 
remboursement des Iars qu'il provient d'une opeiation legalement 
exoneree .Les e mnerations dt; TV A entrainent des pertes de recettes 
importantes amplifiees ·par celles induites par le detournement· du 
dispositif. De meme, elles amplifient des distorsions entre operateurs 
economiques, c'est-a-cJ!re entre ceux qui en bem!ficiet:lt et ceux qui en 
sont exclus et, favorisent les activites de recherche de rente ; 

• Ia TV A relevant du regime du forfai·t. Lorsqu'un operateur vend a··un 
autre operateur soumis a l'impot global forfaitaire Q'IGF) , la TV A 
qu'il a acquittee en amant genere un credit net de TV A ; clle devrait 
faire !'objet d'un remboursement dans Ia mesure au ce dernler est 
liberatoire de I' ensemble des dro~ts et taxes (y compris ·ta TV A). A titre 
d'illustration, au Congo, l'impot forfaitaire au l'IGF est ega! a 8 % du 
chiffre d'affaires (CA) evalue forfaitairement. Si les activites exercees 
sont assujetties partiellement au en totalite, ce taux de 8 % est majore 
de 18%. En fin de compte l'IGF a payer y compris Ia TVA sera: (1,18 
x 8 % CA) = 9,44 % du CA. La TV A du regime du for fait n'etant pas 
de. !uctible et remboursable constitue une entrave patente au 
mecanisme de neutralite de Ia TV A .Le regime du for fait constitue la 
principale source de !'evasion par abdication du fait que 
!'administration fiscale a une connaissance tres imparfaite di.J volume et 
du montant exacts des actiVites de ce sectcur, ce qui fait que le chiffre 
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d'affaires evalue forfaitairement est generalement inferieur a son 
e\·aluation sur une base reelle ; 

• la regie du prorata en matiere de deduction de TV A. Lorsqu'un 
operateur partage son chiffre d'affaires entre la vente de produits 
exoneres de TVA et la ,·ente de produits soumis a la TV A, la 
deductibilite de la TVA n'est que partielle: le pourcentage gem!ral de 
deduction depend du rapport entre le montant hors taxe des recettes 
soumises a la TVA et le montant hors taxe de l'ensemble des recettes 
de l'operateur. Dans le cas du Congo, la deduction est de 100 % si ce 
rapport est superieur a 90 %, de 80 % si ce rapport est compris entre 
70 et 90 %, de 60 % si ce rapport est compris entre SO et 70 %, de 40 
~'o si ce rapport est compris entre 30 et SO%, de 20% si ce rapport est 
compris entre 10 et 30 et de 0% si le rapport est inferieur a 10%; 

• }'existence de la pratique de retenue a la source de la TV A par certains 
organismes' publics : lorsqu'une entreprise pri,·ee vend un bien au une 
prestation a un organisme public (administration, entreprise publique 
et parapublique, ... ) celui-ci peut retenir ala source le montant facture 
de TVA. Dans ce cas, l'entreprise privee ne peut pas deduire la TVA 
qu'elle a acquittee puisqu'elle n'a pas perc;u la TV A facturee ; 

• outre le probleme de differenciation de taux de taxation de TV A entre 
}'administration des impots et celle des douanes, resolu les annees 
anterieures, celui de la base de taxation reside toujours. Dans la 
pratique, }'administration des douanes utilise la legislation et la 
reglementation douanieres de la CEl\1AC en matiere de la TV A a 
l'import dont les bases de taxation sont, le plus souvent, differerites de 
celles edictees par la loi n°12 du 12 mai 1997 portant institution de la 
TV A (cas du Congo). Selon }'article 13 de la loi TV A du Congo, la base 
imposable de la TV A a I' import est constituee de la valeur en douane 
telle que definit par les articles 23 a 26 du code des douanes CEMAC, a 
laquelle on ajoute le montant du droit des douanes et du droit 
d'accises. L'application de la base de taxation par }'administration des 
douanes est differente du fait que cette derniere a elargi cette base 
jusqu'a l'inclusion de certaines taxes hors budget, ce qui pose ainsi 
certains problemes lors de la deductibilite de la TV A amant, c'est-a­
dire celle qui a greve les importations, aupres de !'administration des 
impots. De meme !'administration des douanes a etendu le champ des 
credits d'enlevement de marchandise jusqu'aux droits de TV A alors 
que l'article 33 de la loi TV A congolaise interdit d'acquitter la TV A a 
}'importation sous le regime de credit d'enlevement ; 

• la regle du butoir: lorsque le montant de la taxe deductible au titre 
d'un mois est superieur a celui de la taxe exigible, l'excedent constitue 
un credit d'impot imputable sur la taxe exigible le mois suivant. Selon 
les ,dispositions en vigueur, le credit d'impot ne peut pas faire !'objet 
d'un remboursement au profit de l'assujetti. : les assujettis ne pouvant 
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done pas se faire rembourser leur excedent de credit de 'JVA est une 
entrave au mecanisme general de Ia 'IVA L'excedent non remboursc 
apparait desormais comme une charge pour l'entreprise et comme unc 
recette exceptionnelle pour I'Etat. 

Par ailleurs, certaines pratic1ues empcchent Ia deduction de Ia TV,\ 
acc)uittee. i\ titre d'exemple, )'absence du numero d'identification fiscale (NIF) 
dans certains organismes publics empcche toute deductibilite puisque cette 
information doit ctre obligatoirement inscrite sur Ia facture pour pouvoir 
deduire Ia 'IVA acquittee: Ia charge fiscale de Ia 'IVA est alors supportee par 
l'entreprise. Dans certains pays de Ia CElv1AC, Ia 'JVA est majoree des centimes 
additionncls. Ces centimes additionncls sont pers:us au profit des collectivites 
locales sur toutes les operations soumises a Ia 'IV 1\. Ils sont non recuperables 
et representent gencralement 5 % du montant de Ia TVA acquittee: c'est 
encore un cas d'une charge ftscale definitive pour l'entreprise. 

Au niveau des pays de l'UEMOA, les restrictions sur les biens et 
services ouvrant droit a deduction de 'IVA constituent de veritables entraves au 
principe de neutralitc de Ia 1V A. Certains codes des impots des pays de cette 
union excluent du droit a deduction des consommations intermediaires comme 
les carburants, les transports, a Ia fois parce que le controle par !'administration 
de ce type de consommation intermediaire est difficile mais aussi parce que 
l'ouverture du droit a deduction serait a l'origine de pertes de recettes. Dans ces 
pays, Ia regie du butoir a etc imaginee pour preserver les interets budgetaires de 
l'Etat. L'adoption de seuil d'assujettissement trap bas a aussi rendu difficile une 
gestion efficace de Ia 1VA Enfin, ii convient d'ajouter les exonerations de 
1V A sur certains biens. En effet, les erreurs de conception lorsqu'il en existe 
dans un systeme ~seal, perturbent le jeu des rouages que comporte l'economie 
du marche. Une interruption dans Ia chaine des deductions de TV A 
compromet tout l'equilibre du systeme de 1VA: une exoneration en cours du 
circuit alourdit Ia charge 'fiscale, l'intermediaire non exoncre intervenant apres 
l'intermediaire exoncre devra taxer !'operation sur le tout sans pouvoir deduire ( 
Laure Maurice, 1993). · 

La corruption et Ia fraude prenant de l'ampleur dans les economies des 
pays en dcveloppement, Ia lutte contre ces deux fleaux constitue un facteur 
essentiel de Ia perennite de !'edifice fiscal d'autant plus q'elle biaise le 
mecanisme de Ia 1V A. Lcs Etats doivent veiller a ce que . les entreprises 
collectrices de 1V A ne soient pas llmenees a supporter !'incidence de certains 
impots en raison du dcveloppement de Ia fraud e. 
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II. Application de Ia TV A dans les Pays de !'Union africaine 

La realisation d'une transition fiscale rcussie et favorable a !'integration 
cconomique appcl deux types de mesures : les premieres visent a permettre de 
supprimer les obstacles au principe de Ia neutralitc de Ia 'IVA ( 2.1); les 
secondes se rapportent plus directement a )'harmonisation des legislations et a 
Ia suppression des fronticres fiscales (2.2). 

1. Suppression des entraves a Ia TVA. 

En vue d'une bonne har'?onisation des legislations en matiere de Ia TV A, 
chaque Etat devra prcalablement assainir sa loi TV A de telle sorte qu'elle ne 
contienne plus les dispositions contraires aux principes de neutralite de Ia TVA. 
La lutte contre Ia fraude parait aussi un prealable justifie pour que Ia TVA 
puisse jouer pleinement ses vertus. La modernisation de Ia gestion de Ia TVA 
par un systeme informatique moderne et performant est une nccessite pour les 
pays de !'Union africaine, ce qui devra permettre Ia synergic interne entre les 
administrations des impots et des douanes dans chaque pays et entre les pays de 
!'Union africaine. Ce systeine informatique devra systematiquement traduire les 
informations enregistrees en deux langues notamment I'anglais et le franc;ais, et 
ce pour faciliter Ia comprehension de ces informations qui 's'echangeront 
mutuellement entre les pays n'ayant pas Ia meme langue officielle. 

Dans le cadre de l'assainissement des dispositions nationales de Ia 
TV A, chaque pays de Ia zone devra : 

• Generaliser Ia TV A dans to us les secteurs d'activites au a taus les 
produits destines a Ia consommation. En effet lorsqu'un operateur 
vend un bien qui est exonere de TV A, Ia TV A qu'il a acquittee en 
amant genere un credit net de TV A ; i1 devrait faire !'objet d'un 
remboursement des Iars qu'il provient d'une operation legalement 
exonerce.Les exonerations de TV A entrainent des pertes de recettes 
importantes amplifiees par celles induites par le detournement du 
dispositif. De meme, elles amplifient les distorsions entre operateurs 
economiques, c'est-a-dire entre cemc qui en beneficient et ceux qui en 
sont exclus et, favorisent les activites de recherche de rente. Entin, Ia 
non generalisation de Ia TV A empeche !'integration verticale entres les 
entreprises que mecanisme de Ia TV A devra permettre. 

• Appliquer une TV A a taux unique. L'application des taux multiples de 
TV A entraine une aggravation des distorsions en raison de Ia plus 
grande difficulte d'application et aussi parce que Ia multiplicite des 
tame entraine !'apparition de credits de TV A supplementaires par 
rapport au cas d'une TV A a un seul taux ; 

• Suppression des exonerations de TV A a des fins d'incitations. Les 
exonerations de TV A sont nefastes du fait qu'elles entrainent ipso 
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facto Ia non dC:ductibilitC: de Ia TVA supportce par le produit concernc. 
En effet, l'exoncratioi1, en entminant des remanences de TV A, va a 
l'encnntrl' de l'objectif initial et baisse Ia competitivite des producteurs 
domestilJlles bC:nCficiant de !'exoneration de ·IvA. Dans ce contexte, Ia 
TVA l)lU est un impi>t non seeable, devient done seeable ; 

• Supprimer les restrictions sur les droits a deduction. Lcs restrictions 
sur les biens et services om·rant droit a deduction de TVA inhibent le 
mecanisme de Ia neutralite de Ia TVA et detournent Ia competitivitc 
des productions locales ; 

• Supprimer les dispositions relatives a Ia regie du butoir : lorSCJUe le 
montant de Ia taxe deductible au titre d'un mois est superieur a cclui 
de Ia taxe exigible, l'excedent constitue un credit d'impot imputable sur 
Ia taxe exigible le mois stiivant. Scion les dispositions en vigueur, le 
credit d'impot ne peut pas faire !'objet d'un remboursement au "profit 
de l'assujetti. Les assujettis ne pouvant done pas se faire rembourser 
leur excedent de credit de TVA, ce qui constitue une entrave au 
mecanisme general de Ia TVA. L'excedcnt non rembourse appamit 
desormais cornme une charge pour l'entreprise et comme une recette 
exceptionnelle pour l'Etat; 

• lnform":ltiser les procedures fiscales, automatiser les procedures et les 
formalites douanicres d'une part, et interconnecter les systcmes 
informatiques des douanes, des impots et du tresor public d'autre part 
en vue d'une augmentation ~ continue de Ia productivitc des 
administrations fiscales, d'un clargissement, d'une meilleure maitrise de 
l'assiette de Ia TVA et de faciliter le mecanisme de deduction de TVA 
entre les Etats membres de Ia communautc ; 

• Fiscaliser les activites informelles en vue de l'elargissement de l'assiette 
de Ia TVA; 

• Signer une convention multilatemle de non double imposition et 
d'assistance reciproque entre les Etats membres de !'Union africaine en 
vue de supprimer les entraves a Ia libre circulation de l'epargne, de 
capitaux et de prevenir Ia fraude fiscale entre les Etats membres de 
!'Union; 

• Instituer un identifiant fiscal unique afi':l de Iutter contre Ia fraude ; 

• Appliquer le mcme taux de TV A a !'importation et :lUX transactions 
interieures afin d'eliminer les distorsions au mecanisme de Ia TVA. 

Enfm, les entmves a Ia TV A ctant fonction des legislations de TV A, en 
tant que de besoin, d'autres mesures visant a supprimer les entraves au principe 
de neutralitc de Ia TV A, pourront se prendre scion les cas de figure qui se 
prcsenteront. 
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2. Harmonisation des legislations TV A et suppression des 
frontieres fiscales. 

Au regard des difficultes auxquelles l'Union europeenne se trouve confrontee, 
l'Union africaine en vue de l'harmonisation de la legislation en matiere de Ia 
TV A devra faire face a Ia contrainte monetaire, a la lutte contre la double 
imposition et contre Ia fraude. La solution ideale serait Ia mise en circulation 
d'une monnaie unique. Compte tenu des contraintes liees a Ia complexite de ce 
processus, avant Ia creation d'une monnaie unique, une etroite coordination des 
politiques monetaires et de change s'avere necessaire. II sera important d'eviter 
des distorsions durables des taux de change entre monnaies nationales pour ne 
pas perturber les echanges commerciaux entre les Etats et obtenir une stabilite 
durable des taux de change: c'est ce qui permettra d'eviter les problemes de 
talL...: de change Iars des remboursements de TV A. L'harmonisation des 
politiques fiscales devra contribuer a Ia diminution, voire a !'elimination de Ia 
concurrence fiscale deloyale pratiquee entre les Etats de !'Union africaine. 

En cas d'instauration de Ia libre circulation de biens dans !'Union, les 
pays de l'Union doivent prealablement harmoniser leur legislation en matiere de 
TV A de telle sorte que ces dispositions ne doivent plus contenir celles qui 
constitueraient des entraves au mecanisme de Ia TV A. En \"Ue d'instituer les 
principes de Ia TV A dans !'Union, et ce, en conforrnite a\·ec le principe de 
neutralite de Ia TV A, les pays membres ne devront pas perdre de \"Ue qu'une 
Union economique et monetaire presente des avantages tels que les effets de 
creation de trafic mais aussi les desavantages tels que les effets de detournement 
de trafic. Deja, en 1950, Viner avait souleve l'idee selon laquelle !'union n'est 
pas necessairement avantageuse pour taus. En tenant compte de taus ces 
facteurs, le principe cle est celui de Ia territorialite. Les frontieres fiscales 
n'existant plus entre les Etats membres, le territoire a considerer en matiere de 
Ia TV A sera celui delirnite par les frontieres geographiques de !'Union. Chaque 
nation ou chaque Etat est devenu par definition une region, un departement, 
une province. Le ~ecanisme des echanges entre les pays de !'Union, en depit de 
Ia suppression des frontieres, devra reposer sur le principe de taxation des 
acqutstUons intra~ommunautaires et d'exoneration des li\·raisons 
extracommunautaires. Un tel mecanisme de,·ra permettre de maintenir une 
reelle autonomic des Etats membres dans le choix des taux de TVA, d'assurer 
la securite de leurs recettes budgetaires et d'inciter les administrations fiscales 
nationales a un recouvrement efficace de Ia TV A. Ce mecanisme devra garantir 
lc droit de deduction pour eviter lcs distorsions qui alourdiraient les prix de 
revient. 

Le principe d'acquisition ou de destination est conforme au mecanisme 
scion lcquclla TV A est un imp at sur la consommation et doit done s'appliquer 
dans le pays de destination qui est le pays potentiel de consommation. De 
memc, il obeit au principe d'exoncration des exportations et de taxation des 
importations. En outre, cettc modalite rend Ia charge de Ia TV A identique pour 
les produits nationaux et pour lcs produis exportes. Contrairement au regime 
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ue Ia taxation ues livraisons, c'est-a-uire Ia taxation au pays u'orihrine, Ic regime 
d'acquisition ne change pas Ia nature ue Ia TVA ct n'cn fait pas un clement uu 
prix de vente (1ui est susceptible de modifier les conditions de Ia concurrence. 
Entin, Ia '!VA ctant un imp(n sur Ia consommation, il appartient 'a I:Etat 
consommateur de tirer profit de cette '!VA. 

Au regaru de cc qui precede les principcs des ci-aprcs dcvront ctre 
adoptcs: 

• Les operations internes realisccs sur lc tcrritoirc du pays A au scns de 
Ia 'IV A soot imposables si clles en trent dans le champ d'application de 
la'IVA. 

• Les operations rcalisccs au sein de l'Union: chaquc entreprise 
assujcttie a Ia 'IVA a l'intcrieur de !'Union est identifice par un numcro 
national. 

• I .cs operations intracommunautaires pour lesquclles deux types de 
transactions peuvent ctre ilistinguees: 

• Le cas ou A livre a B, il s'agit d'une livraison intracommunautaire : si le 
'client est identifie, Ia livraison de Ia marchandise est exonen!e au pays 
1\ et taxee dans le pays de destination B, si le client n'est pas identifie, 
Ia livraison est taxee au depart du pays livreur, c'est-a-dire du pays A et 
exoneree dans le pays B de destination; 

• Le cas ou A achete au pays B, il s'agit d'une acquisition 
intracommunautaire : si l'entreprise du pays A est identifiee, 
!'acquisition est taxee dans le pays A ; si l'entreprise du pays A n'est pas 
identifiee, !'acquisition est taxee a Ia TV A dans le pays de depart B et 
ne subit pas Ia TV A du pays A. 

• .Les operations rcalisces avec le reste du monde : les exportations 
seront exonerees de Ia TV A, et les importations seront taxees a Ia 
TVA. 

Le regime applicable aux livraisons de biens meubles corporels est 
montre dans le Tableau nol. 

Le regime specifique des prestations de services sera le suiYant. 

Les prestations de services seront irnposees dans le pays A lorsque le 
prestataire est etabli dans le pays A,. II existera des derogations a ce principe : 

• Les prestations materiellement localisables seront imposees dans le 
pays A lorsqu'elles soot realisees dans le pays A ; 

• Certaines prestations seront egalement imposables dans le pays A, 
Jorsqu'elJes y seront materiellement exeqJ!.~es {prestations culturelles, 
artistiques, sportives, ... ). 
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l.t•s pn·:;l:ltions dt· st·rvices << irnmatericls » (cession ct. concession c..lc 
lm·\'l't par ('Xl'lllplt•) rdi·Vl'ront d'un regime particulicr resume clans lc Tableau 
11"2. 

'I'd t(Ut' presentee !'architecture c..le cc moc..lclc, Ia •tvA c..lcvra 
p!t·im·mt·nt joucr scs vcrtus au rcgarc..l c..lc son principc c..lc ncutralite ct favorisera 
Ia t!ynamit]Ue tic !'integration au sein c..le !'Union africainc. 

Conclusion 

En vue c..l'assurcr unc transaction fiscalc c..lans le cac..lrc c..l'unc integration en 
Afrit)UC, Ia 'IVA apparait commc le scul impot qui reponc..l a l'objectif de Ia 
mobilisation des reccttcs fiscales supplcmentaires suite au desarmement des 
barricres tarifaires et de !'integration verticale entre les Etats, d'ou Ia necessite 
d'harmoniser les legislations fiscales au sein des Etats de l'C nion africaine. Pris 
isolement, le mecanisme de 1V A instirue dans Ia majorite des Etats africains 
entraine certaines entraves au principe de Ia neutralite de Ia n·.-\ , ce qui ne 
permet pas a Ia TV A de jouer pleinement ses \"CrtUS. C'est pourquoi. chaque 
Etat membre devra d'abord eradiquer toutes ces difficultes qui subsistent. Par 
Ia suite, une harmonisation des legislations entre les l'Etats pourra etre mise en 
reuvre. 11 s'agit d'un long processus dont l'aboutissement necessite : Ia 
definition de boones regles qui est un exercice intellecruel ; le de,·eloppement 
de l'efficacite des administrations ; un capital de ressources humaines 
experimentees et moti,·ees et !'affectation de moYen:> de fonctionnement 
suffisants. 
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Tableau n°l : Le regime applicable aux livraisons de biens meubles 
corporels 

Pays 1\ Autre Eta! de I'Union Pays hors 

De:tination Union 
assujetti non assujctti2 

() 

peration 

Lieu de Operation l.ivraison l.ivraison Export--ation 

depart: interne soumise a intracommunaut intracommunautair cxoncrcc de 

Pays 1\ 
Ia TV/\ aire cxoncrce de e cxoncrcc de T\'.-\ T\':\ 

TYA 

Lieu de Acquisition 

depart: intracommunaut 

aire soumise a Ia 
) ) ) 

autre Etat 

membre de 
TY/\1 

I'Union 

J.icu de Importation 

depart: soumise a Ia 

T\';\1 
) ) l 

pays hors 

Union 

Cll Sauf s'il s'agit de biens exoneres dans le pays A. 

P> C'est le cas des particuliers et des entreprises qw n'ont pas fourni leur 
numero d'identification a Ia TV A au Yendeur. 

(J) Ne concerne pas, en principe, Ia TVA du pays A. 
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Tableau n°2: Regime particulier applicable aux prestations de services 
immatcricls. 

Bcncficicre ctahli J>restataire ctahli : 

en: 
1\u pays A Dans un autre Etat 

de )'Union 

Pays A 

Assujctti a Ia TVA Soumis a Ia TV A Soumis a· Ia TVA 

Non assujctti a Ia 
Soumis a Ia TV A Non soumisl 

TVA 

Dans un autre 
Etat de l'U 

Nonsoumisl Non soumis1 

Assujctti a Ia TV A Soumis a Ia TV A 
Non soumisl 

Non assujctti a Ia 
TVA 

Hors Union Non soumis Non soumis 

(ll La TV A doit etre acquittee dans I' autre Etat de l'Union 

(2) Si utilise dans le pays A. 
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Senegalese Manufacturing Competitiveness : A Sectoral Analysis 
of Relative Costs and Prices• 

lb' ./lhmadou./lfy M/3./IYE .. and Stephen GOLUB ... 

Ab.-;tract: In Ibis paper, we seek /o understand the e.f!eds of international competzlivenm 
on export peiformam-e in Senegal a/ /he industry level over 1974-1998. To this end, we 
have calmlaled lwo indim of competitiveness in manz!faduring, namefy: relative unillabor 
costs (RULC) and relative producer prim (REIYR). For these indim, we compare the 
Senegalm expen'ence to those of developing and transition countries in Jour other regions: 
./lfn'm, ./lsia, South Ammca, and Eastern/Central Europe. Our emnometric results 
reveal/bat both indicators have a significant ejfoct on sec/oral exports, with RULC having a 
greater t~nd more robust ejfoctthan REIYR 

Our indicators show that Senegalese international competitiveness has 
substanlialfy deteriorated over lime, wzlh respect to all the comparison regions. The 1994 
devaluation of the 0</1 franc lemporarify restored competitiveness, but/he situation rapidfy 
deteriorated again within a flw years. There are several reasons for the deten'oration prior to 
1994: the exchange rate; relative wages in dollar terms and relative productiti!y all 
contributed Senegalese relative wages, measured in dollars, rose on average 1.9 percent 
annualfy between 1974 and 1993, while Senegalese productivi!Jflll on average 3.7 pemnt 
annualfy during the same period. The consequences have been disastrous for S enegalm 
compe:itiveness. Raising productivi!J growth relative to wages would appear to be the best 
and most sustainable way of improving Senegalese international mmpetitiveness whid1 would 
mntribute to the raising of the national living standards. 

Competitivite industrielle senegalaise de Fabrication : Une Analyse 
sectorielle des Couts et des Prix relatifs 

Resume: Dans eel artide, nous chmhons a mesurer les e.f!ets de Ia compltilitill 
internationale sur Ia performance des exportations induslrielles au S lnlgaL A eel ejfot, nous 
tivons cal,711e dmx indices de compllilivi/1, a savoir: les rorlls relalfls unilaires du travail 
(H.ULC) el le prix relatif de production (REIYR). Pour m indices, nous comparons 
/'experient'e sl!rlgalaise a aile des pays en det"eloppemenl Oil en transition dans /es qua/re 
au/res rigions que son/: /'Afrique, I'Asie, /'Amerique du Sud, el !Europe centrale/ de 
/'Est . 
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Nos ri111/tats iconomitn(pm indiquenl qu~ lu dmx indica/mrs on/ un e.ffet 
signi.ftcatif sur les exportations sectorielles. Toutefois l'e.ffet du caul relatif unitaire du travail 
est plus important qu~ celui du prix relatif d~ production. Nos indica/mrs man/rent que Ia 
compititiviti inl~mational~ sinigalaise s'est sensibl~men/ ditiriorie dans le /~mps comparie a 
celle de /ou/es les au/m rigions. LA devaluation du franc d~ CFA en 1994 a permis 
d'amiliorer sensiblemenl c~l/e compititiviti. Mais ce/1~-d s'ul encore rapidemen/ ditiriori~ 
darrs quelques annies apris. Plusieurs raisons expliquent Ia ditinoration avant 1994. Au 
nombre de celles-djigurenl le /aux de chang~. les sa/aim relat!ft en t~rmes du dollar ella 
productiviti relative. Les sa/aim relat!ft sinigalais, mesuris en lerme de dollars, on/ 
mregistri un taux d~ croissance moyen annuel de 1,9 pour cent entre 1974 el 1993, alors 
qu~ dans Ia meme piriode Ia productiviti sinigalaise dicroissail en moyenne de 3. 7 pour cent. 
Les consequences on/ iti disastmms pour Ia compititiviti sinigalaise. Soutenir Ia croissanc~ 
de Ia, productititi semble eire Ia meillmre et Ia plus ifficace voi~ pour amiliorer Ia 
compititiviti international~ sinigalaise ainsi que les conditions d~ vi~ des populations. 

Introduction 

This paper investigates Senegal's performance and compeuttveness in 
manufacturing. Growth of manufactured exports is often considered crucial 
for economic development! · First, price and income elasticities of demand, 
as well as price elasticities of supply are greater for manufacturing than other 
industries. Second, positive externalities and external economies are thought 
to be associated with manufactured exports. 

Following independence in 1960, Senegal, like most other African 
countries, adopted an interventionist and protectionist development policy. 
In Senegal, as elsewhere, this strategy gave rise to disequilibria which retarded 
growth, such that the country had little choice but to switch gears in the 1980s 
and opt for an approach based on greater private sector participation and 
export orientation. 

The reforms started in earnest in 1986 with the Nouvelle Politique 
Industrielle (NPI), which reduced protection and resulted in the collapse of a . 
number of previously sheltered industries. Nonetheless, the NPI measures 
were deemed inadequate by some, who pointed to the overvaluation of the 

. CFA franc and continuing high levels of tariff and non-tariff protection in 
some industries. The 1994 devaluation marked a fundamental shift in 
Senegalese policy, as it was the first parity adjustment since independence. 
Moreover, the devaluation was accompanied by drastic r_eductions in tariffs 
and quotas. More recently, the implementation of the common external tariff 
(CET) in January 2000 in the West African Economic and Monetary Union 
(UEMOA) has further reduced and simplified Senegalese import duties. 
Indeed, some recent studies indicate that Senegalese tariffs are now lower than 

1 
See for example Sekkat and Varoudakis (1998). 
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many other developing countries in Africa and elsewhere (Hinkle et Herrou­
Aragon 2002, World Bank 2002). 

In Senegal, notwithstanding these reforms, the performance of 
manufactured exports remains feeble. For example, manufactured exports 
only increased by an average of 4 percent annually between 1993 and 1999, 
although there is some variation among sectors. In this study, we seek to 
understand other factors-beyond trade policy-- that affect manufactured 
exports in Senegal. We extend the studies of Golub and Mbaye (2000) and 
Mbaye et Golub (2002), focusing on two dimensions. First, we calculate two 
indicators of international competitiveness for Senegal relative to a sample of 

. other developing countries: relative unit labor costs (RULq and relative 
producer prices (RELPR). Secondly, we proceed to an analysis of other 
structural impediments that may not be fully . captured by these 
competitiveness indicators. 

I. Constraints on Manufactured Exports 

Senegalese manufactured exports have shown a general decline in recent years, 
as illustrated in Figure 1 ana Table 11. In 1987 prices, manufactured expo"rts 
rose from 162.2 billion CFA francs in 1974 to 254.3 billion in 1977 before 
steadily declining to 164.1 billion in 1999-an annual a\•erage rate of decline 
of 1.79 percent between 1977-1999. A trough was reached in 1994, with 
some recovery after that. Table 1 shows the sectoral pattern over these 
periods. 

We can distinguish two time periods: before and after the 
devaluation. Before the devaluation, many sectors experienced ups and 
downs, following the path of aggregate real manufactured exports, which rose 
at an annual rate of 3.1 percent, then fell 1.0 percent, respecti,·ely in 1974-83, 
and 84-93. This was the case for textile, \Vood, paper, construction materials, 
and metal-working industries. Prior to the de,·aluation, the Senegalese 
currency was overvalued, and most sectors had difficulties exporting. In 84-

.93, the vegetable oil sector suffered an annual decline of 13.55 percent, \Vhile 
the fish processing industries had feeble -a growth of 2.56 percent, followed in 
the following 1994-99 period by re.specti,·e growth rates of 4.55 and 39.39 
percent. The Chemical industry is something of an exception, as its exports 
grew 1.51 percent annually in 1984-93. This is probably due to the exports of 
the large firm lndustdu Chimiques du Si11!gal (ICS) which has almost guaranteed 
markets in countries like India and Nigeria, who are large shareholders in the 
company. 

1 
For all figures and tables see Appendix 2: Tables and Figures 
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Following the devaluation, the growth of manufactured exports shot 
back up to 12.5 percent in 1994-99, compared to a decline of 1.0 percent in 
the 1984-93 preceding period. In particular, the oilseed and chemical 
industries experienced an upsurge in exports. Even some industries not 
previously oriented towards exports, such as metal-working industries and 
printing, witnessed increased exports in the aftermath of the devaluation. 
Some inward-oriented industries also saw exports decline. These include 
miscellaneous food products (-8.3 percent), construction materials (-34.4 
percent) and grains and flours (-34.6 percent). 

1. The composition of exports 

Manufactured exports arc heavily concentrated in three sectors: fishing and 
fish-processing, chemicals (the ICS) and oilsecds (mainly groundnuts). Table 
2 provides information on the evolution of these sectors from 1974-1999. 
These three sectors represented 81 percent of manufactured exports in 1974. 
By 1999 this share increased to 93 percent. \Vithin this subgroup, substantial 
change has taken place. In the 1970's, the groundnut oil sector dominated, 
with 56 percent of manufactured exports in 1974. In the 1980s, with the 
creation of the ICS, coupled with a decline in the groundnut harvests, the 
situation changed markedly. By 1999, the groundnut industry's share had 
plummeted to less than 12.6 percent while chemicals were up to 39.8 percent. 
The fishing industry also experienced a large expansion, and accounted for 
just over 40.6 percent of manufactured exports in 1999. Table 2 further 
illustrates the changing composition of exports. Since 1986, groundnuts' 
market share has declined. 

An interesting further case is the apparel sector, which is highly labor 
intensive, and in which Senegal has a potential comparative advantage (Golub 
and Mbaye 2000). Yet its already meager share of manufactured exports of 
2.4 percent in 1974 steadily declined until the devaluation. Following the 
devaluation, there has been a partial recovery, but its share of manufa.ctured 
exports remains below 1 percent. 

2. The evolution of the world demand for Senegalese exports 

As noted previou~ly, Senegal's exports are concentrated in chemicals, oilseeds 
and fishing. Unfortunately, most of the latter have faced declining world 
dcmand-81 percent of Senegalese export markets had growth rates below 
the global average export growth rate between 1997-2000. According to 
World Bank (2002), these adverse trends in demand are Senegal's main 
problem. In addition, the econometric results presented below show a 
positive, significant, and robust effect.·of world demand .on Senegalese 
exports. In some cases, Senegalese exports have grown more rapidly than 
world demand. For example, Senegalese canned tuna exports grew 300 
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percent between 1997 and, 2000, even though world demand only expanded 
by 3.3 percent during this time (World Bank 2002). 

Indeed, while declining world demand is certainly a negative factor on 
the terms of trade, one should not make too much of this factor. By itself, it 
can hardly explain the weak export performance, at least for the major export 
sectors. The domestic decline in output and productivity in Senegal in many 
industries might be more decisive. Table 3 provides information on output 
and exports by sector for various periods. TI10se sectors with declining 
exports also experienced declines in output. And, as argued by Golub and 
Mbaye (2000), the output declines are more closely linked to domestic 
problems than the world market. Also, for some Senegalese products such as 
chemicals, demand in developed countries actually increased substantially 
during much of the time period in question and only recently slowed down. 
Furthermore, while it is true that the demand for groundnut oil has declined, 
this did not prevent a number of Asian and Latin American countries from 
gaining market share at Senegal's expense (Badiane 1993). 

II. Methodology and Data 

In Mbaye and Golub (2002), Carlin et al. (2001), Golub and Hsieh (2000) and 
Golub (1994) among others, it is argued that a Ricardian focus on relative 
unit labor costs pr.ovides a powerful framework for analyzing international 
competitiveness. Here, we make use of this framework to explain the 
Senegalese export performance at the industry level over 1974-1998, 
extending Mbaye and Golub (2002) which focused . on . aggregate 
manufacturing. 

Let aj represent the unit labor requirement (the inverse of 

. productivity), for sector: 

L 
a.- :::1. ,-

Q; 
(2-1) 

where Q is value-added, and L is labor as number of employees. Marginal 
productivity and hence ai are assumed to be constant with respect to 
variations in Li· Let w denote the wage and C: the exchange rate between 
home and foreign currencies. 

. If labor is the only factor of production (or that other factor costs do 
~ot differ across countries), average total costs of production are equal to' unit 
labor costs Wi.ai. Expressed in domestic currency, foreign unit labor cost is 
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c.wi*.ai*· International competitiveness in sector i then depends on relative 
unit labor cost Ci: 

(2-2) 

Alternatively, expression (2) can be written 

..!!L. ___2L. 
a* w *e I I 

(2-3) 

Expression (3) illustrates the decomposition of relative unit labor 
costs into relative productivity and relative wages converted into a common 
currency. 

So, for Senegal to be competitive in producing and exporting good i 
as compared to a foreign country, we need to have: Ci < 1, that is: 

(2-4) 

This states that relative productivity should be higher than r~lati,·e wage rate; 
and whenever it is lower, Senegal will tend to lose market share to the benefit 
of its foreign competitor. 

To implement this framework, we will build bilateral relati,·e unit 
labor costs indices for Senegal, relative to each of its main foreign 
competitors for various manufacturing sectors. Then, in an econometric 
setting, such bilateral indices will be averaged to explain export trends for 
these industries. 

Labor productivity is defined as real value added per employee, and 
wages are labor compensations per employee. Real value added is obtained 
as nominal value added deflated by a manufacturing value added deflator. To 
compare le,·els (as opposed to rates of change o\·er time) of real outputs and 
labor compensation across economies, they must be converted to a common 
currency. Real value added is com·erted at a PPP exchange rate and labor 
costs are converted using market exchange rates. (See the Appendix for 
further details on data sources and methods. ) 

Relative Unit L'lbor Costs indices ha,·e several ad,·antages 0\·er 
alternative measures of competiti,·eness. First, RULC is influenced both by 
sector specific factors like productivity and wages and by the exchange rate. 
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Second, since capital is mobile across countries, it is the relative prices of non 
tradable· factors including labor that matter the most in the process of 
production outsourcing (Mbayc and Golub 2000, Golub and I Jsich 2000, 
Durand ami Giorno 1987). The alternative price indexes such as CPI and 
WJ>Is arc subject to price controls and other distortions that can negatively 
alter the meaningfulness of these competitiveness indicators (furner and 
Van't Dack 1993, Wic'-ham 1993). However, RULC indicators also have 
some weaknesses, among others: a) labor is not the only non tradable factor 
in the production process, b) it is based on some strong assumptions about 
intermediate inputs, capital variability and similarities of technology across 
countries (Lipschitz and McDonald 1991, Hinkle and Nsengiyumva 1999 ). 
For this reason, we wiii complement RULC indices in our assessment of 
manufacturing export competitiveness, by generating indices based on relative 
producer prices, that is: 

PC.= e~ 
I p• 

I 

(2-5) 

where e is the nominal exchange rate, Pi is the producer pnce of sector i. 

It can easily been seen that this index generalizes RULC. Following 
Marsh and Tokarick (1996) in decomposing real the exchange rate index into 

, . its exportable, importable and non-tradable components, we can write: 

(2-6) 

\vhere Pj is output price of product j , Pi is the output price of input i , PVj is 
value added price of output j , cij is a technical coefficient measuring the share 
of input i in the output of output j , vj is the share of value added in output j. 

PCi becomes then: 

(2-7) 

But nominal value added can also be decomposed as follows: 

(2-8) 
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where \Vj, rj, Lj and Kj arc rl·spcctivdy wage and profit mtcs and labor and 

capital inputs. 

ll' .L. r.K. 
PV. = _,_, + -'-' 

-' VA1 VA; 
(2-9) 

Rclati\·c producer prices is further given by: 

(2-10) 

ULCj is unit labor costs and 1tj is the profit rate of sector j. 

Expression 2-10 shows that relative producer prices reflect the costs 
of intermediate inputs, profits, and factor shares in addition to unit labor 
costs. So by using this index of competitiveness we will at the same time deal 
with some other determinants of sectoral exports not accounted for in RULC 
indicators. 

III. Analysis of International Competitiveness Indicators for 

Senegal 

1. General Trends 

Figure 1 and Table 4 depict the evolution of Senegalese RULC vis-a-vis its 
major competitors in the aggregate and by regions, for the manufacturing 
sector. For these indexes, we compare Senegal to developing or transition 
countries in four other regions: Africa (Malawi, Zimbabwe, Mauritius), Asia 
(Korea, Singapore, Hong-Kong and India), South America (Mexico and 
Chile), Eastern/Central Europe (Hungary, Poland and Turkey). In the 
remainder of the paper, regions refer to these country .groups. At the 
beginning of the ·1970s, Senegal enjoyed a somewhat favorable competitive 
position relative to most of th,e foreign developing countries in our 
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comparison group, with a RULC less than one in most cases. The situation 
deteriorated very markedly in the 1980's. Some improvement was registered 
in the early 1990s. With the 1994 devaluation, RULC fell temporarily but soon 
started to appreciate again for many sectors against a number of countries. By 
the end of the sample period in 1998, RULC in Senegal remained high, in the 
sense that RULC was above 1 vis-a-vis all regions, although below the peaks 
of the late 1980s. 

Th~ same broad tendencies arc clear when examining the relative 
producer price index, as shown by Table 5 and Figure 2. In comparison to all 
countries, Senegal's relative producer price dropped somewhat in 1994, but 
then ~_tarted rising again. Relative to Asian countries in 1999, the RELPR 
even surpassed its pre-devaluation level. During the pre-dc,·aluation period 
also, the general movements of RELPR arc quite similar to RCLC. Thus, 
these two indicators of the real exchange rate prm·idc the same picture of the 
time path of Senegalese international compctiti,·cness. 

Turning to levels, we sec that Senegalese absolute ad,·antagc has 
sharply deteriorated over time, in the sense that its RULC has mm·ed from 
below the 1.0 threshold to well above 1.0 over time. Senegal's initially 
favorable situation has several causes. First, until the early 1980s, Senegal's 
trade policy was typical of many inward-oriented dc\·eloping countries, 
involving high tariffs and numerous non-tariff barriers. Second, during this 
earlier period, Senegal had a relatively high capital-labor ratio due to the large 
role of foreign firms associated with Senegal's past situation as capital of 
colonial French West Africa (AOF). In the 1980s, all this changed, as most 
developing countries embarked on economic reform, with more fa,·orable 
effects elsewhere than in Senegal. Senegal's capital stock-both public and 
private--deteriorated steadily due to inadequate re-im·estment. Also, Senegal 
lost its capti,·e markets in other newly independent AOF countries as these 
countries established barriers to protect their own industries. Tlus entailed 
reduced demand for Senegalese products and hence contraction of output to 
inefficiently low scale, thus reducing obsen·cd productiYity. The timidity of 
NPI reforms and especially the inability to further adjust the exchange rate 
rendered Senegal highly \-ulncrablc to these changes. Tlms, Senegalese RCLC 
continued to rise. As noted pre\·iously, the one-off denluation reYersed tlus 
trend only partially and temporarily. 

2. The Evolution of the Components of RULC 

As noted earlier, RULC can be decomposed into exchange rates, rclati,·e 
wages, and relati,·e producti,·ity. Here we study the cYolution of these factors 
by industry and country, grouped into regions. 
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2.1. Relative Wages in Dollars 

Senegalese nominal wage hchav'ior has actually been ()Uitc moderatt·. Senegal's 
low rate of nominal wage increase reflects the fact that wages arc largdy 
detl'fmined by two factors: inflation and labor productivity. Neither of these 
clements increased on sustained basis in Senegal, hut thi:-. is not the case for 
many other countries. Asia experienced rapid productivity growth entailing 
large real wage increases whereas many L'ltin American countries had bouts of 
high inflation. 

It is more meaningful to compare relative wages m dollars, which 
combines the movements of relative wages in local currency and the exchange 
rate into a single measure, as shown in Tables 7 and Figure 3. L" sing this 
indicator, Senegal's relative wages increased rather than decreased C>\'er the 
1974-93 period. Senegalese wages in dollars rose by 70 percent against other 
1\ frican countries, 38 percent against L'ltin American countries, and 39 
percent agaimt European countries, but declined 62 percent against Asia 
between 1974 and 1993. 

Tlus rise in Senegalese relative wages is mainly due to the CF:\ franc, 
which, has nppreciated sharply in nominal terms against other countries m·er 
time, nnd the devaluation only temporarily attenuated this trend. After 1994, 
the CFA resumed nppreciating. For example, the CF,\ appreciated by 79 
percent, 8 percent and 41 percent against the currencies of Mala\\i, ~lauritius, 
and ~imbabwe between 1994 and 1997. This is because these countries also 
devalued their currencies during this time, as they had a number of pre\·ious 
times in the 1980s and 90s in response to internal crises. Malaw~ for example, 
had :1 series of devaluations in the 1980s, wluch resulted in 1987 in :1 75 
percent decline from the 1979 level, \vlule the authorities targeted a real 
exchange rate of 25 percent decline from the 1979 le,·el (l\tulaga and \\'eiss 
1996). Other devaluations followed in 1992 and thereafter. ~lore generally, 
wlule the CFA franc depreciated by 38 percent in 1994-96, other African 
currencies depreciated by 65 percent from the 1980/85 base period (Adams et 
al. 2001). For the European countries, there is a similar story. Turkey has 
floated its currency since 1990, with a depreciation of 70 percent in 1994, 
following :1 financial crisis during which it lost more than half its international 
reserve (Ozatay 2000). In Eastern Europe, the transition of the early 1990s 
gave rise to economic uphea\·als accompanied by large devaluations. Poland 
devalued by 81 percent in 1990 before opting for :1 crnwling peg and further 
devaluations. Hungary also de,·alued in 1993 nod mm·ed to a crawling peg in 
1995. 

The Asian countries, by contrast, had stable exchange rates until the 
crisis of the late 1990s. Singapore, for example, has pegged to the dollar since 
1981 and had only one period of devaluation in the middle of the 1980s, after 
which its currency hns regularly appreciated in nominal terms. The Asian 
crisis, howe\•er, entailed sharp depreciations of many East Asian currencies, 
sharply worsening Senegalese competitiveness. 
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2.2. Relative Productivity 

So far we hav~ examined the role of relative wages in manufacturing and 
noted that while Senegalese nominal wages have been restrained, Senegalese 
competitiveness suffers from the constraint of the fixed exchange rate of the 
erA franc. \'V'e turn now to relative productivity in the same industries and 
comparison countries (fable 7 and rigure 4). 

\'V'e can see that Senegal's productivity has declined relative to much 
of the comparison groups. For the African countries, while there are ups and 
downs, there is a very clear downward trend in Senegalese relative 
productivity. While Senegal's relative productivity has exceeded 1 compared 
to the African average, it has almost halved between 1974 and 1999. This is 
the result of a 43 percent decline in Senegalese productivity and a concurrent 
positive growth of the other African countries' productivity. Over the sample 
period, Malawi, Mauritius and Zimbabwe had growth rates of 4.8 percent, 28 
percent, and 40 percent respectively. Zimbabwe's relatively high rate is 
undoubtedly related to the considerable capital flows the country received in 
the 1990s (Noguet 2001). For Malawi, Mulaga et Weiss (1995) cite an 
underdeveloped manufacturing sector limited to the processing of agricultural 
produce as the major cause for the low observed rate. As for Mauritius, the 
successes of the 1980s and 90s are thought to be linked to its dual trade 
policies, marked by a combination of import protection and export 
promotion, as well as the quality of its institutions (Gulhati and Nallari 1990 , 
Subramania and Roy 2001). 

Relative to the European countries, Senegalese relative productivity 
has also trended downward and fallen below the 1.0 benchmark, even though 
these countries have had· serious difficulties of their own with transition and 
structural adjustment in the 1990s. 

But it is especially in comparison to the Asian and Latin American 
countries that Senegal's relative productivity has dropped most dramatically. 
In the manufacturing sector as a whole, Senegalese productivity in 1998 fell to 
28 percent of the Latin American average1 and of the Asian average, 
compared to 77 percent and 182 percent in 1974 .. As is well known, the Asian 
"dragons" have had spectacular growth of manufacturing productivity, which 
increased by 2. 7 times in Hong Kong, 7.9 times in Korea and 3.4 times in 
Singapore·2 Chile's productivity more than doubled despite a fairly high initial 
level in 1974. -In these two regions, the weakest performances are those of 
India and Mexico. The former started with a very low level, which increased 

·
1 

The drop is especially marked vis-a-vis Chile. 
2 

The latter benefited from more favorable initial conditions, with a higher level of 
productivity. 
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by 170 percent over the sample period, while the latter grew by G7 percent 
over the same period. 

In summary, if we consider the three components of RCLC, only 
wages in local currency have evolved in a rclati\·cly fa,·orable manner for 
Senegal, reflecting relatively low inflation in the CE~lOA region'. In any 
event, this variable is not of interest in itself since it docs not consider the 
exchange rate. It is rather relative wages in dollars along with relati,·c 
productivity that determine RULC. for both of the latter, Senegal has had a 
highly unfavorable experience. The producti\·ity performance is particularly 
dismal. Not only has it declined rclati\·e to other countries, but also in 
absolute terms, Senegalese productivity has dropped sharply, and has been 
almost halved between 1974 and 1999. 

IV. Real Exchange Rates and Manufacturing Exports: An 

Econometric Analysis 

To study the relation between manufactured exports and our competiti,·eness 
indicators, we start with the model of Dennis and Laincz (1998) and assume 
that the exports of developing countries compete in the de\·eloped countries' 
markets, and that in these markets, the representati\·e consumer has a utility 
function of 

(4-1) 

where U is utility 8i is a weight on the imports from country i, mi are imports 
from country i. The budget constraint can be written: 

E = L 12m; 
i=l ~; 

(4-2) 

where E is the expenditure share de\·oted to imports of the good, pi is the 
local-currency price of the good in country i, e; is the price of one C.S. dollar 
in domestic currency. 

By maximizing utility subject to the budget constraint, differentiating 
and rearranging, we obtain: · 

1 
Senegal as other countries of the CFA zone, faces a dramatic trade-off between a low rate 

of inflation and the lack of flexibility in exchange rate management. SecDc,·arajan and 
Rodrik ( 1992) for more details on this issue. 
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(4-3) 

where k arc the competitor countries ami R = p . In this specification, 
c 

exports of country i depend on its own bilateral dollar real exchange rate, the 
weighted average bilateral dollar real exchange rates of its competitors, and 

, the level of expenditure on the imports of the destination market. 

In our econometric analysis, we will usc both RULC and RELPR 
computed in previous sections to study the evolution of manufactured 
exports for each sector. For this purpose, we will construct for C\'cry sector a 
simple average RULC or RELPR based on bilateral RULCs or RELPRs for 
each of the various countries included in our sample. We usc the level of 
aggregate imports in industrial countries as a proxy for world aggregate 
demand for each product. 

The following expression, which accounts for supply and demand 
factors will be estimated: 

log(EXMA1,) =a log(CI) + p log(WDEM1 ) + cu (4-4) 

EXMA is alternatively real manufacturing exports and real manufacturing 
exports divided by labor employed, and CI is our competitiveness index 
alternatively measured by RULC and RELPR. \VOEl\1, is world demand for 
good i, proxicd by OECD countries imports of good i. 

There arc two differences between expressions (4-3) and (4-4). First, 
we adopt a log-linear specification instead of rates of change in the variables. 
Second, we have adopted the competiti\·eness indicators calculated for 
Senegal relative to the average of the competitor countries. This specification 
allows us to compute elasticities with respect to competiti\·eness and world 
demand. Because of delivery lags, the reaction of export performance to 
changes in cost or price indexes will not necessarily be contemporaneous, so 
we consider a one-period lag. r\ possible econometric problem is simultaneity 
between exports and RULC. This possible simultaneity bias, however, seems 
most likely only for relative producth·ity, which is only one of the components 
of RULC, as Carlin ct. al.(2001), et r\denikinju ct. al. (2002) have shown. \\"e 
conducted a Granger causality test on the relationship between manufacmred 
exports and our RULC competitiveness indicators. The null hypothesis that 
RULC docs not cause exports is rejected, while the converse relationship, that 
exports do not cause RULC is accepted, at a 5 percent confidence !e\·el. 
Thus, we confirm that causation runs from RULC to exports rather than \-ice-
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\'ersa. l\loreowr, Carlin et al show that there IS no such simultaneous 
rdationship for OECD countries. 

Figure 5 presents scatter plots of real exports as a function of the two 
real exchange mte indicators RULC ami IillLPR for a number of selected 
sectors. 'l11ere is a clear inverse relation between relative costs or prices and 
real exports. 

Baseline Results 

Table 8 reports the econometric findings using our two measures of 
competitiveness and world demand (\VDEM). The first message from Table 
8 is that both competitiveness indicators have the correct sign and are 
statistically significant at a 1 percent level in all specifications when lagged. 

Second, the competitiveness elasticities are higher for RULC than 
RELPR. \'\1hen the dependent variable is real exports per worker, the elasticity 
is -0.97 for RULC but only -.012 for RELPR For real exports, the elasticities 

. are respectively -1.29 and -0.08. The explanatory power of the model is also 
generally better with RULC than RELPR as measured by the R2. This 
suggests that RULC is a better measure of competitiveness. Third, lagging the 
real exchange rate term one year raises the elasticity of this variable as well as 
improving the performance of the model. .This suggests the importance of 
order and delivery lags. 

Fourth, world demand also has an important effect on real exports. 
In all the specifications, it is significant with the correct sign, with an elasticity 
averaging around 1.0, ranging from 0.5 to 1.27. Thus, not s~risingly, 
Senegal's exports depend on the state of the world economy and that 
Senegalese exports are normal goods. 

Regional Competitiveness and Exports. 

Table 9. presents results with real exchange'rates by region as the independent 
variable. Rulclat, Rulcas, Rulcafr, Rulceur are Senegalese unit labor costs, 
relati~e to Latin America, Asia, Africa, Europe, r~spectively. In all cases, 
RULC by region is significant at one percent, showing that Senegalese exports 
are sensitive to competitiveness vis-a-vis all regions. Senegalese exports seem 
particularly sensitive to RULC vis-a-vis Asia, with a much higher elasticity of 
above 2.0 for real exports and 1.5 for real expo_tts per worker, compared to 
less than 1.0 for the other regions, and with a much higher R2 (regression sum 
of squares) too. This suggests that Senegalese exports are more sensitive to 
competition fromj\sian developing countries than others. This may be due 
to the· highly diversified composition of Asian exports, which include a 
number· of products that compete directly with Senegal's. exports, as well as 
other higher-technology products that do not. 
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Exports, Wages and Productivity 

\X'e can also decompose the effects of RULC into its two main components, 
relative wages and relative productivity and study their separate effects on 
exports. Figures 6 shows scatterplots of the log of real exports against the log 
or relative productivity for selected sectors. For these sectors, fairly clear 
positive correlations appear for the former and negative correlations for the 
latter, as theory suggests. This visual correlations are confirmed by the 
econometric results in Table 10. For real exports (lrxp) relative productivity is 
significant at one percent both contemporaneous and lagged variables, but 
relative wages are only significant when lagged. For real exports per worker, 
productivity remains significant, but relative wages are not. This reinforces 
our earlier finding that productivity is the key variable underlying the poor 
performance of international competitiveness for Senegal. 

V. Causes ofStagnant Productivity in Senegal 

A full analyis of the reasons for Senegal's declining labor productivity is 
beyond the scope of this paper. In Golub and Mbaye (2000) this problem is 
studied through case studies of the-clothing, fishing and peanut oil industries . 
.Mbaye (2002) carries out an econometric analysis of Senegalese labor and total 
factor productivity. Here we briefly summarize some of the main findings of 
our other studies. 

lnfrastmclure: Infrastructure is essential for industrial de\·elopment. In 
Senegal much of the infrastructure is in poor condition and sen-ice is often 
unreliable yet expensive. Most prominently, the frequent power outages are a 
grave problem. The privatization of the electricity monopoly SENELEC 
should be pursued in such a way as to encourage greater im·estment and the 
imprm·ed quality of sen-ice. The road network needs to be extended such 
that raw materials from the regions can be brought to Dakar at reasonable 
cost. E\·en more important, the existing road network should be maintained 
to stop the ongoing deterioration. Telephone sen-ice, prO\-ided by the 
pri,•atized monopoly SONATEL is adequate due to substantial im·estments. 
However, the cost of local calls on the fixed lines remains well abO\·e 
Senegal's competitors and even many African countries in the franc zone. 
Some competition is in order. 

Training: The shortage of intermediate-skilled technicians is a key 
bottleneck in some sectors such as textiles/ clothing and fishing. The public 
training institutes are under-funded and the pri,·ate sector has not been able to 
prO\-ide viable alternatives. The gm·ernment should work with the pri,·ate 
sector to determine the most effecti\~C way of remedying tlus situation, by 
restructuring the existing institutes and assisting trade associations in fornling 
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private institutions. A beginning here is the creation of training school for 
tailors by the association of clothing producers. 

l'inantin,~: In Senegal, a number of enterprises, especially the SMEs, 
lack access to credit. What credit is available is generally short-term. This is 
clearly a constraint on investment and productivity growth. We suggest 
several concurrent paths to remedying this difficult problem. First, entry 
retJUirements and prudential regulations should be revisited so as to increase 
competition. Second, the legal and judicial system should be changed to 
facilitate action against delinquent debtors. Doing so would surely increase 
the supply of credit. Third, decentralized financial institutions should be 
encouraged to expand their horizons from micro-credit towards greater 
mobilization of saving and loans to SMEs. One way to do this might be to 
situate some of the lines of credit provided by donors, such as the \~'arid 
Bank's APEX and the African Development Bank's development funds, in 
these institutions. 

lnslillllional Problems: While the tariff structure has been reduced and 
simplified, firms still complain about delays in obtaining duty reimbursements 
or exemptions that they arc entitled to. Maximum time limits should be 
established for customs clearance. It might also be advisable to shift the 
decision about preferential tariff treatment to Customs, which is in close 
contact with the firms in question, from the Ministry of Finance, to speed the 
procc<;s. 

AtWJJ lo foreign markets: Senegalese firms often lack knowledge of 
quality norms in U.S. and European markets, and the ability to satisfy these 
norms. An enhanced export promotion agency could help. Such an agency's 
mandate would cover the supervision and possible improvement of export 
incentives, provision of information about foreign norms and regulations to 
local firms, and assistance with making contacts with foreign firms. 

Labor Rtlation.r: While some of the highly restrictive labor la\vs ha,·e 
been eased, there is still often an adversarial relation between unions and 
management that contributes to reduced productivity and lowered 
employment. Labor laws should be further reviewed with the aim of 
increasing the incentive to hire rather than to protect existing workers. The 
government should also spur a spirit of cooperation by both firms and 
workers. One way to do this is to involve workers more in the operation of 
the enterprise and to provide profit·sharing bonuses. 

Conclusions and Rerommendations 

In this study, we have sought to understand the obstacles/to ,international 
competitiveness of Senegalese manufacturing. Relative unit labor costs and 
relative producer prices have been calculated for Senegal relati,·e to other 
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developing countries in Africa, Asia, Latin America and Europe. These real 
effective exchange rate calculations show a steady deterioration of Senegalese 
competitiveness · from independence until the early 1990s. The 19,94 
devaluation entailed a temporary improvement and consequent boost to 
exports, but the deterioration resumed shortly thereafter. 

Our econometric analysis shows that the real exchange rates 
calculated have a strong negative effect on exports. Thus, if exports are to 
take off, a necessary condition would be a competitive real exch~nge rate, in 
particular for relative unit labor costs, whi'ch have a demonstrably strong 
effect on exports. In this respect, Senegal's membersh_ip in the franc zone is 
both an advantage and a handicap. Senegal benefits from an unusually low 
inflation rate, but at the same time lacks the exchange-rate flexibility of its 
competitors. So, even though wages rose relatively little in domestic currency 
terms, relative wages in dollars increased much more in Senegal than its 
competitors. Concurrently, Senegalese productivity fell "sharply, not only 
relative to other developing countries, but also even in absolute terms. 

Raising productivity is the best and only sustainable way to improve 
competitiveness. The membership in the CFA zone precludes the use of the 
exchange rate, and lowering wages is difficult and painful. Raising 
productivity is also desirable in itself as it is the only way to improve the 
standard of living in the long run. To raise productivity and improve 
competitiveness, Senegal will have to address a number of fundamental 
constraints related to infrastructure, training and other assistance to small and 
medium sized firms, ftnancial markets, and labor relations. 

Appendix 

Appen«:fix 1: Data Sources and Methods on Labor Costs and 

Productivity in Manufacturing 

Labor productivity is defined as real value added per employee, and wages are 
labor compensation per employee. Real value added is obtained as nominal 
value added deflated by a manufacturing value added deflator. 

Market exchange rates are inappropriate for international 
comparisons of· output, since they are subject . to capital movement and 
exchange rate policy (Pilat 1995, Van Ark et Pilat 1993) and ·are likely to be 
misleading indicators .of international movements in productivity levels. 
Hence, real value added will be converted into a common currency using an 
equilibrium or purchasing power parity exchange rate. Two alternative 
methods of computing equilibrium exchange rates were used in our previous 
papers (Golub 1994, Mbaye and Golub 2002) : 1) the average bilateral real 

112 



,\lb~·t & Golub 

exchange rate over the sample period and 2) relative prices of producer 
durables as a proxy for manufacturing PPPs derived from the International 
Comparison Project (ICP). 

For purposes of calculating sectoral productivity, these aggregate 
PPPs are obviously less than ideal (Ber.jamin and Ferrantino 2001). There are 
disaggregated PPPs available for many countries from the ICP data base, but 
these measures are expenditure rather than production based and it is very 
difficult to use the ICP measures for purposes of productivity comparisons at 
a disaggregatcd level (Pilat 1995).1 An alternative 'industry of origin' approach 
based on comparisons of producers prices has been pursued by researchers 
associated with the International Comparison of Output Project (ICOP) at 
the University of Groningen (Maddison and Van Ark 1988, Van Ark and 
Pilat 1993)2• The ICOP project only covers a limited number of de\·eloping 
countries, and no African countries, howe\•er, so this approach is not feasible 
for our purposes. Thus we have little choice but to usc more aggregated 
measures of PPPs 

The primary data source is the United Nations Industrial 
Development Organization (UNIDO) INSTAT database, supplemented by 
the World Bank World Development Indicators on CD-ROM (\\,DI). Value 
added, employment, and labor compensation data are taken from INSTAT. 
The market exchange rate and manufacturing Yalue added deflators were 
obtained from \'VDI. In addition, for Senegal, the UNIDO data were 
supplemented and checked against the CUCI database obtained directly from 
the Senegalese Departement de Ia Statistique. 

The UNIDO INSTAT data ha\·e se\·eral drawbacks. First, the Yalue 
added data follows the census definition rather than the national accounts 
compatible definition, used by the Uni.ted States Bureau of Labor Statistics 
(BLS). TI1e main difference is that census value added does not deduct some 
service inputs from gross output in deriYing \·alue added. Second, labor 
compensation as reported by UNIDO includes fringe benefits such as 
maternity pay and payment in kind, but excludes employer contributions to 
social insurance funds and is thus an incomplete measure of labor costs. 
The UNIDO database is tl1e most comprehensiYe source of m·ailable data, 
however, especially for de\·eloping countries. 

The UNIDO database is unfortunately missing a substantial number 
of observations as well as containing some seemingly questionable figures. 
\X'e therefore made use of the Senegalese CUCI data to complete and correct 
the UNIDO data set. To do tlus we had we aggregated the UNIDO 3 digit 

1 
Golub and Hsieh (2000) discuss these issues in more detail and use both ICP and I COP 

PPPs. 
2 

Although see Harrigan (1997) for critical considerations on this method. 
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ISIC into 9 industries. We chose these 9 sectors because they overlapped in 
the two databases. The CUCI database classifies manufacturing into 1 G 
industries that correspond imperfectly to the UNIDO ISIC classification. 
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Appendix 2: T~tbles and Figures 

Table 1: Rcal l\lanufacturin~ Exports : A\·crnge Annual Real Growth Rate 
(" u) 

Sectors 1974-83 1984-93 1994-99 

l\liscdlancous Food lndustrics -1.10 4.51 -8.34 

I :jsh-Proccssin~ 16.98 2.56 39.39 

Oilsccds and products -0.80 -13.55 4.55 

Grains :md Flours -31.82 23.50 -34.66 

-

Su~ar and Candy -0.63 -0.03 -3.33 

Tobacco -11.06 -1.02 -1.56 

Textiles 27.29 -5.32 -4.02 

:\pparcl -6.02 -15.84 6.93 

\'\'ood -4.97 6.30 
' 

-2.61 

Paper -7.10 5.07 -0.79 

Printing -4.98 0.01 54.95 

Chemicals 18.63 1.51 9.55 

Construction Materials -3.14 19.85 -34.45 

Metal-working industries -3.61 2.78 3.12 

Energy na na Na 

TOTAL INDUSTRY 3.15 -1.04 12.47 

::;uurcc: Scncg.tlcsc Dc·plrtcmcnt Jc ::;lltistiquc 
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Table 2 Sector Shares in Total Manufacturing Exports(%) 

Sectors 1974 ~980 1985 1993 ~994 ~998 1999 

Miscellaneous Food Industries 0.96 ,1.07 0.95 2.20 1.41 p.32 0.09 

Fishing and Fish-Processing 11.78 ~8.50 33.97 39.13 14.30 ~4.69 ~0.61 

Oilseeds and products 56.28 ;z4.23 19.00 8.23 18.74 16.51 12.63 

Grains and Flours r2.24 p.17 0.09 PA6 1.68 0.37 0.11 

~ugar and Candy p.76 0.94 p.53 p.51 b.77 0:15 0.35 

frobacco p.56 0.51 p.21 p.30 p.24 0.09 p.12 

~extiles Q.42 3.66 11.32 5.50 7.21 ~.80 ~.17 

!Apparel Z.39 2.08 1.02 p.41 1.01 p.86 p.76 

~Vood 0.42 0.35 p.22 b.35 0.12 p.07 p.o6 
-

Paper 6.36 5.30 ;z.oo 2.93 ?,67 1.28 1.39 

Printing 0.02 0.02 p.01 0.01 0.00 p.oo 0.00 

Chemicals 13.02 ~1.68 29.22 34.30 ~6.70 40.10 39.76 

Construction Materials 1.39 p.10 0.61 ~.62 ~.06 0.15 0.26 

Metal-working industries 1.41 1.39 0.84 1.04 1.09 0.62 p.69 

Energy tna na na ~a na na tna 

frOTAL INDUSTRY 100 100 100 100 100 100 100 

~nurcc: ~cncgalcsc Department ofSrati~tic~. 
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Table 3: Real Output Average Annual Growth Rate 

~4-80 81-93 94-99 

~ectors 10.01 6.06 6.70 

Miscellaneous Food Industries 2.16 ~.85 6.22 

Fishing and Fish-Processing 11.19 ~.15 31.04 

Oilseeds and products 9.55 ~.12 1.50 

Grains and Flours 2.11 1.60 12.57 

Sugar and Candy 10.82 ~.02 4.84 

Tobacco 0.42 1.73 3.32 

rrextiles 1.70 12.37 p.34 

lt\pparel 1.70 12.37 p.34 

~ood 14.33 r.13 14.23 

tpaper ~.32 6.23 r.39 

!Printing ~.03 1.50 11.87 

!Chemicals 5.35 1.58 12.46 

[construction Materials ~.18 2.03 ~.67 

[Metal-working industries p.49 4.90 ~.21 

Energy 8.23 2.95 1.47 

TOTAL INDUSTRY 0.17 1.89 5.02 

Source: Senegalese Department of Statistics. 
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Tahle .f: Rdalin· l 1nil l.abor Co:;l:;: ~t·nt•gal :\gain:;! Compari:;on Countries 

197-t/80 1981/85 1986/93 1994 1994/99 

Senegal/ African Countries 

l'olal 0.4~ 0.(,5 1.20 1.1(, 1.45 

Food 0.5(1 0.(,5 1.47 1.45 2.2(, 

l't•xtik 0.(,0 O.HC, 3.77 2.27 2.5H 

Clothing o.sc. 0.77 1.55 0.~9 1.11 

\'\'ood 0.(,2 0.(,3 1.31 1.0(, 1.30 

Paper 0.(,0 1.12 1.51 1.2(, 1.31 

Printing 0.37 0.59 1.22 1.13 1.22 

!Chemical 0.50 . 0.96 1.28 1.04 1.13 

nctal industry 0.49 0.77 1.(,7 1.50 1.42 

Senegal/ Asian Countries 

fotal 0.67 0.69 1.16 0.90 1.25 

Food 0.65 0.64 1.10 0.92 1.42 

Textile 1.28 0.87 3.50 1.61 1.49 

Clothing 0.81 1.22 2.87 1.48 1.47 

:\'ood 0.76 0.57 1.30 0.73 1.05 

!Paper 0.38 0.73 1,17 0.97 1.41 

Printing 1.06 0.94 2.09 1.82 1.83 

Chemical 0.61 0.97 1.38 0.80 1.17 

~etal industry 4.59 3.84 6.98 4.95 4.65 
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~enegal/Latin Countries 

fatal 1.34 1.32 2.74 1.49 2.44 

1"'ood 1.15 1.28 2.82 1.75 3.26 

frextile 0.76 0.93 4.09 1.87 2.04 

Clothing 1.30 1.37 3.39 1.36 1.52 

Wood 1.34 1.41 3.26 1.24 1.87 

Paper 0.93 213 4.28 208 3.51 

Printing 0.94 0.78 2.10 1.48 1.74 

Chemical 0.69 0.98 1.84 0.94 1.47 

metal industry 1.05 1.10 2.72 1.76 2.37 

Senegal/Transition European Countries 

Total 0.81 0.99 1.76 1.02 1.37 

Food 0.70 0.89 1.88 1.25 1.81 

lfextile 0.74 0.95 3.98 1.73 1.51 

Po thing 0.76 1.06 2.10 1.05 1.3-l 

.\Vood · 1.01 1.02 2.45 0.81 1.20 

Paper 0.73 1.24 1.94 0.99 1.38 

Printing 0.81 0.82 1.91 202 1.83 

~hemical 0.89 1.33 1.67 0.78 1.00 

~etal industry . 0.95 1.17 2.27 1.31 1.41 

~nurcc: .\uthor~' calcubtion~ b3ml on U~IDO o.l.ll.lb3~-'· 
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Table 5: Relative Producer Price: Senegal Against Comparison Regions 

5/80 1/85 86/93 4 4/99 

Senegal/ African Countries 

total 1.16 1.12 1.94 1.87 1.87 

food 0.87 0.80 1.49 1.00 1.22 

tobacco 0.82 0.68 1.73 1.42 1.47 

textile 0.58 0.43 0.95 1.02 1.16 

lathing 0.75 0.64 1.25 1.27 1.37 

:vood 2.11 0.70 0.62 0.82 1.50 

paper 1.72 1.17 2.98 4.09 5.04 

printing 1.54 228 7.19 3.33 7.37 

hemical 1.22 1.78 2.83 1.60 227 

metal industry 0.89 0.74 0.97 0.77 0.97 

Senegal/ Asian Countries 

total 1.22 1.15 2.40 2.17 299 

food 1.04 1.04 2.65 1.91 256 

tobacco 0.87 1.01 5.91 7.38 3.83 

ex tile 0.79 0.54 0.80 0.67 0.87 

do thing 0.92 0.72 1.28 1.12 1.50 

:vood 1.96 0.47 0.54 0.56 0.96 

jpaper 1.30 0.79 1.51 1.77 298 

!Printing 1.17 1.01 3.24 1.77 3.24 

1.-hernical .1.43 225 4.44 2.56 3.96 
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lll't:tl indust n· o.n 0.62 1.16 0.86 1.19 

jSencgai/Latin Countries 

total 1.5(, 1.26 2.10 1.53 1.66 

food 1.03 0.85 1.30 0.68 0.94 

tob:tcco 1.13 0.85 2.22 1.44 201 

textile 0.98 0.72 0.73 0.60 0.99 

clothing 1.15 0.88 1.14 0.88 1.19 

wood 1.83 0.46 0.31 0.27 ·o.s7 

p:tpcr 1.50 0.87 1.30 1.60 265 
~ 

printing 1.13 1.26 3.34 1.91 3.17 

chcmic:tl 1.35 1.63 1.78 0.66 1.02 

mct:tl industry 0.90 0.66 0.65 0.41 0.47 

Senegal/Transition European Countries I 

total 0.95 0.86 1.01 0.80 0.87. 

food 0.86 0.97 1.33 0.79 0.96 

tobacco 0.88 1.03 2.26 251 3.20 

textile 0.64 0.53 0.68 0.46 0.62. 

i:lothing 0.73 0.63 0.78 0.57 0.70 

[WOOd 1.80 0.77 0.55 0.49 0.76 . 

paper 1.04 0.90 1.32 1.66 260 

printing 0.99 1.37 1.62 0.38 0.60 

hemic a! 1.07 1.89 243 0.99' 1.59 

!metal industry 0.79 0.57 0.61 0.35 0.41 

wurcc: Authors' calcubtiom based on UN IDO database. 
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Table 6: Relative Wages in$: Senegal Against Comparison Regions 

~4/80 81/85 ' ~6/93 ~4 94/99 

Senegal/ Mrican Countries 

Total 2.23 2.33 3.37 203 2.27 

Food 226 209 2.94 1.61 2.16 

Textile 299 2.69 274 0.93 2.33 

!Clothing 276 2.58 2.95 1.26 2.31 

!Wood 2.49 1.90 258 1.32 1.67 
'• 

fPaper 3.01 2.47 3.00 1.78 1.54 
I 

!Printing 2.01 1.48 1.45 1.18 0.98 

hemical 1.64 1.48 201 1.30 1.39 

~etal industry 212 2.00 3.31 1.75 1.64 

~enegal/ Asian Countries -

lfotal 1.40 0.82 0.69 0.25 0.24 

Food 1.16 0.62 0.55 0.17 0.19 

lfextile 3.68 1.49 0.80 0.12 0.20 

!Clothing 238 2.06 258 0.62 1.96 

~ood 1.34 0.54 0.43 0.13 0.15 

Paper 1.37 0.76 0.72 0.24 0.23 

Printing 280 1.15 1.09 0.53 0.46 

hemical 1.07 0.71 0.60 0.23 0.23 

metal industry 7.46 4.22 3.56 0.91 0.79 

Senegal/Latin Countries 
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l'otal 1.20 0.70 1.26 0.4~ 0.61 

Food 1.19 0.90 1.63 0.50 0.73 

l'cxtilc 1.30 1.12 1.35 0.24 0.55 

[Clothing 1.27 1.00 1.33 0.31 0.57 

X'ood 1.38 0.84 1.36 0.39 0.55 
' 

lapcr 1.02 0.74 1.36 0.42 0.55 

Printing 1.19 0.56 1.15 0.55 0.62 

hcmical 0.87 0.67 1.05 0.40 0.50 

metal industry 0.98 0.83 1.41 0.40 0.47 

Senegal/Transition European Countries 

Total 1.73 1.96 247 1.03 1.15 

Food 2.00 2.06 2.65 0.86 1.07 

fcxtilc 1.94 2.26 2.18 0.51 1.16 

!Clothing 1.88 2.17 2.27 0.66 1.15 

[\Vood 1.68 1.51 1.89 0.61 0.71 

Paper 2.13 2.03 2.81 0.83 0.81 

Printing 2.23 1.86 2.30 1.37 1.27 

l"'hemical 1.75 2.08 2.45 0.95 1.07 

rtetal industry 1.77 2.19 2.69 0.82 0.83 

~ourcc: Authors' calculations based on UNIDO database. 
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Table 7: Rdatin- Pnxlucti\"itr : s~n~gal Agaimt Comparison Regions 

4/80 1/85 ~6/93 1994 ~4/99 -

Senegal/ African Countries 

wral 2.80 2.13 1.99 2.06 1.73 

food 1.82 1.65 1.88 1.44 1.05 

textile 2.39 2.59 0.88 0.17 0.18 

lothing 3.76 1.81 1.04 0.63 0.82 

\'OOd 3.06 3.52 1.44 3.18 289 

paper 5.45 4.25 6.81 3.76 1.91 

printing 1.95 2.70 1.54 0.66 1.21 

hemical 5.90 2.14 1.20 4.01 1.95 

netal industry '0.79 1.05 0.65 0 . .55 0.62 

Senegal/ Asian Countries 

total 2.69 1.60 1.04 0.99 0.76 

food 3.52 1.92 1.45 1.01 ·. 0.80 

textile 3.21 4.52 0.66 1.43 1.20 

lothing 3.34 2.07 0.68 0.28 0.42 

i\VOOd 2.37 2.40 0.68 0.95 0.79 

paper 6.30 3.84 2.95 281 1.28 

printing 2.76 2.84. 1.24 - 0.49 0.79 

chemical 6.16 2.28 1.30 3.14 1.80 

metal industry 1.06 0.97 0.56 0.37 0.41 

Senegal/Latin Countries 
-
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otal 0.71 0.41 0.33 0.37 0.27 

food 0.58 0.39 0.39 0.31 0.24 

textile 1.16 0.60 0.27 0.21 0.21 

lothing 1.36 0.69 0.25 0.14 0.18 

~mod 0.73 0.71 0.31 0.43 0.31 

paper 2.21 1.05 1.15 1.08 0.52 

-
printing 0.58 0.38 0.35 0.17 0.24 

hemical 1.61 0.60 0.56 1.67 0.87 

!metal industry 0.49 0.50 0.25 0.18 0.22 

Senegal/Transition European Countries 

total 1.54 1.25 1.09 1.38 1.11 

food 1.53 2.08 1.39 0.92 0.75 

textile 0.99 1.11 0.19 0.38 0.32 

lothing 2.06 1.41 0.69 0.54 0.96 

l'vood 1.60 1.93 0.90 1.87 1.47 
/ 

tpaper 2.81 2.38 2.18 2.72 1.15 

tprinting 1.43 1.95 -- 1.13 0.62 0.86 --
1'-hemical 3.14 2.02 ~ 1.28 4.16 2.07 

!metal industry 0.67 0.99 0.72 0.67 0.91 

Source: Authors' calcublions based on UNIDO database. 
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Table 8: Real Exports and Real Exchange Rate 

Depend en lrxp lrxp lrxp l.np lrxph lrxph lrxph 
t \'amble 

Consunt -12.10 -1498 -9.23 -9.52 -1047 -12.59 -7.80 

(·17.64)• (·20.19)• (-9.98)• (-18.38)• (-14.78)• (·21.04)• '(-13.93)• 

I .rule -0.75 . . . -060 . . 

(-6.95)• (-5 80)• 

J.rrlpr . . . -0.005 . . . 

(-0.18) 

I .rule(· I) . -1.29 . . . -0.97 ' . 
(12.6t)• (· t 1.39)• 

l.rclpr(· t) . . -008 . . . -0.12 
I 

(-2.89)• (-3.56)' 

l.wdcm t.tt 1.27 0.94 0.96 0.62 0.74 0.47 

(29.68)• (29.44)• (43.39)• (40.31)• (16.25)• (21.90)• (16 48)• 

R2 0.27 0.32 0.20 0.20 0.16 0.20 0.09 

t-stat in parntheses, *significant at 1% level, lrxp=log of real exports, 
lrxph=log of real exports per worker 
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-7.82 

(-13.38)• 

. 

-0.08 

(-2.46)" 
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. 

0.47 

(15.98)• 
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Table 9: Real Exports and Real Exchange Rate by Geographical Regions 

Dependant lrxp l.np lrxp lrxp lrxph lrxph lrxph lrxph 

Variable 

Constant -11.10 -10.51 -21.90 -11.26 -9.22 -8.42 -17.49 -9.02 

(-26.68) (-23.19)• (26.65• (-23.17)• (-20.32)• (-15.42)• (-20.43)• (17.56)" 

l.rulclat(-1) . -0.47 . . . -0.14 . . 

(-10.22)• (-2.26)• 

l.rulcas(-1) . . -2.06 . . -1.57 . 
I 

(-25.71)• (-15.27)• 

1.rulcafr(-1) . . . -0.47 . . . -0.21 

(-8.43)• (-3.45)• 

l.rulccur( -1) -0.77 ' -0.34 . . . . . . 

(-11.87)• (-5.38)• 

l.wdcm 1.os• 1.02 1.68 1.05 0.54 0.50 1.03 0.53 

(50.47)• (44.73)• (36.36)• (43.12)• (23.01)• (17.70)• (21.30)• (19.69)• 

R2 0.24 0.22 0.51 0.22 0.11 0.09 0.45 0.10 

t-stat m pa.ratheses, •significant at 1% !eve~ lrxp=log of real exports, 

lrxph=log of real exports per worker 
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Table 10: Real Exports, Relative Productivity and Relative Wages 

lrxp lrxp Lrxph lrxph 

Constant -12.63 -12.59 -10.53 -13.59 

(-33.59)* (-27.04)* (-4.27)* (-30.77)* 
' 

Lrelprod - 0.13 0.86 -

(15.66)* (6.13)* 

Lrelwages - -0.03 0.01 -

(-0.43) (0.35) 

< 
Lrelprod(-1) 0.12 - - 0.18 

--

(14.50)* ' (14.59)* 

Lrelwages ( -1) -0.41 - - -0.11 
" 

(-5.35)* (-1.18). 

Lwdem 1.13 1.09 0.55 0.73 

(67.01)* (55.12)* (4.22)* (33.49)* 

R2 0.27 0.26 0.22 0.32 
-

t-stat in para theses, *significant at 1% leve~ lrxp=log of real e:-,:ports, 
·lrxph.=log of real exports per worker 
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Figure 1 
Sen~gars Relative Unit Labor Costs In Total Manufacturing, 

Relative to Other Developing Countries (SenegaUOther Countries), By Region 
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Figure2 
Senegars Relative Procb:er Prices In US. Dollars In Taal Mlndaclt.ring, 

Relative to Other Developng Coutries (Senegal/Other Coutries), Bt Region 
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Flgunt.C 
Senegars Productivity In Total Manufacturing, 

Relative to Other Developing Countries (SenegaUOther Countries), By Region 
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l:igurc 5 Exports (LltxP, LR.XPH) ·and Real Exchange Rate 
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Figure 6: Exports (LRXP, LRXPH) Relative Productivity (RELPROD) and Relative 

Wages (RELWAGES) in Selected Industries 
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Depenses Publiques, Corruption et Croissance Economique 
dans les Pays de I'Union economique et monetaire ouest-africaine 

(UEMOA) : une Analyse de Ia Causalite au Sens de Granger. 

Par Wautabouna OUAITARA * 

Resume: 1A prisente etude a pour objectif d'anafym Ia relation de causalitl au sens de 
Granger entre les dlpenm publiques, Ia ·romp/ion e/ Ia croissance ·ironomique e/ de 
determiner m implications en /erme de politiques eronomiques. Celie anafyse s'est foite 111r 
Ia base des tests de stationnarite e/ de causalitl a Ia Granger a parlir des donnees 
statistiquu des huit pays membres de /Union lronomique et monltaire ouest ajricaine. II 
reJJOrl des ri111/tats de /'etude qu'i~ existe une relation de long lerme entre les variables. En 
outre, le niveau de romp/ion n 'est pas just!fti par Ia croissance ironomique. 

Public Expenditure, Corruption and Economic Growth in the 
Countries of West Mrican Economic and Monetary Union 

(W AEMU) : a Granger Causality Analysis. 

Abstract: The objective of the present paper ir to investigate Granger causality between 
public expenditure, romtption and economic growth and draw implications for sustainable 
economic policies. Several statistical tests were underlaken (unit ror/t, Granger causality) 
and were based on the eight member statu of JV'ut African Economic and Monetary 
Union. The re~ults Jll!l,Uithatthere ira long term relationship between all the variables. 
Moreover, the results also indicate that the romtption is not Ji11t!fted by ·economic growth 
rate. 

Introduction 

L'Un.ion economique et monetaire ouest-africaine (UEMOA) est un espace 
. sous regionale dans lequelles huit pays concemes ont en commun l'usage du 

franc CFA. En sont membres le Benin, le Burkina Faso, Ia Cote d'Ivoire, Ia 
Guinee Bissau, le Mali, le Niger, le Senegal et le Togo. Cette zone a connu 
une serie d'evenements socio-economiques tels que Ia crise economique des 
annees 80, les programmes d'ajustements structurels (PAS), le changement 
de parite intervenu en janvier 1994 ou_ encore les conflits armes, qui ont 
profondement marque son histoire economique. Aussi, une hausse des 
depenses publiques dans un environnement de forte corruption pourrait-elle 
etre correlee au niveau de croissance economique. Etablir, comprendre et 

• Chercheur a I'Universite de Cocody Abidjan, Cote d'lvoire. Email: 
wautabouna@yahoo.ca 
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expliquer Ia causalite entre ces grandeurs economiques constituent les 
principaux centres d'interet de cette reflexion. C'est pourquoi un expose du 
contexte de !'etude et de Ia problematique suivie d'un aperc;u de !'evolution 
de Ia situation socio-economique en zone UEMOA composent cette 
introduction. 

o Le contexte de l'etude et Ia problematique 

. Consideree pendant longtemps comme un sujet tabou ou encore comme un 
phenomene ne relevant pas du champs de !'analyse economique, Ia 
c~rruption se revele de plus en plus comme un probleme central de 
l'economie du developpement. Son ampleur~dans les pays en developpement 
(PED), les coiits economiques et sociaux qu'elle -genere, les obstacles qu'elle 
constitue a Ia realisation des reformes economiques ou des infrastructures de 
qualite, en font un phenomene dont ·!'analyse minutieuse s'impose aux 

leconomistes du developpement. Un regard scientifique neutre des 
economistes est d'autant plus urgent que les institutions de Bretton \Voods 
affichent clairement aujourd'hui leur volonte d'amener les gouvernements 
des PED a faire de Ia lutte contre la corruption, et au-dela, Ia bonne 
gouvemance, l'une de leurs preoccupations majeures. 

Dans une definition, Alesina et Weder (2002) preseritent Ia 
corruption comme !'utilisation abusive de la propriete de l'Etat par un 
fonctionnaire pour en tirer un gain personnel. L'acte de corruption peut etre 
initie, soit par un agent de l'Etat, soit par un usager de service public. Lui 
(1996) precise que Ia propriete etatique peut prendre la forme d'une licence 
d'importation, d'un passeport, d'une disposition reglementaire, de 
!'attribution de marches publics, de services fiscaux, etc.. Mishra (2005) 
partage Ia meme approche de Ia corruption que Lui (op; cit). II estime en 
"outre que Ia corruption est un phenomene qui fait partie integrante de Ia 
personne humaine. Et a ce titre il est naturellement sensible aux pots de vin 
et a tendance a vouloir profiter de sa situation professionnelle ou du pouvoir 
discretionnaire dont il beneficie. 

1 Les travaux de Celentani et Ganuza (2002) attestent que Ia 
corrhption existe aussi sous forme d'un echange, d'!Jne faveur ou d'une 
facili~e au service public ou d'un passe-droit contre un dessous de table 
monetaire ou encore une faveur reciproque. Elle se realise d'autant plus 
facilement que !'agent public conceme jouit d'un pouvoir discretionnaire 
da~s la fourniture du service public dont il a la charge. C'est pourquoi, elle · 
est consideree, a juste titre, comme un delit. 

Pour les economistes tels que Collier (2000), Ia corruption 
permet, par exemple, a des entreprises au bard de Ia faillite - done peu 
rentables - de continuer exister et de beneficier de subventions 
gouvemementales. De telles pratiques rendent inefficientes une grande partie 
des depenses publiques. L'auteur conclut alors qu'un niveau de corruption 
eleve freine Ia croissance economique par le biais des depenses. Cette 
relation est mise en evidence dans de nombreux pays d'Europe et d~Asie. 
Des publications, par contre, soulignent que cette these ne se vei:ifie pas dans 
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certaines zones gcographiques. une illustration, aux Etats-Unis, est fournie 
par les travaux de Ades et Tella (1999). Ces cconomistes montrent, en effet, 
c1ue dans un environnement de forte corruption, des entrepriscs tirent des 
situations de rentes et consolident leur compctitivitc sur lc marchc. 

La corruption est un phcnomcne observe dans le secteur public de 
nombreux pays du monde. En Afrique, elle fait des ravages et peut rendrc 
inefficiente une bonne politique cconomique. Trcs peu sont les etudes 
scientifiques relatives au trinome dcpenses publiques, corruption et 
croissance cconomique en zone UEMOA (Union cconomique et monctaire 
ouest africaine). C'est Ia raison pour laquelle, etablir un diagnostic clair et 
precis sur Ia nature de Ia causalitc s'avcre determinant. Pour ce faire, il est 
bon d'apporter des reponses aux interrogations suivantes : L'affectation des 
depenses publiques Ouest-africaines est-elle influencee par l'indice de 
corruption ? Un environnement marque par une forte corruption a-t-il un 
impact reel sur !'evolution du PIB ? QueUe est Ia nature et le degre de ces 
correlations pour les pays de l'Union ? 

Lcs resultats d'une telle etude devraient servir de recommandations 
aux decideurs de politiques economiques pour' des interventions de plus en 
plus rationnelles et efficaces dans l'espace UEMOA. 

o Un aper!ru de Ia situation socio-economique en zone 
UEMOA 

La situation cconomique et fmanciere des Etats membres de l'Union a etc 
caracterisee, au cours des annees 80 et au debut des annees 90, par un 
ralentissement preoccupant de Ia croissance economique, une persistance de 
profonds desequilibres des finances publiques et des paiements exterieurs 
courants, ainsi que par de vi~es pressions sur Ia monnaie. La nouvelle 
impulsion donnee au processus d'ajustement des economies par Ia mise en 
reuvre d'une strategic globale, articulee autour de Ia modification de Ia parite 
du franc CFA et de Ia signature du traite de l'UEMOA en 1994, a permis a 
l'Union, sur Ia periode 1994-1998, de renouer avec Ia croissance economique, 
avec une meilleure maitrise des pressions inflationnistes et une reduction des 
desequilibres des finances publiques. Aussi l'activite economique s 'est-elle 
significativement redressee enregistrant une progression moyenn~ de 5,1% 
p~a~ . 

Cette reprise des activites s'est estompee a partir de 1999 suite a 
!'amplification des chocs exogenes, a Ia degradation de l'environnement 
socio-politique dans certains pays et a la mise en reuvre de politiques 
economiques inappropnees, reduisant ainsi le rythme d'expansion 

· cconomique a 2,0 % en moyenne par an au cours de la periode 2000 - 2003. 
Ce niveau de croissance demeure inferieur au croit demographique estime a 
3%. II est egalement en retrait par rapport au taux de croissance economique 
de 7% requis pour Iutter efficacement contre la pauvrete et qui permettrait 
d'atteindre en 2015 les Objectifs de Developpement du Millenaire (ODM). 

141 



Rrl'llt afriraint tk 11ntigralion Vol11mt t,No. 1,janvitr2007 

· L'activite economique en zone UEMOA a enregistre une croissance 
de 3,0% en 2004 apres un taux de 3,2% en 2003. Cette croissance s'explique 
essentiellement par Ia croissance redevenue positive en Cote d'Ivoire, apres 
quatre annees- consecutives de recession. La croissance s'est egalement 
acceleree en Guinee Bissau et au Niger. Dans les autres Etats membres de 
!'Union, l'activite a ete mains dynamique compte tenu des mauvaises 
conditions climatiques et de !'invasion des criquets pelerins qui a detruit une 
partie de Ia production agricole. Sur Ia base des statistiques du Comite de 
convergence Ia zone franc (2005), par pays, on obtient les taux de croissance 
economique en 2004 suivants: Benin (3,0%), Burkina Faso (4,1%), Cot~ 
d'Ivoire (1,0%), Guinee Bissau (4,3%), Mali (1,5%), Niger (4,1%), Senegal 
(6,0%) et Togo (2,9%). Le graphique n°1 donne un aperc;u du niveau de 
croissance economique dans !'ensemble de Ia zone. 

Graphique n°1 : L'evolution de Ia croissance dans les pays de 
l'UEMOA 
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Source: BAD1 (2003) et de Ia BCEAO (2005) 

La courbe ci-dessus nous inspire plusieurs reflexions. Sur l'ensemble 
de 'Ia peri ode 1980 a 2004 en moyenne le taux de croissance economique des 
pays de Ia zone UEMOA reste positif et est de l'ordre de 2,66%. Cependant, 
il connait d'importantes perturbations liees aux differentes politiques 
d'ajustement structurelles entre 1983 et 1985, puis entre 1992 et 1994 dues 
aux graves deficits budgetaires qui ont precede Ia devaluation du franc FCA. 

Pour l'annee 2005, les perspectives indiquent un taux de croissance 
de 4,0% sous !'hypothese forte d'une part, d'un climat sous regional plus 
apaise grace notamment a Ia normalisation du climat socio-politique en Cote 
d'Ivoire et, d'autre part, de conditions climatiques plus favorables pour Ia 
campagne agricole 2005/2006. On pourrait ainsi observer par pays le taux de 
croissance economique suivant: Benin (5,3%), Burkina Faso (4,4%), Cote 

1 Banque africaine de Developpement 
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d'Ivoire (1,0%), Guinee-Bissau (2,3%), Mali C/,6%), Niger (4,2%), Senegal 
(6,4%), Togo (3,7%). 

En 2004, la croissance a ete realisee dans un contexte marque par 
une baisse de l'inflation malgre la hausse des prix du petrole. Le taux 
d'inflation annuel moyen a ete de 0,5% contre 1,3% en 2003. Cette 
deceleration de !'inflation a ete induite par Ia baisse des prix des produits 
alimentaires, en liaison avec l'approvisionnement suffisant et regulier des 
marches a Ia suite des resultats satisfaisants de Ia campagne agricole 
2003/2004. 

S'agissant des depenses totales et prets nets, ils ont progresse de 
7,6% pour representer 21,5% du PIB contre 21,0% en 2003, sous !'impulsion 
des depenses en capital, en accroisseinent de 14,7%, en rapport avec les 
travaux de construction d'infrastructures au Burkina Faso, au Mali, au Niger 
et au Senegal. La progression des depenses courantes a ete portee par 
l'augmentation de Ia masse salariale de 5,7%, liee a Ia revalorisation du point 
indiciaire et au recrutement d'agents de Ia Fonction publique dans certains 
-Etats membres, notamment, au Benin, en Cote d'Ivoire, au Mali et au 
Senegal. Au total le solde hudgetaire de base hors depenses financees sur 
ressources PPTE s'est stabilise autour de 3,6% du PIB. En ajoutant les 
depenses financees sur ressources PPTE, le deficit du solde budgetaire de 
base est ressorti a 1,1% du PIB contre 0,9% en 2003. Le deficit global hors 
don s'est aggrave pour representer 4,9% du PIB contre 4,6% en 2003. Quant 
au deficit global, i1 est passe de 2,3% du PIB en 2003 a 2,6% en 2004. En 
2005, l'Union enregistre une aggravation des deficits budgetaires sous l'effet 
d'une hausse des depenses. Les recettes budgetaires progresseraient de 5,1% 
pour representer 16,6% du PIB, en liaison avec l'elargissement de l'assiette 
fiscale par le controle plus rigoureux des exonerations et Ia poursuite de Ia 
lutte contre Ia fraude. II en resulterait un taux de pression fiscale de .15,0%. 
Les depenses totales, elles progresseraient de 0,2% pour s'etablir a 20,1% du 
PIB. Cette hausse des depenses publiques serait portee par des depenses en 
capital, en accroissement de 10,9%, en raison d'une part, de Ia reprise 
attendue des investissements en Cote d'Ivoire et, d'autre part, de Ia 
progression attendue au Mali et au Senegal. Au total, le solde budgetaire de 
_base reprt!sentait 0,6% du PIB contre -0,3% en 2004. Le deficit global hors 
dons s'ameliorait pour representer 3,7% du PIB. S'agissant du deficit global, 

- i1 se situerait a 1,2%. -

Au total sur Ia periode 1980 - 2004, Ia croissance economique reste 
en moyenne positive et les depense~ publiques sont en hausse en zone 
UEMOA. Qu'~n est-il de Ia situation de Ia corruption, troisieme axe d'interet 
de notre etude ? 

Nombreuses sont les publications qui etudient l'evolution de Ia 
corruption dans le monde. D'une faCjon generale, ce phenomene va 
grandissant et i1 atteint souvent des seuils records dans certains pays. A ce 
propos, l'organisation Transparency Internationa1_(2005) adresse ~n tableau 
d'evaluation de l'indicf" d!! perception de Ia corruption (IPq de 2001 a 2005. 
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Tableau n°1 : Les indices de perception de Ia corruption (IPC) 
en zone UEMOA 

Benin 

Burkin;­
Faso 

Cote 
d'Ivoire 

Guinee 
Bissau 

Mali 

Niger 

Senegal 

Togo 

IPC 
2001 

2,4 

2,9 

IPC 
2002 

2,7 

3,1 

IPC 
2003 

2,1 

3,2 

3,3 

IPC 
2004 

3,2 

2,0 

3,2 

2,2 

3,0 

IPC 

2005 

2,9 

3,4 

1,9 

2,9 

2,4 

3,2 

Source: Transparency lntcmatidnal (2005) 

L'indice IPC fait reference a Ia perception du degre de corruption vu 
par les hommes d'affaires,/ les analystes-pays, les residents et les non­
residents et s'etend de 10 (probite elevee) a 0 (tres corrompu). Au regard du 
tableau 1, nous pouvons aff111Tler que Ia corruption est une realite dans Ia 
sous region ouest-africaine. La quasi-totalite des Etats membres de !'Union 
presente un indice de·perception de Ia corruption en dec;a de 3,5. Et sur base 
des indices de 2005, la Cote d'lvoire est de loin le pays le plus corrompu de 
la zone. Quant l'on sait que' la corruption est une cause aggravante de la 
pauvrete, comme le soutiennent Gupta et al (2002) et Rose-Ackerman 
(2004), il y a de veritable~ raisons de s'alarmer. 

II ressort, de to~t ce qui precede, la necessite d'une analyse de la 
causalite entre les depenses publiques, la corruption et la croissance 
economiquc. L'objectif principal de la presente etude est done de· determine~ 
la nature et le degre de la causalite entre les depenses publiques, la corruption 
et la croissance economique dans les pays Ouest-africains ayant en commun 
le Franc CFA. De fac;on specifique, !'etude vise a: 

• expliciter la correlation existant entre l'indice de corruption et la 
croissance econorruque ; 
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• analysl'r ks implications, d~ns un environnement de corruption 
generaliscl', dl's politk)ues gouvernementales sur !'evolution du 
Pill 

L'hypothcse principale l]U'il convient de verifier peut se formuler de 
b fac;on sui,·ante: La corruption est ncfaste nux indicateurs de performance 
cconomil]Ul' pour les pays de I'UEMOA. Les deux hypotheses secondaires 
de recherche sont les suivantes : il existe une correlation negative entre Ia 
corruption et Ia croissance economique. De mcme, les depenses publiques 
expliquent faiblement )'evolution du PIB. 

Aprcs avoir decrit le contexte de )'etude et fait une breve 
presentation de l'economie des pays de l'Union economique et monetaire 
ouest africaine, il nous semble important de mener une reflexion sur la revue 
de litterature. 

I. La revue de litterature 

La corruption est d'une telle ampleur et d'une genernlite dans les PED que 
les institutions de Bretton \Voods commencent a reconnaitre que la rCforme 
fondamentale pn!alable a toute politique de developpement est Ia" mise en 
place de structures de lutte contre les malversations. Ainsi, le FMI et la 
Banque Mondiale conditionnent, aujourd'hui, l'aide intemationale aux pays 
du Sud a la bonne gouvemance. C'est une notion tres vaste qui s'apprehende 
diversement. Toute fois, Kaufman, Kraay et Mastruzzi (2003) retiennent six 
indicateurs de bonne gouvemance. 11 s'agit de la liberte d'expression et de la 
responsabilite des gouvemants, de 'Ia stabilite politique, de l'efficacite du 
gouvemement, de la qualite du controle, du respect des regles de loi et du 
controle de la corruption. Ces criteres, a une variante pres, sont identiques a 
ceux retenus par Hodges _(2005). 

Par contre, Al-Marhubi (2004), dans une reflexion sur les 
determinants de 'la gouvemance, privilegie le degn! de credibilite de l'Etat. 
C'est a dire, son aptitude a respecter ses engagements et a instaurer un climat 
de stabilite sociale propice a une croissance economique forte et soutenue. 
Cette cn!dibilite est fragilisee par la· gangr~ne de la corruption qui .reduit 
l'efficience des actions etatiques aptes a favoriser la croissance. Cette these 
est partagee et developpee par Rotberg (2004) qui examine les causes et les 
consequences des performances des pouvoirs. publics locaux dans tin 
environnement de haute corruption. 

Depuis les travaux pionniers de Mauro (1995) jusqu'a 
\Vatson (2004), les economistes n'ont cesse de mettre en relief les 
dysfonctionnements de l'activite economique lies au phenomene de la 
corruption. Ainsi, en ciblant son analyse sur la relation entre la corruption et 
l'investissement, Mauro (op. cit) a estime Ia /relation· entre le ratio 
investissement sur PIB et le degre de corruption. Le resultat de son 
estimation significative statistiquement est que les pays qui ont un degre de 
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corruption eleve, ont egalement le ratio investissement sur PIB et le ratio 
investissement privc sur PIB plus faibles. II declare, ensuite, que Ia 
corruption reduit l'investissement dans un pays ; par consequent, elle est 
defavorable a Ia croissance et au developpement. 

Ces conclusions sont partagees par Ali et Crain (2002). Jls 
defendent !'idee selon laquelle les distorsions de politiques economiques 
menees dans Ia plupart des pays en developpement freinent le dynamisme 
economique, lui-meme, deja mis a mal par Ia mauvaise qualite des controles 
et des instances de regulation. Les consequences perverses de Ia faible 
credibilite de l'autorite sont mises en exergue par Hoskins (2001). Pour lui, 
l'Etat doit pouvoir tenir ses promesses et ses engagements. La regulation de 
l'activite economique, Ia repartition des revenus et Ia croissance en sont les 
premieres victimes. C'est pourquoi, il milite pour un Etat fort est determine. 
:Les effets nefastes de Ia corruption, sur les realisations des infrastructures et 
des projets, sont egalement analyses par Laffont et N'Guessan (1999) et par 
Laffont et N'Gbo (2000) dans un modele prenant en compte I' expansion des 
reseaux pour les Etats en developpement. Us expliquent que l'asymetrie 
d'information matCrialisee par un pouvoir discretionnaire est un determinant 
essentiel de Ia corruption. A l'instar de ces auteurs, Braguinsky (1996) arrive 
aux memes enseignements. II developpe un modele de croissance au sens de 
Schumpeter et expose ses limites dans un environnement economique mine 
par une corruption grandissante. Un tableau general dressant !'impact 
defavorable de Ia corruption sur les interventions publiques et Ia croissance 
du PIB est presente dans les travaux de Ahrens (2002) ou encore ceux de 
Bovens et al (2002). 

Certes Ia corruption et Ia croissance economique durable ne 
font pas bon menage, mais il n'en demeure pas mains vrai que des auteurs 
soutiennent Ia logique inverse. En effet, dans les articles de quelques 
analystes, un climat propice a Ia corruption cree des incitations au tra\·ail et 
genere une plus grande productivite. Les travaux de Ono et Shibata (2001) 
montrent que les depenses engagees par Ia puissance publique, malgre un 
climat hostile a Ia bonne gouvernance, participent a !'accumulation 
progressive du capital et conditionnent une augmentation soutenue du PIB. 

De meme, dans les investigations de Celentani et Ganuza (2002), il 
ressort qu'un environnement de corruption generalisee suscite !'apparition ~e 
comportements opportunistes, motives· par Ia perception de gains futurs et 
supplementaires. Ces comportements, encore appeles pom·oirs 
discretionnaires, ne sont rien d'autres que Ia possession par un agent ou 

. groupe d'agents d'une information privee susceptible d'etre manipulee ·par 
eux et a leur profit. Ce concept d'asymetrie informationnelle greffee par Ia 
divergence d'objectifs ou d'interets entre le Principal et le Superviseur est 
presente comme un ·determinant de Ia corruption (Laffont et Meleu, 2001). 
Le lien existant entre l'asymetrie informationnelle et Ia progression de Ia 
corruption, nouveau domaine de ·recherche, est mis ,en evidence Van 
Rijckeghem et al (2001) et par Kraster et Ganer (2004). 
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Dans une approche cmpirique relative aux liens de causalite entre lc 
niveau de croissance economk1ue et l'indice de corruption, l\{o (2()01) ecrit 
(JUe la correlation n'est pas )~mjours negative. Dans une certaine mesure, Ia 
corntption pcut ctre considerce comme une mesure incitative au travail et a 
Ia production. Des entrcprises privces et dynamiques pcuvent avoir une 
chance de_n!aliser leurs projets par Ia technique de l'appel d'offre. Cette prise 
de position est partagce dans les publications de Vega-Gordillo et Alvarez­
Arce (2003) ou encore de Del Monte et Pagagni (2001). Dans le mcme ordre 
d'idees, Osborne (2004) a menc une rcflexion sur les techniqu~s de mesure 
de la mauvaisc gouvernance. 11 expose, dans son papier, au tableau 2, des 
rcsultats scion lesqucls les politiques gouvernementales de quelques pays en 
dcvcloppcmcnt n'ont pas d'impacts reels et positifs sur la croissance 
cconomique. Par contre, les tendances sont inversces lorsqu'il s'agit des pays 
d'Europe et les Etats Unis. 11 justifie cette contre performance par la 
mauvaise gouvernance dont le continent africain et la majorite des pays 
pauvres nc cesscnt de faire preuve. Face a ces resultats mitigcs, une etude 
empirique, en zone UEMOA, trouve tout son sens. Connaitrc la nature et lc 
sens de Ia causalitc permettront de mieux cibler les politiqucs economiques 
pour une option rcsolue dans la marche vers le developpcment durable. 

II. Le cadre theorique et methodologique 

Les donnees de notre etude portent sur !'ensemble des 8 pays de l'UEMOA. 
La periode d'observation s'etcnd de 1980 a 2004 ; soit 25 observations. Le 
modele de reference s'inspire de celui d'Osborne (2004). 

A la suite de Martinez-Vazquez et al (2004) et Islam (2004), 
nous considerons la fonction de production de type Cobb-Douglas suivant: 

(1) 

Ou a , b ,j , et q sont des parametres strictement positifs et leur 

somme est superieurc ou cgale a l'unite. I-; est la production, v, represente 

le niveau de technologic et d'autres facteurs institutionnels, K,, G,, et H, 
designent respectivement lc stock de capital prive, lcs depenses publiques et 

le stock de capital humain, L, est le travail a !'instant t. 

Le vecteur de variables V,, regroupant le niveau de technologic et 

des facteurs institutionncls, pcut etre note comme suit : 

V, = A,C,Z, (2) 

Ou V, est le nh·eau de technologic exogene, C1 designe le nh·eau de 

corntption et Z1 est un vecteur de variables exogenes susceptibles 
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d'influencer !'output. Une desagn!gation des variablt:s explicatives de 
!'expression (1) et Ia prise en compte de·l'expression (2) donnent le modele 
suivant: 

(3) 

Ou croi est Ia croissance economique, dep est le volume 

des depenses publiques, le niveau de corruption est represente par cor . 
Cette variable, correspondant au critere du respect des regles de loi et du 
controle de Ia corruption sera extraite des donnees secondaires de Kaufman, 
Kraay et Mastruzzi (2003). Le degre d'ouverture est symbolise par Ia variable 
OUV. L'instab~te politique, caracteristique de Ia gouvemance, est designee 

par inp . En fin, ~, I 1 et nit sont les termes d'erreur. 

N ous avons affaire aux donnees de panel avec I' in dice i = 1, 2, ... 8 
pour les huit pays de l'UEMOA et l'indice I= 1980, 1981, ... , 2004, pour Ia 
periode d'observations. A Ia suite de Clements et al (2003), nous proposons 
Ia specification ci-apres comme le second membre de notre modele a 
expressions multiples. 

dep;1 = b0 + b1dep;1• 1 + b2croiit + bidep;1 + b4sdetu + b5coru + d; + y 1 +hit 

(4) 

Les variables idep et S det traduisent respectivement Ia part des 

investissements directs a l'etranger dans le PIB et le service ~e Ia dette. Le 
troisieme membre du modele a estimer est une formalisation proposee par 
Del monte et Papagni (2001). Ils essayent de capter les effets\ d'un 
environnement marque par une forte sur les performances economiques. 
Pour analyser !'impact de Ia corruption dans les regions italiennes, ils 

calcule~t l'elasticite du taux de croissance economique D y par rapport aux 

depenses publiques G . 

Dy G _ Dy G e.=-------
1 DG y y DG 

(5) 

L'analyse de Ia causalite entre les depenses publiques, le 
niveau de corruption et Ia croissance economique nous amene a considerer 
plusieurs concepts: Ia causalite au sens de <;;ranger {1980, 2003) et Ia 
cointegration (Greene, 2005)1. Pour conduire le test de causalite au sens de 

1 La causalite au sens de Granger (1980, 2003) stipule qu'une variable cause une autre si et 
· seulement si les valeurs presentes et passees de Ia demiere permettent de mieux: predire les 
valeurs de Ia premiere. 

La cointegration traduit l'idee que deux variables evoluent ensemble au meme 
taux. Ainsi, par exemple, deux variables sont cointegrees, si elles sont integrees 
du meme ordre [1(1)] et qu'une combinaison .lineaire de ces deux variables est 
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Granger, nous devons nous assurer de Ia stationnaritc des variables 
considcrces (1). 

La causalitc au sens de Granger sera testce dans Ia presente etude en 
estimant les regressions sur les variables "dcpenses publiques" et "croissance 
cconomique" des expressions (3), (4) et (5). Ellcs prendront Ia forme 
suivante: 

•. p p r 

croi,, = a0 + I a1kcroi11 _k + I a2kdep11 + I a3kcor,, + e1,, (6) 
k=l k=l k=l 

p P r 

dep,, = b0 + L b1kdep,,_k + L b2kcroi11 + L b3kcor,, + e211 _ (J) 
k=l k=l k=l 

P P r 

cor,, = g0 + L g1kcor,t-k + L g2~croi11 + L g3kdep11 + e311 (8) 
k=l k=l k=l 

Les variables etant definies comme precedemment, k, p, q et r 

sont des entiers naturels. a , b et g sont les parametres des modeles. En 

tenant compte de !'expression (6), une hausse des depenses publiques ne 

cause pas Ia croissance economique si taus les a Zk sont nuls. De meme, 

une variation de l'indice de perception de la corruption ne cause pas Ia 

croissance economique si taus les a 3k sont nuls . .Avec !'expression (J), une 

croissance positive et soutenue ne cause pas les depenscs publiques si taus 

les b2k sont nuls. La corruption ne cause pas les im•estissements publics si 

to us les b )k sont nuls. Le raisonnement est identique pour !'expression (8). 

Ces differentes hypotheses sont testees a !'aide de Ia statistique de Fisher 
(Meh~a, 1994)". 

III. Les resultats empiriques 

Cette section analyse les resultats empmques obtenus. L'examen de 1a 
matrice de correlation des variables atteste d'une forte com!lation negati,·e 
entre Ia croissance economique, le nh·eau de corruption et l'instabilite 
politique. On note cependant une correlation positi,·e entre !'evolution du 
PIB, les depenses publiques et le degre d'om·ermre commerciale. De meme. 
i1 existe une correlation positi,·e entre la corruption et l'instabilite politique. 

stationnaire. Lorsque deux variables sont cointegrees, il y a causalite a la Granger 
dans au moins une direction. Par contre, la non cointegration de deux variables 
n'est pas une indication d'absence de causalite a Ia Granger. (Cadoret et al. 200-H. 
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Le tableau 2, quant a lui, prcsente le rcsultat des tests de 
stationnaritc. II a etc obtenu a partir de Ia mise en a:uvre du test de Im, 
Pesaran et Shin (2003), plus connu sous le nom de IPS. 

Tableau 2: Le test de stationnarite des differentes series 

Variables 

CrOI 

croi(-1) 

dep 

cep(-1) 

cor 

ouv 

inp 

idep 

sdet 

Valeur de Ia 
statistique 

-1,993 

-1,996 

-2,324 

-5,309 

-2,523 

-2,322 

-2,462 

-1,998 

-2,257 

Valeurs 
critiques 5% 

-1,990 

-1,990 

-1,990 

-1,990 

-1,990 

-1,990 

-1,990 

-1,990 

-1,990 

Source: BAD (2003) ct de Ia BCEAO (2005) 

Avec 
con stante 

Oui 

Oui 

Oui 

Oui 

Oui 

Oui 

Oui 

Oui 

Oui 

Avec 
trend 

Oui 

Oui 

Oui 

Oui 

Decision 

I(O) 

I(O) 

I(O) 

1(0) 

1(0) 

I(O) 

1(0) 

I(O) 

I(O) 

Les valeurs de Ia statistique (t-bar) comparees aux valeurs critiques 
permettent de se prononcer si.u: !'hypothese nulle de non-stationnarite des 
series. Nous constatons que les valeurs de Ia statistique sont inferieures aux 
valeurs critiques. Ceci conduit au rejet de !'hypothese nulle de non­
stationnarite des series. Toutes les variables sont stationnaires et cointegrees 
du meme ordre. Il existe done une relation de long terme entre les variables. 

A present, nous analysons les resultats des tests de causalite a Ia 
Granger entre Ia croissance economique, la corruption et les depenses 
publiques sur la base des expressions (6) , (7) et (8). lis sont presentes dans le 
tableau 3. 
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Tableau 3: Le test de causalitc entre les dcpenses publiques, Ia 
corruption et Ia croissance cconomique dans I'UEMOA sur Ia pcriode 
de 1980 a 2004. 

Ilypothl-scs Valeur de Ia statistique F 

111 croi nc cause pas cor 3,58 

(4,23) 

12] corne cause pas croi 13,86 

(4,23) 

[3] croi ne cause pas dep 17,56 

(4,23) 

[-l] dep ne cause pas croi 18,67 

(4,23) 

[5] corne cause pas dep 16,74 

(4,23) 

[6] dep ne cause pas cor 16,99 

(4,23) 

Source: B:\D {2lXl3) ct de Ia BCEAO {2005) 

Les valeurs entre parentheses representent les valeurs 
critiques de Ia statistique F de Fisher. au seuil de 5% avec 26 et 1 degre de 
liberte. La premiere hypothese que nous testons est que Ia crois'sance 
economique ne cause pas Ia corruption .. La valeur de Ia statistique calculee est 
de 3,58 et est largement inferieure a Ia valeur critique de 4,230 au seuil de 
5%. Le resultat du test nous invite a accepter notre hypothese et a conclure 
que le niveau de croissance economique enregistree par un Etat membre de 
!'Union ne justifie pas !'expansion de Ia corruption. En d'autres termes, les 
informations anterieures sur Ia croissance economique ne permettent pas une 
meilleure prevision de la corruption dans Ia sous region ouest africaine. Ainsi 
done, une amelioration de l'evolution du PIB n'aura ancun effet benefique 
certain sur la corruption. 
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La deuxieme hypothese que nous testons est que Ia corruption ne 
cause pas Ia croissance economique. lei, par contre, Ia statistique calculee 
(13,86) est largement superieure a Ia valeur critique de 4,230 au seuil de 5%. 
Le test nous invite done a rejeter notre hypothese et a conclure que Ia 
corruption cause Ia croissance economique. Ce qui revient a dire que les 
resultats confument que Ia corruption a un impact negatif et significatif sur 
!'evolution du PIB par tete. 

Quelles le~ons tirees de ces deux premieres hypotheses ? La 
croissance economique n'affecte pas Ia corruption, par contre Ia corruption 
reduit Ia croissance. C'est le lieu d'attirer ]'attention des pouvoirs publics de 
!'Union sur Ia necessite d'intensifier les politiques et strategies de lutte contre 
-Ia corruption. Nul ne devrait etre au dessus des lois. Par consequent, tout 
individu ou toute institution qui s'adonnerait a cette pratique devra repondre 
de ses actes devant les instances juridictionnelles. Nous souhaitons 
egalement que les decisions de justice rendues soient exemplaires et 
suffisamment dissuasives. 

Le raisonnement est identique pour !'interpretation des quatre 
demieres hypotheses. Ainsi, les hypotheses 3 et 4' nous indiquent que Ia 
croissance economique cause les depenses publiques et vice versa. Ce resultat 
sous-entend que les depenses publiques initiees par les Etats pourraient etre 
productives si elles etaient allouees a des secteurs bien cibles pourvoyeurs de 
recettes et d'emplois. De meme, les informations anterieures sur le niveau de 
croissance' economique permettent une meilleure prevision des depenses 
publiques. 

La croissance economique et les depenses publiques s'influencent 
reciproquement. Les gouvemements des Etats membres de l'Union 
economique et monetaire ouest-africaine gagneraient a maitriser leurs 
depenses publiques. Les actions de Ia puissance publique devraient etre 
orientees vers les secteurs productifs, generateurs de croissance positive et 
durable. En cela !'aide au dcveloppement des Petites et moyennes entreprises 
(PME) et specifiquement des entreprises agro-industrielles serait mieux 
indiquee (N'Zue, 2003). 

Enfin, les tests nous invitent a rejeter nos hypotheses 5 et 6 car Ia 
statistique calculee est superieure a Ia valeur critique de 4,230 au seuil de 5%. 
Ces resultats soutiennent que Ia corruption cause les depenses publiques et 
celles-ci causent a leur tour Ia corruption. L'inteipretation au sens · de 
~ranger est que les informations anterieures sur Ia corruption permettent 
une meilleure prevision des depenses publiques. Autrement dit, le niveau de 
corruption pourrait justifier le volume des depenses gou,·emementales. 

La corruption cause les depenses publiques et vis versa. De,•arajan et 
al (1996) font partie des'premiers a avoir developpe les concepts de depenses 
publiques productives et de depenses publiques irnproductives. Ventelou 
(2002) a mis en exergue les implications nHastes de Ia corruption sur 
l'efficacite des depenses gouvemementales. C'est pourquoi, nous estimons 
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que ce phcnomcne de societe doit ctre combattu par la sensibilisation et le 
renforcement des structures de controle et de surveillance. 

QueUes sont les implications cconomiques et la portce de ces 
rcsultats? 

La corruption est un phcnomcne qui gagne du terrain dans plusieurs 
pays du monde et particulicrement dans les pays en dcvcloppement. Ses 
effets nCfastes sur les indicateurs de performances economiques ont etc 
analyses par de nombreux aute.urs tels que Rivera-BatiZ, (2002) ou encore 
Dutta et Mishra, (2005). Cette etude vient enrichir !'analyse cconomique en 
ce sens qu'elle montre que la corruption nuit a la croissance economique 
dans !'Union economique et monetaire ouest africaine. Elle explique 
!'evolution des depenses publiques et montre que celles-ci portent atteintes a 
l'efficacite des politiques economiques. Ce resultat est conforme aux travaux 
de Anderson et Tverdora (2003) et aux conclusions de Lambsdorff (2003b). 
C'est la raison pour laquelle nous souhaitons que les strategies de lutte contre 
la. corruption soient initiees de fac;on coordonnee dans toute Ia sous-region 
afin de faire obstacle a ce fleau. Blake et Martin (2002) et Tanzi et Davoodi 
(2002b) proposent des pistes de solutions qui pourraient inspirer nos 
gouvernants. 

L'etude revele egalement que la croissance economique est justifiee 
par les depenses gouvernementales. Ce resultat est conforme en partie aux 
conclusions de Reinika et Svensson (2004) qui ant mene une reflexion sur 
l'environnement socio-economique en Afrique australe. C'est le lieu d'attirer 
!'attention des pouvoirs publics sur la rationalite et l'efficience des 
interventions publiques. Une depense publique improductive reduit 
!'evolution du PIB et constitue un facteur limitant du bien-etre social. 
L'efficacite des actions publiques va done de paire avec l'eclosion d'une 
v~lonte politique de combattre la corruption sous toutes ces formes. C'est 
pourquoi, nous pensons comme Broadman et Recantini, (2002), Kaufman et 
Kraay (2002) et Kaufm\ln et al (2003) qu'il faille faire de la bonne 
gouvernance Ia premiere des priorites en Afrique subsaharienne et partout 
ailleurs dans le inonde en developpement. De fac;on specifique, il 
conviendrait de restructurer la fonction publique, d'ameliorer la 
budgetisation et Ia gestion financiere et de refonder !'administration fiscale 
(Ciocchini et al (2003)). L.es politiques, dans l'espace UEMOA, devraient 
converger vers un abaissement concerte des droits de douane et autres 
barrieres au commerce international, une uniformisation des taux de change 
et d'interet determine;rar le marche. Enfm, les autorites devraient veiller a 
!'application scrupuleuse et transparente de la loi en hesitant pas, par 

. exemple, a poursuivre en justice de grands personnages corrompus. 
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Conclusion 

I.'Union cconomil]UC ct monct:urc oue~t nfricninc constitue un cspncc 
cconomil]UC ~trntcgil]UC en Afrique occidentale. Unc stnbilitc politique, 
Cconomil]UC et ~acinic durable dans CCttC zone cconomique et monctnire 
con~tituc une m•nncce majeure ~ur le scntier qui mcne a une croissance 
~outcnue et a un dcvcloppcment cconomique. !}Afrique sub-snhnrienne 
rl·gorgc d'cnorme~ potcntinlitc~ nnturcllc~ ct humnincs. Mnlheureusement Ia 
complcxitc de l'e~pccc humnine a travers sa fonction objective ct ses 
reactions ~OUYent imprcvi~iblcs rcndent dclicntes )es initiatives 
gou\'Crnementnles. C'e~t pourquoi, l'objectif de cette etude ctnit d'annlyser Ia 
cnusnlitc entre In corruption, les dcpenses publiques et Ia croissance 
cconomiquc . 

.Afin d'ntteindre ces objectifs, deux tests ant etc realises aprcs 
!'analyse de In correlntion des variables. II s'ngit des tests de stationnaritc et 
de cnusnlite au sens de Granger. 

Les resultat~ivnnts ont etc obtenus : 

• Les variables de !'etude sont toutes stationnaires ; 

• Les variables relntives aux depenses publiques, a Ia corruption et 
a Ia croissance economique sont cointegrees. II existe done une 
relation d'equilibre de long terme entre elles; 

• Le niveau de corruption a un impact certain sur !'evolution du 
PIB; mais Ia reciproque n'est pas vraie. Autrement dit Ia 
corruption ne gagne pas du terrain parce que Ia croissance est 
positive, reguliere et soutenu ; • 

• L'augmenta~on des depenses publiques trouve ses origines dans 
un environnement de corruption generalisee .. De meme, une 
hatis-se des depenses gouvernementales induit des 
comportements opportunistes et done favorise Ia mantee du 
fleau; 

• Les depenses publiques causent Ia croissance economique ; 

• La croissance economique cause les ·depenses publiques ; 

11 ressort des resultats ci-dessus que toute politique de lutte contre Ia 
corruption a des effets sensibles sur Ia croissance economique et le volume 
des depenses publiques. En outre !'influence de Ia croissance sur le niveau de 
corruption n'est pas prouvee. Par contre !'evolution du PIB a un impact sur 
les depenses gouvernementales et qu'en retour, celles-ci ont un impact sur Ia 
croissance. 

Aussi soutenons-nous !'idee selon laquelle les autorites politiques de 
!'Union devraient intensifier les politiques et strategies de lutte contre Ia 
c~rruption. Une plus grande sensibilisation et le renforcement des structures 
de controle constituent en Ia matiere autant des pistes a explorer. De meme, 
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il faudrait que les decisions rendues par Ia justice soient exemplaires et 
suffisamment dissuasives. Nous souhaitons egalement que les secteurs 
pourvoyeurs de main d'reuvre et les PME continuent d'etre les priorites des 
interventions publiques pour une croissance economique positive et durable. 

Annexes 

Annexe· 1 : Y ne carm pas X , au .ren.r de Granger, pour une valeur q donnee 

du parametre si, pour tout t, X 1 est independant de (~. 1 ,L , J-;) 
conditionnellement a (XI· 1 ,L 'x1). Cette definition signifie done que le 

' passe de Y n'apporte pas d'information supplementaire sur Ia valeur de X 
par rapport au passe de X . Elle se traduit en terme de densite, par : 

II t, l(xJ Yl-l,xl·l'L ~,yl'xl;q)= l(xl I xl·l'L L ,xl;q). y ne 

cause pas X au sens
1 
de Granger, si et seulement si ~ est independant de 

(X1+1,L ,Xr) .conditionnellement a (XI'~~ 1,X1_ 1,L ,J-;,X1); 

cette definition equivalente de Ia non-causalite est dite non-cau.ralite art .ren.r de 
Sims. 

Le test de causalite au sens de Granger ou de Sims ne sont valables 
que si les\series considerees ne sont pas cointegrees. Nous devons par 
consequent! analyser les caracteristiques temporelles des variables retenues 
dans nos diffeientes expressions. L'approche Ia plus utilisee pour analyser les 
caracteristiques temporelles (stationnarite) des variables est le test augmente 
de Dickey-Fuller plus connu sous l'abreviation ADF. Dans le cadre des 
donne~s de panel, ce test n'est plus conseille. C'est pourquoi, nous aurons 
recours au test de Im, Pesaran et Shin (2003) encore appele IPS test out-bar. 

II est base sur Ia moyenne des statistiques de Dickey-Fuller 
Augmentee (ADF) calculees pour chaque individu du panel. La statistique t­
bar repose sur Ia regression : 

Y 1,1 = P 1.1 Y 1,1-1 + f tPt.}Ay 1.1- 1 + z :.,r + c 1.1 (t) 
J=l 

La statistique de ce test est: 

~(T _ _!_ ~)t1r \p, =1)) 
t - n 
ips-

1 - L var(t1r \p1 = 1) 
n 
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- I"' Ou I = n ~IP,, avec tp, ctant est Ia statistique du test ADP sur 
I 

donnees individuelles, 
1 W;,,dW;,, 

t = et 

'·' [!W;~ r Jw(r)dr est l'intcgrale de 

Wiener. 

La mise en ccuvre de ce test se passe en deux etapes : 

(i) d'abord Ia recherche des retards optimaux : on determine 
pour les series de chaque pays, le retard optimal, c'est-a-dire 
celui qui rend minimal le critere de AIC dans les tests de 
Dicker-Fuller. 

(ii) on effectue ensuite les tests IPS pour chaque serie en utilisant 
les retards optimaux determines precedemment. 

Annexe 2 : Des donnees macro-economiques sont fournies par des supports 
electroniques de Ia Banque africaine de developpement (BAD) et de Ia 
Banque mondiale. Quelques statistiques sur les pays de I'UEMOA sont 
egalement disponibles sur le site Web http://www.izf.org. Les donnees sur 
les indicateurs de gouvernance et specifiquement de corruption nous 
proviennent des institutions telles que International Country Risk Guide sur 
le site http://www.icrgonline.com, Transparency International's Corruption 
Perceptions Index et World Bank's 2000 World Business Environnement 
Survey http: //in fo.worldbank.org/governance I wbes. 
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Integration et Echanges commerciaux Intra Sous-regionaux: 
le Cas de I'UEMOA • 

Akoete Ega AGBODJI .. 

Resume: En presence des echanges transfrontaliers non enregisltis importants, quels 
son/ les impacts iso/es de limion monetaire !t economique sur les ichanges intra­
UEMOA ? No/IS tentons a travers felle itude de tipondre a re//e interrogation. Avec 
un modl:le de graviti dynamique amilioti qui comporte une t•anable indicaln"ce des 
incitations d Ia Jraudc dans les ichanges transfrontaliers, l'itude a montti a travers les 
tim/tats que l'appartenance a Ia zone monelaire commune et Ia mise en (lUVre des 
tifonnes ifonomiques on/ eu des e.ffets significatifs en lennes de detournement des 
importations el des exportations. Toutefois, les distorsions iconomiqms, consideries 
com me des incitations aux echanges commerciaux Jraridulmx, on/ significatit·emenl riduit 
les echan._ges commerciaux bilaterauxfonnels dans /'Union. 

Intra Sub-regional Integration and Commercial Exchange: 
Case ofWAEMU 

Abstract: IV'ith an important unrecorded cross-border trade, what are the isolated 
impacts of moneta')' and economic union on intra-IF AE\!U trade? This stucfy /ties to 
answer this question. Using a cfynamic augmented model of gravi!J which contains a 
t•ariable representing the incentit•es to smuggle, the stucfy, through its results, displqJ ed 
that the mem"bership of common moneta')' zone and the implementation of the e,·onomic 
rejonns have had significant e.ffects in lenns of imporls and e.-.:porls dit•ersion. H01vmr, 
the economic distortions, considered as incentit•es for trading through rmo.fficial rhannels, 
significant/)' reduced official bilateral trade in the Union. 

Introduction 

Face :i la faiblesse du nh·eau des echanges commerciaux bilateraux et anc 
la persistance des difficultes economiques des pays de l'Cnion Economique 
et 1Ionetaire Ouest Africaine au debut des annees 90 dans un contexte de 
resurgence des grands blocs commerciaux et economiques, les Etats de 

• Union Economique et Monetaire Ouest Africaine creee en 1994 et composee de huit 
pays membres: Benin, Burkina Faso, Cote d'l\'oire, Guinee-Bissau, Mali, Niger, Senegal 
etTogo. 
•• F ASEG I Universite de Lome (TOGO). E-mail : adagbodji@yahoo.fr 
L'auteur tient a remercier le Consortium pour Ia Recherche Economique en Afrique 
(AERC) base a Nairobi (Kenya) pour sa subvention dans le cadre de Ia realisation de 
cette etude. II exprime particu\ierement ses remerciements aux personnes ressources du 
groupe D dudit rescau, particulierement aux Professeurs Jean-Paul Azam, Andy McKay 
et Dominique Njinkeu pour leurs commentaires et suggestions peninentes qui ont permis 
d'ameliorer sensiblcment cet article. · 
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)'union ont decide de consolider les acquis de )'integration monetaire par 
une integration economique en remplac;ant l'UMOA par )'Union 
Economique et Monctaire Ouest Africaine (UEMOA) en janvier 1994. En 
d'autres termes, l'UEMOA, dont l'objectif est de consolider )'Union 
monetaire et de rclancer le processus d'intcgration economique de Ia sous­
region, tend a renforcer Ia competitivite des activites cconomiques et 
financicres des Etats membres dans le cadre d'un marche ouvert et 
concurrenticl et d'un environnement juridique rationalise et harmonise. 
C'est ce que visent les rCformes fiscales et douanicres entreprises par les 
pays dans le cadre de l'UEMOA. Les grandes caractcristiques de ces 
rCformes prCferenticlles de liberalisation du commerce sont, entre autres, Ia 
simplification des taxes douanieres avec un droit unique a !'importation sur 
Ia valeur CAF, )'introduction d'un tarif douanier intra-regional prHcrentiel 
pour les biens produits localement, dit tarif prcfcrenticl generalise, qui sera 
applicable a taus les cchanges de produits manufactures dans Ia region avec 
Ia notion de "produit d'origine controlce". La mise en ccuvre progressive 
des rCformes tarifaires communautaires a etc effective des le 1 cr juillet 1996. 
Entre le 1 cr juillet 1996 et le 30 juin 1997, taus les Etats membres ant 
consenti une reduction de 30 % sur les droits et taxes d'entrc~ sur les 
produits industricls agrees. Cette reduction a etc portce a 80 % du 1 u juillet 
1997 au 31 dccembre 1999. Le dcsarmement tarifaire est devenu total et 
effectif pour taus les produits agrees depuis le 1 cr janvier 2000 avec }'entree 
en vigueur du Tarif Exterieur Commun (fEC) devant regir les echanges 
exterieurs des pays de !'Union. 

A Ia lumiere des travaux realises sur les integrations sous-regionales 
mises en place dans les pays en devcloppement, il ressort qu'une grande partie 
de ces schemas d'intcgration n'ont pas encore atteint leurs objectifs et que les 
avantages economiques significatifs ant ete rarement ceux en termes de 
diversification des exportations, d'accroissement de Ia compctitivite 
intemationale, d'allocation efficiente des ressources au de stimulation 
significative de Ia production et de l'investissement dans Ia region (Yeats, 
1999; Foroutan, 1993; Nogues et Quintanilla, 1993; Lyakurwa et al. (1997); 
Oyejide et Njinkeu, 2003). Pour le cas specifiques des pays l'Afrique 
subsaharienne, des -etudes empiriques recentes suggerent que Ia mise en 
place de regimes prCfcrentiels d'cchanges entre les pays n'ont pas eu 
d'impact en termes de creation de commerce dans le sous-continent (Ariyo 
et Raheem, 1991 ; de Mclo et al.,-1992). Par contre, Foroutan et Pritchett 
(1993) montrent que le niveau du commerce intra-Afrique Sub Saharienne 
(SSA) n'est pas aussi faible tel que le revele les etudes mais que le niveau 
observe du commerce intra-ASS est plus eleve que le niveau predit. 

L'une des explications de la faiblesse des echanges intra-regionaux 
est !'expansion du commerce non enregistre a l'interieur des zones 
d'echanges. En effet, alors que le volume des echanges interafricains 
officiels entre les pays de !'Afrique subsaharienne ne represente dans les 
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annC::·cs HO lJlll' (," · .. du total du comml·rn· dl· Ia rC::·gion (BalllJlle momliale, 
19H9, pI HH-1 H9). on cstimc lJlll' le commerce interafricain non officicl 
intl'rYil·nt dans l'C:couk·ml·nt dl· 30% a SO'~'n de Ia production agricole 
d'exportation lll• Cl'rtains pay~ africain~ et reprc~ente de~ cchange~ annucls 
dl· milliom dl· dollar~ de cultur~s ,.i,·ricre~. de mincraux et de biem de 
consommation (~lacGaffey, 1987 ; Amsclle et Gregoire, 1988 ; Chazan, 
1988 ; Green, 198 I et 1989 : LamlJt·rt. l9H9). Meagher (2003), montre que 
le cotnml·rce informel est un commerce organise en circuit autour 
d'exportations illC::·gale~ pcrmcttant de se procurer les devises utili~ces pour 
importl'r illC:galcment d'autn:s marchandise~ (May, 1985 ; Singh, 1986 ; 
:\zam ct lk·slcy. 1989). Ce sont pour l'e~senticl de~ activitcs de contrebande 
fomlcc~ sur !'arbitrage de~ prix de produits d'exportation primaires au de 
bien~ importC:~ du re~te du monde, entre pays dont les politiques macro­
cconomiques sont di,·ergen tes. 

Qu'en est-il dans Ia zone UEMOA ? La prcsente etude cherche 
done a isoler les effets sur le commerce bilateral dans Ia zone UEMOA des 
unions monctaire et cconomique dans un environnemcnt au sc 
dc,·cloppcnt des cchangcs commerciaux frontalicrs informcls. Dcpuis 1994, 
b; pays ouest africains de Ia zone franc ant Ia particularitc d'appartcnir a 
deux formes d'union : unc union monctairc ct unc union economique. Dix 
ans aprcs Ia mise en a:unc des rc.formes economiqucs tcndant a reduirc 
entre les Etats mcmbrcs les distorsions cconomiqucs qui so"nt un factcur 
cncourageant les cchangcs frontalicrs non enrcgistres, il y a lieu de 
s'intcrroger principalcmcnt sur !'impact additionnel de )'integration 
economique sur lc commerce bilateral dans I'UEMOA en tcrmes de 
creation de commerce entre lcs pays membres de I'UEMOA. 

L'objectif general de Ia presentc etude ·est de ·Captcr )'impact 
respectif de !'union mom!tairc et de )'union economique en vigueur dans lcs 
pays de I'UEMO.A sur lcs flux commcrciaux bilateraux dans lc contexte de 
dcveloppcment des cchangcs transfrontaliers informels. 

I. Le modele de gravite applique aux pays africains au Sud du 

Sahara 

Depuis Tinbergen (1962), le modele de gravite est devenu un instrument 
populaire d'analyse cmpiriquc du commerce exterieur. Cependant, scion 
Martinez-Zarzoso et Nowak-Lehmann (2003), lc support thcoriquc de 
recherche de ce modele etait originellement pauvre et il a fallu attendrc le 
milieu des anm!es 70 pour voir emerger de nombreux developpcmcnts 
theoriques comme base thcorique du modele de gravite. Si Ia premiere 
tentative d'explication theorique a etc donnee par Anderson (1979), qui a 
derive )'expression de gravitc d'un modele qui suppose la diffcrenciation 
des produits, d'autrcs travaux ant consiste non seulemcnt a rcnforccr le 
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cadre thcorique prcalable mais aussi a proposer d'autres extensions. On 
peut citcr, principalcmcnt entre autrcs, Bergstrand (1985, 1989), Helpman 
(1987), Oguledo et MacPhee (1994), Deardorff (1995), Hummels et 
Lcvinsohn (1995), Anderson et Wincnop (2001) ct Evcnett et Keller (2002). 
Les travaux de ces auteurs ant consistc a prendre en compte deux 
principaux determinants qui caractcrisent les modeles de Ia nouvelle theorie 
du . commerce, a savoir : les economics d'echelle combinees a Ia 
differcnciation des produits ct les couts des transports. Par ailleurs, divers 
autres travaux ant cgalement contribue au raffincment et a Ia prise en 
compte d'autres variables explicatives contenues dans le mode!e de gravitc. 

Le commerce bilateral entre les pays en Afrique au Sud du Sahara 
(ASS) et leur processus d'integration regionale ant pendant longtemps 
constituc des champs de recherche pour de nombreux cherchcurs. 
Foroutan et Pritchett (1993) furent les premiers a appliquer une version 
amelio"ree de ce modele dans le cadre des pays ASS en vue de quantifier le 
niveau du commerce intra-ASS potentiel et de le comparer avec le nh·cau 
actuel. Les resultats des travaux de Foroutan et Pritchett (1993) conf1rmcnt 
que, d'une maniere generale, le commerce intra-ASS observe (actucl) est 
plus faible que celui prevu. Elbadawi (1997) en utilisant le modele de gravite 
traditionncl ameliore montre que !'experience de !'integration regionale en 
ASS a ete un echec tout comme celle des autres regions en developpement 
(notamment !'Amerique Latine). Longo et Sekkat (2004) montrent que, 
excepte les variables traditionnelles du modele de gra,·ite, !'infrastructure 
pauvre, Ia mauvaise gestion de Ia politique economique, et les tensions 
politiques internes ant un impact negatif sur le commerce entre pays 
africains. En co~siderant la periode 1962 - 1996 dans le cadre d'un modele 
de gravite ameliore, Carrere (2004) utilise Ia methode d'Hausman-Taylor, 
pour montrer que les accords commerciaux regionaux africains ant genere 
un accroissement significatif du commerce entre les pays membres. Musila 
(2005) dans les cas de la COMESA, Ia CEEAC et la CEDEAO trom·e que 
l'intensite de Ia creation du commerce est plus forte dans les pays de Ia 
CEDEAO suivi par ceux de COMESA. Avom (2005), pour le cas de Ia 
CEMAC, a egalement, dans lc cadre d'un modele de gravite ameliore, utilise 
l'estimateur Hausman-Taylor (1981) pour re,·eler que la participation a 
!'union monetaire n'a eu que tres peu d'effets sur le commerce regional. 

II ressort de Ia revue de Ia litterature qu'au stade acrucl des tranux 
sur !'analyse ex-post des echanges bilateraux commerciaux dans la sous­
region UEMOA, il n'existe pas de tranux ayant pris en compte le 
phenomene des echanges frontaliers informcls danS J'eYaluation de J'impact 
des accords preferentiels sur les echanges commerciaux regionaux. La 
presente etude tente de combler le ,·ide. 
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II. La specification du modCie de gravitc 

II ressort de Ia revue de Ia littcrature 'lue le modele de gravitc a l'origine 
ctait un modele ad hoc t}Ui a connu progressivement des ameliorations par 
!'introduction de variables pertinentes au regard des conclusions des 
theories successivcs du commerce international. En ce 'lui concerne les 
techniques d'cstimation, elles ont cgalement connu des evolutions parallcles 
aux d(·vcloppements cconomctritJUeS. De rccents travaux rclatifs aux 
nouvelles methodes d'estimation des modcles avec des tlonnces de panel 
ont etc effectucs dans le but d'amcliorer Ia performance de !'estimation de 
!'expression de gravitc. Parmi ces travaux on peut citer, entre autres : 
l\Htyas (1997, 1998), 13reuss et Egger (1999), Egger (2000 et 2002), Egger et 
Pfaffermayr (2003) et Baltagi et al. (2003). Ces travaux ant rclevc les 
diffcrents biais dont souffrent les coefficients estimcs suite a )'application 
des methodes traditionnelles cl'estimation, notamment Ia methode des 
moindres carres ordinaires. Ces biais sont dus a Ia non prise en compte des 
specificites des pays et a d'cventuelle endogeneite de certains regresseurs. 
C'est pourquoi, la prcsente etude se propose de retenir les nom·clles 
techniques cl'estimation basces sur les donnees de panel en considcrant les 
cchanges comme un processus dynamique. Dans ce cas, l'estimateur de 
panel dynamique generalement utilise est celui de Arellano et Bond (1991). 

1. Le modele theorique 

Une base theorique cconomique recente a etc dcveloppce par Baier et 
Bergstrand (2002) pour soutendre le modele de gravite. Le cadre d'analyse 
repose sur la maximisation des profits par les ftr.mes en concurrence 
monopolistique et de l'utilite par les consommateurs en references aux 
preferences de Dixit-Stiglitz. 

Comme montre par Baier et Bergstrand (2002), si les ftrmes du 

pays j vendent leurs produits sur le marche du pays i au prix P•i = p, e,i , on 
obticnt lc flux commercial d'equilibre suivant pour chaque bien produit par 
la ftrme dans le pays j vendant sur le marche i : 

(1) 

au M;i. est la valeur cout-assurance-fret des flux de marchandises 

importees par le pays i du pays j ; cr est l'elasticite de substitution entre les 
biens (preferences de Dixit-Stiglitz) ; q> est le cmit fLxe auquel chaque ftrme 
fait face ; YiGl est le PIB du pays iO) ; P1 est le niveau du prix dans le pays j 
du bien representatif; P,i est le prix du bien du pays j dans le pays i ; 9,i est 
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CEDEAOI et ASEANI sont cgales a un si les deux pays sont taus 
membres rcspectivement de l'UEMOA, de Ia CEDEAO et de l'ASEAN et 
zero sinon ; UEMOA2, CEDEA02 et ASEAN2 sont egales a un si le pays 
importateur est menibre de l'UEMOA, de Ia CEDEAO et de l'ASEAN 
respcctivement et le pays exportateur est du Rcste du monde et zero sinon ; 
UEMOA3, CEDEA03 e·t ASEAN3 sont egales a i.m si le pays exportateur 
est membres de l'UEMOA, de Ia CEDEAO et de l'ASEAN respectivement 
et le pays importateur est du Reste du monde et zero sinon. 

Pour prendre en compte le commerce non officiel au non 
enregistre dans le modele, ils one etes identifies des variables proxy qui 
peuvent expliquer !'existence et l'ampleur du phenomene de commerce 
frontalier frauduleux. En effet, suivant Ia litterature economique1, on peut 
identifier quatre principaux Jacteurs qui peuvent etre a l'origine du 
commerce frontalier frauduleux (Pohit et Taneja, 2003). On a : le niYeau 
cleve des droits de douane et des barrieres non tarifaires ; les distorsions 
nees des politiques. economiques interieures ; l'inefficacite des institutions 
publiques, notamment les douanes ; !'existence d'arrangement institutionnel 
efficace supportant le commerce informel et les liens historiques et 
ethniques2 qui constituent pour les acteurs du secteur une sorte de garantie 
de paiement. Pour des raisons de disponibilite de donnees, une Yariable sera 
consideree dans le modele comme devant capter l'effet du commerce 
transfrontalier informel sur les echanges bilateraux. II s'agit de Ia Yariable 
prime de change sur le marche parallele. Les liens historiques et culturels 
sont consideres ici comme des effets bilateraux specifiques indus dans le 
terme d'erreur composite. 

De tout ce qui precede, !'expression du modele de gra,·ite a estirrier 
est Ia suivante : 

Ln M = Po + p, In PIB,; + P1 In PIB1, + p; In POP,, + 'P-1 In POP,, 
+ p; In Dy; + p6 In 4 + P1 In Ei + Ps In Ej + p:J In ]j, + p,l} In ~' + p" 
In TC&;; + p,2 In Cil\Tfj, + p/J UEMOA, + p,-1 UEMOA1 + p,; UEHOA; 
+ p,6 CEDEAO, + p,; CED£40! + p,s CEDEAO; + p,') AS£4..\·, + 

P1o ASEAN2 + P:u ASEAN; + J.li + l'fi (7) 

ou: 

1 Diffcrents travaux ont porte directement sur. Ia contrebande entre pays limitrophes. On 
peut citer, entre autres,.Azam (1990), Wang (1994), Herrera (1997) et Pohit et Teneja 
(2003} . . • . . . . 
2 La Banque mondiale (1989·:.p. 188-189) rejoin! ce point de vue, en representant le 
commerce parall~le comme ph~nomcne cconomique efficace et favorable au bien-etre 
des populations, enracinc dans l'histoire. et )'organisation traditionnelle des societcs 
africaines. ' · ' 
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I M,jt designe le montant des importations du pays i en prove~ance 
·du pays j; PIBi et PIBj .representent le PIB en valeurs constantes (dollar 
US) du pays i et du pays j respectivement; POPi et POPj sont la taille de la 
population des pays i et j respectivement. Dij mesure la distance 
geograp~ique entre le pays i et j ; TCRiit est le taux de change reel bilateral 
entre le pays i et'le pays j au temps t. Par ailleurs, dans le cas de la presente 
etude, outre le taux de change reel bilateral, ir sera egalement integre dans le 
modele de gravite une variable representative de la volatilite du taux de 
change nominal bilateral en \rue de ·pourvoir apprecier les roles respectifs 
des accords commerciaux prCferentiels et !'union monetaire sur le 
commerce intra-regional. En effet, en procedimt a une estimation du 
modele de gravite qui inclut la variable volatilite du taux de change nominal 
bilateral, on peut faire ressortir, en comparaison avec !'estimation du 
modele sans cette variable, la part du commerce ~tra-regional additif 
attribuee aux accords prHerentiels dans le cadre de !'integration 
economique d'une part et a l'union monetaire d'autre part. Comme Rose 
(2000), la volatilite sera mesuree par l'ecart type de la difference premiere 
du taux de change nominal bilateral mensuel (en logarithme) de l'annee 
precedente; Lij est la variable muette designant si les deux pays echangistes 
sont des pays frontaliers; elle prend la valeur 1 si les deux pays partenaires 
sont frontaliers et 0 sinon ; IiG)t est une variable indiquant l'indice des 
infrastructures ; cet indice est construit en utilisant 3 variables, a savoir: le 
nombre de. kilometres de routes, de rails et le nombre de lignes 
telephonique par personne. En reference a Lirnao et Venables (2001) et 
Carrere (2004), chaque variable, mesuree en densite, est normalisee a avoir 
la meme moyenne egale a un. L'indice correspond done a Ia moyenne 
arithmetique des variables normalisees ; EiG) est une variable muette egale a 
un si le pays i G) est une ile et zero sinon; CINF;m1 est une variable 
introduite dans le modele comme variable indicatrice des incitations a 
effectuer le commerce frauduleux et en consequence son coefficient 
traduira !'impact du commerce non enregistre sur les echanges bilateraux 
offieiels. Elle sera representee par la variable prime de change sur le marche 
parallele qui est consideree ici comme une variable proxy des distorsions 
resultantes des politiques economiques mises en reuvre dans un pays. Dans 
differents travaux sur la croissance, la prime du marche nair est 
frequemment utilisee pour montrer la severite des restrictions au commerce 
(Harrison, 1996 ; Edwards, 1998 ; Sala-i-Martin, 1997). Rodriguez et Rodrik 
(2001) ont soutenu l'idee de !'existence d'une forte correlation entr~ la 
prime du marche nair et un certain nombre 'de mauvaises politiques 
macroeconomiques, telles que !'inflation, l'alourdissement de la dette 
exterieure, le degre eleve de corruption et la lourdeur bureaucratique ; 
UEMOAt est aussi une variable muette indicatrice de l'appartenance des 
deux pays part en aires a l'UEMOA ; elle est egale a un si les deux. pays 
echangistes sont tous meinbres de l'UEMOA et zero sinon. De meme, 
UEMOA2 prend la valeur un si le pays importateur est membre · de 
l'UEMOA et le pays exportateur est du Reste du monde et zero sinon. 
Quant a UEMOA3, elle prend la valeur un si le pays exportateur est 

169 



Vollllllt I, No. l,jam•itr 2007 

membre de I'UEMOA et le pays importateur est du Reste du monde et 
zero sinon. Les signes des coefficients rclatifs nux variables UEMO,\ 
seront utiles pour verifier si a l'interieur de Ia zone d'intcgration il y a 
creation de commerce, diversion des importation!> et des exportations ; 
CEDEAOt est aussi une variable muette indicatrice de l'appartenance des 
deux pays partenaires a Ia CEDEAO; clle est egale a un si les deux pays 
echangistes sont tous membres de Ia CEDEAO et zero sinon. De mcme, 
CEDEA02 prend Ia valeur un si le pays importateur est membre de Ia 
CI~DEAO et le pays exportateur est du Reste du monde et zero sinon. 
Quant a CEDEA03, elle prend Ia valeur un si le pays exportateur est 
membre de Ia CEDEAO et le pays importateur est du Reste du monde et 
zero sinon; ASEANt est aussi une variable muette indicatrice de 
l'appartenancc des deux pays partenaires a l'ASEAN ; elle est egale a un si 
les deux pays echangistes sont taus membres de l'ASEAN et zero sinon. 
De mcme, ASEAN2 prend Ia valeur un si le pays importateur est membre 
de I'ASEAN et le pays exportateur est du Reste du monde et zero sinon. 
Quant a ASEAN3, elle prend Ia valeur un si Ie pays exportateur est membre 
de l'ASEAN et le pays importateur est du Reste du monde et zero sinon. 

II convient de souligner que, excepte les variables muettes, toutes 
les autres variables seront exprimees en logarithme nature!. 11 s'ensuit que 
les coefficients estimes de ces variables seront directement interpretes 
comme des elasticites. Par contre, les elasticites des variables qualitatives 
sont donnees comme l'exponentiel des coefficients estimes. Par ailleurs, 
!'estimation de !'expression (10) avec les donnees de !'ensemble des pays 
importateurs (pays de l'UEMOA et autres pays ASS et d'Asie du Sud-Est) 
permettra d'obtenir les coefficients estimcs sur Ia variable UEMOA pour 
apprecier si les reformes unilaterales et preferentielles mises en ccuvre dans 
ces pays ant eu un impact sur le commerce intra-UEMOA. Par contre, 
!'estimation de !'equation (10) sans les pays de l'UEMOA, produira des 
coefficients qui seront utilises avec des variables explicatives correspondant 
a chaque pays de l'UEMOA en vue de predire les flux commerciaux 
bilateraux entre les pays membres de l'UEMOA. Le ratio part predite I part 
actuelle du commerce est interprete comme le commerce potentiel entre les 
pays membres. 

3. Les methodes d'es!imation 

En termes de methodes d'estimation, certains auteurs ont considere 
!'approche statique du _modele et ont utilise les techniques d'estimation 
telles que les esti_mateurs within ou MCG ou Hausman-Taylor. C'est le cas, 
entre autres, de: Hummels et Levinsohn (1995), Matyas (1997, 1998), 
Breuss et Egger (1999), Egger (2000 et 2002), Glick et Rose (2002), Egger 
et Pfaffermayr (2003) et Baltagi et al. (2003). D'autres travaux, notamment : 
de Grauwe et Skudelny (2000), Jakab et al. (2001), Bun et Klaassen (2002), 
de Nardis et Vicarelli (2003), Badinger et Breuss (2004) et Peridy (2005a et 
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2005b), ont mis !'accent plutcJt sur !'approche dynamique du modele de 
gravitc et l'estimateur retenu a etc cclui de Arellano et Bond (1991). 

La prcsente etude a privilcgic ce dernier estimateur. Le choix de cet 
estimateur se justifie dans Ia mesure ou, d'une part, les cchanges 
commerciaux constituent un processus dynamique et, d'autre part, certaines 
variables explicatives peuvent se reveler non seulcment non stationnaires 
mais cbralement endogcnes. L'application de Ia methode gcncralisi:e des 
moments (GMM) de type Arellano et Bond (1991) est de nature a corriger 
ces insuffisances. 

4. Sources des donnees 

L'ctude couvre un cchantillon de 25 pays importateurs, dont 16 soot d'ASS, 
et 40 pays partenaires (Voir en anncxe Ia liste des pays considcrcs). Suivant 
Poroutan et Pritchett (1993) et Elbadawi (1997), l'cchantillon des pays 
importateurs est restreint de sorte a n'y inclure que les pays n'appartenant 
pas a !'Afrique au Sud du Sahara et qui ont un PIB per capita inferieur a 
3000 $US. Le but de cette restriction est de s'assurer disposer des pays 
ayant les memes caractcristiques economiques. Les donnees sur les pays 
concerncs couvrent la pcriode 1981 - 2000. Les donnees soot 
essentiellement des donnees secondaires issues de differentes sources scion 
la variable. 1\insi, (i) les donnees sur les flux commerciaux soot collectces a 
partir des statistiques du FMI (Direction du commerce international, 
notamment a partir du DOTS CD-ROM du FMI). Les statistiques 
financicres du FMI soot la source des donnees sur les taux de change 
n9minaux et le dcflateur du PIB ; (ii) le PIB, le PIB per capita, la 
population, la superficie et le ratio entre le taux de change sur le marche 
parallcle et le taux de change officiel des pays concernes soot tires de Ia 
base de donnees de la Banque mondiale, notamment le CD-ROM Africa 
database 2004 au le CD-ROM World Development Indicators 2004; (iii) la 
distance entre deux pays partenaires est une distance de ligne droite 
obtenue a partir du site www.indo.com/ cgi-bin/ dist. 

III. Presentation et analyse des resultats de !'estimation 

1. Impact des caracteristiques economiques sur les 
echanges bilateraux 

D'une manicre generate, il ressort des resultats, contenus dans les tableaux 1 
et 2 ci-dessous, que les variables traditionnelles du modele de gravite 
possedent pour Ia plupart des cas les signes attendus avec toutefois une 
significativite statistique variable. En effet, la significativite du coefficient de 
la variable dcpendante rctardce n!vele que le niveau du volume des 
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importations de Ia periode precedente a un effet positif significatif sur le 
volume actuel. Le coefficient estime indique qu'un accroissement des 
importations de l'annee precedente de 1% entraine une augmentation des 
importations courantes de 0,4%. Ce qui confirme que le commerce bilateral 
s'inscrit dans un processus dynamique. De meme, le coefficient de Ia 
variable relative au partage d'une frontierc commune entre les pays 
echangistes est positif et significatif. Ainsi, les echanges commerciaux se 
revelent plus intensifs entre les pays partageant unc meme frontiere 
terrestre que ceux n'ayant pas de frontiere commune. Le coefficient estime 
indique que les pays frontaliers echangent entre eux 1,4 fois plus que predit 
par le modele (tableau 1). La variable distance a un coefficient negatif 
significatif au seuil de 10% et confume !'existence de relation inverse entre 
Ia distance et le commerce bilateral entre les pays. En ce qui concerne 
!'impact de Ia variable revenu sur les echanges bilateraux, les coefficients 
estimes moo trent qu'une augmentation du PIB du pays importateur de 1% 
produit un effet a Ia hausse de 0,3% du volume des importations (tableau 
1). Toutefois, les variations dans le PIB du pays partenaire n'apparaissent 
pas expliquer si~ificativement les variations du volume des importations. 
Par ailleurs, l'incidence negative, bien que non significative, du taux de 
change reel sur les echanges commerciaux et indique qu'une depreciation 
de la monnaie du pays importateur par rapport a celle du pays partenaire a 
pour effet la reduction de ses importations en provenance du partenaire. 11 
en est de meme pour les variables infrastructures. 

D'une part, le signe positif et significatif de la variable prime sur le 
marche parallele et, d'autre part le signe ·negatif et significatif de Ia variable 
pression fiscale, revelent que les distorsions economiques, considerees 
comme des incitations aux echanges commerciaux frauduleux, soot de 
nature a reduire significativement les echanges commerciaux bilateraux 
formels. En considerant le coefficient estime de Ia variable prime sur le 
marche parallele, il ressort que plus le cours de la devise etrangere en 
monnaie nationale sur le marche parallele diminue par rapport a celui sur le 
marche officiel, plus les echanges commerciaux formels diminuent aussi. 
Ainsi, une variation a Ia baisse de Ia prime sur le marche parallele de 1% 
entraine une variation a Ia baisse des echanges commerciaux bilateraux 
formels de 0,001% et vis versa (tableau 1). La justification de ce resultat 
reside dans le fait que plus ·Ia devise etrangere coute moins chere en 
monnaie nationale par rapport au marche officiel, plus les importateurs 
vont prHerer se procurer de devises etrangeres sur le marche parallele pour 
effectuer davantage d'echanges informels frauduleux. Ce qui a pour 
consequence de reduire les echanges commerciaux formels. L'effet prime 
sur le marche parallele sur le commerce bilateral forme! est plus accentue 
lorsque les pays partenaires partagent une frontiere commune. Dans ce 
demier cas, une variation a Ia baisse de Ia prime sur le marche parallele de 
1% entraine une variation a la baisse des echanges commerciaux bilateraux 
formels de 0,17% et vis versa (tableau 2). De meme, le signe negatif et 
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significatif du coefficient de Ia variable pression fiscale rcvele !'existence 
d'une relation inverse entre l'ccart de pression fiscale observe entre deux 
pays et leurs echanges commerciaux bilateraux. Ainsi, toute variation de 1% 
de cet ecart entraine une variation en sens inverse des echanges bilateraux 
de 0,03% (tableau 2). Ce qui montre que le niveau cleve des taxes, 
notamment des taxes indirectes telles que les taxes sur les echanges 
commerciaux, peut inciter les importateurs a ne pas suivre dans leurs 
transactions les canaux officiels de peur de supporter des charges fiscales 
importantes. 

2. Impact des accords regionaux au sein de I'UEMOA sur 
les echanges bilateraux 

En considerant !'ensemble de Ia periode 1981 - 2000, il apparait que les 
accords n!gionaux qui ant n!gi le commerce a l'interieur de Ia sous-region 
ouest africaine ant produit des effets sur les echanges bilateraux a l'interieur 
de Ia zone. Toutefois, ces effets sont restes relativement mains importants, 
surtout en termes de creation de commerce. En termes de detournement 
des importations et des exportations, les effets se sont reveles significatifs. 

Pour le cas specifique des pays de l'UEMOA, le coefficient relatif 
au commerce intra-UEMOA bien que positif n'est pas significati,·ement 
different de zero. Ce qui revele que les echanges commerciaux entre les 
pays membres de !'Union sont conformes a leur niveau au regard de leurs 
caracteristiques economiques et autres telles que predits par le modele de 
gravite. En d'autres termes, etant donne leur nh·eau de developpement 
economique et social, les echanges entre les pays membres representent la 
norme predite par le modele de gravite. De ce fait, l'effet creation de 
commerce ne s'est pas revele significatif. C'est done dire que sur la periode 
etudiee, le commerce intra-regional ne s'est pas significativement accru sans 
que l'on ait une bai~se des importations en provenance du reste du monde. 

En ajoutant au modele la vanable z·olatilite pour isoler l'effet des 
reformes economiques dans l'Union sur les echanges bilateraux, les 
resultats ne revelent pas un changement dans les performances atteintes. Ce 
qui permet de deduire que l'impact de !'utilisation de la monnaie commune 
sur les echanges commerciaux .pilateraux a l'interieur de l'UEMO_\ est 
nullement, significati£1. Un tel resultat est similaire de celui de Persson 
(2001), Rose (2002) et Pakko et Wall (2002) qui ant revele egalement des 
effets negatifs ou non significatifs d'une union monetaire sur le commerce 
bilateral. Toutefois, Rose (2002) a justifie ce resultat par Ia petite taille des 

I 
1 II faut toutefois reconnaitre que Ia part attribw!e en terrnes d'impact de )'union 
monetaire dii a Ia faiblesse des coiits de transaction est sous estimee. Cela peut etre dii au 
fait que Ia faiblesse des coiits de transaction est une caracteristique constante du 
commerce bilateral entre les pays membres et que cette demiere se trouve etre captee par 
Jes effets specifiques bilateraux introduits dans le modele. 
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observations et conclut l}Ue l'effet est positif et statistictuement significatif 
pour de grands cchantillons. De mcme, !'auteur rcvcle que Ia taille de l'effet 
varie avec Ia technil}Ue d'estimation choisie. Par contre, notre rcsultat 
s'oppose a ceux de, entre autres, Rose et van \Vincoop (2001), Frankel et 
Rose (2002), Glish et Rose (2002), qui ont trouvc !'evidence empirique d'un 
effet positif des unions monctaires sur le commerce. II est a noter toutefois 
l}Ue ces demiers travaux ont soit considcrc Ia variable union monctaire 
comme exogcne, soit retenu !'ensemble des unions monctaires en une seule 
variable (Glish et Rose (2002)) soit estimc le modele par Ia methode MCO 
(Frankel et Rose (2002)). 

L'absence d'intensification ou de rclance significative des echanges 
commerciaux a l'intcrieur de Ia sous-rcgion ouest africaine a travers Ia mise 
en place des institutions telles que l'UEMOA et Ia CEDEAO n'est pas 
unique en son genre en Afrique. En effet, suivant de nombreux travaux1, 

entre autres, Foroutan et Pritchett (1993), Elbadawi (1997), Radelet (1997), 
Ogunkola (1998) et Longo et Sekkat (2004), !'evidence empirique suggere 
que les ac~ords d'intcgration rcgionale ant eu peu, sinon pas, d'impact sur 
le commerce intra-regional. La faible integration des echanges commerciaux 
intra communautaires reste egalement expliquee par Ia faiblesse des 
infrastructures qui engendrent des emits de transport cleves et Ia similitude 
des structures de production. 

En effet, les grands pays exportateurs dans le commerce intra 
UEMOA sont Ia Cote d'Ivoire et le Senegal qui ant exporte vers Ia zone 
respectivement 11 et 6,5% de leurs exportations totales entre 1990 et 2003 
(Boogaerde et Tsangarides, 2005). Ces pays sont de ce fait de loin les 
grands offreurs de biens manufacturiers dans Ia zone en detenant 
respectivement 74 et 14% des exportations intra zone. Le Togo et le Benin 
restent des pays transit pour les pays saheliens, notamment le Niger, le 
Burkina Faso et le Mali. Par ailleurs, les echanges a l'interieur de Ia zone 
UEMOA restent domines par le commerce avec le Nigeria. 

En ce qui concerne les echanges commerciaux des pays membres 
de l'UEMOA avec le reste du monde, les resultats montrent que, sur Ia 
periode etudiee, leurs importations en provenance du reste du monde ant 
connu une baisse Iegere. En d'autres termes, les importations des pays 
membres de l'UEMOA en prov~nance du reste du monde se sont reve!ees 
plus faibles que celles des pays non-membres. Toutefois, cette baisse 
n'atteint pas le niveau attendu et serait de 12% en dessous de ce ni,·eau. Ce 
qui tend a montrer qu'il y a eu un effet de detournement du commerce au 
profit des pays membres de !'Union. Le coefficient n'a pas varie lorsqu'on 

1 Bien que Ia comparaison directe entre les resultats de ces travaux et ceux de Ia presente 
etude soil complexe etant donne qu'il existe de difference en termes d'echantillon 
considere, de periode d'etudcs et de techniques d'estimation. 
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tente d'isoler l'effet des rCformes economiques sur les echanges par 
l'introdtiction dans le modele Ia variable volatilite. En effet, les echanges 
sont maintenus a 12% en dessous du niveau predit (tableau 1). On deduit 
en consequence que les rCformes economiques au sein de !'Union n'ont pas 
produit un effet supplementaire de detournement des importations par 
rapport a cclui observe durant !'union monetaire. 

Du cote des exportations des pays membres vers le reste du 
monde, on observe que le coefficient est egalement significativement 
different de zero au seuil de 10%. En effet, le niveau atteint par les 
exportations des pays de !'Union vers le reste d~ monde represente 86% du 
niveau pJ;"edit par le modele (tableau 1). Le signe negatif et significatif du 
coefficient relatif aux exportations hors UEMOA indique que 
comparativement aux pays non-membres de l'UEMOA, les exportations de 
l'UEMOA vers le reste du monde sont plus faibles que celles des pays non­
membres. On deduit done qu'au cours de ·ta periode etudiee, les pays 
membres de !'Union ant exporte de mains en mains vers le reste du monde 
et d'avantage entre eux-mcmes. Ce qui signifie un detournement des 
exportations au sein de l'UEMOA. · 
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Tableau 1: Recapitulatif des rhultats des estimations econometriques (cas 1: absence d'effet interactif frontiere) -

- Yarubk-s Equation 1 ll<juation 2 ll<juanun 3 F.quaronn 4 

Coc:ffococn! Z·lt2t Coc:ffocicnr z-stat · Coc:flicicnr Z·IU! Cucflicic:n! z-"t:at 
Consuncc 0.869 2.25•• 0868 2.24 0.818 2.13•• 0.872 2.21 .. 

lmrort,..o 0.401 soo••• 0.400 499••• 0.395 4.94• .. 0.394 4 94••• 

l'obJ"'YSI 0.335 1.79• .().334 1.8o• 0311 1.67• 0.312 1.68• 

l'ob J"'fS i -0033 -0.51 -0036 -0.55 -0.041 -064 -0044 -068 

l'opubtion J"'Y' i 0.132 O.S7 0.118 0.50 0084 0.36 0.069 0_30 

l'opulaoon pays i O.Otl 0.27 0015 0.29 0_022 042 0023 0.44 
Taux de change bdatCnt rCd If -0034 -1.45 -0034 -1.44 -0.031 -1.35 -0031 ·1.34 
llci 0.353 1.98•• 0.348 1.95 .. 0-323 1 8t• 0.317 1.78• 

lie i 0041 0.36 0044 0.48 0019 016 0021 018 
o .. unce .().081 -1.69• -0081 -1.68" -0073 -1.54 -0073 -I 53 
Frunttt:rc corn: ii ' 0-385 2.ll'' 0-383 2.30•• 0.354 212 .. 035:! 211" 
lnfnstrucrurc d2ns i 0.284 1.29 0-295 1.34 0.:!89 Ll2 0299 1.37 . - lnfnstructurc dans j 0.012 006 0.0:!4 0.12 -0014 -007 -0005 -003 

-.1 
0'1 

\' tdarolorc bux ch•nge nomnul -0.823 -086 -0.702 -074 
;· 
l'nme de change marchc 0008 1.55 0009 1.65• 
!'>nlli:lc 
l'rcssoon r .. a~e -0033 ·268··· -OOJJ -271••• 
Ucmoo lll!l':l·!ndc 0095 0.1\.1 0.097 085 0.111 0.98 O.IJJ 099 
U<-moa amport from ROW -0.122 ·168" -1.:!2 -I 68" -0.147 -20l .. -0.147 -20J•• 
U<moo export ro ROW ..().1J9 -1.78• .().1J9 -1.78" -0.146 -1.86" -0.145 ·I 86• 
Ccdcao mlra-lndc ..().142 -1.77• ..().1J9 ·1.74• -O.IJJ -1.66 -O.!Jt -1.61 
Ason mtn-tr:adc -0.345 ·1.62 0351 1.64" -0.278 -1.:!9 -0:!82 -t.Jt 
Nombrc d'obscrvallOns 1367 1367 IJ67 IJ67 
Nombrcs de relations 568 568 568 568 
bibreralcs Chi2(5) = 4 8 ; Chi2(5) =4. 9 ; Chi2(5) = 4 9 ; Chi2(5) = 5.0 ; 
Sarg:>n rcir Prob>Chi2=0.44 l'rub>Cho2=0.4 l'rob>Chi2=0.4J Prob>Chi2=0 4 I 
Ardl•no-Bond rcsr auroeu<.1 z = -6.07 ; l'rub > z = 0.0 7. = -6.08; l'rob > z = 00 z = -6.16; l'rob > z = 0.0 z = -6.17; l'rob > • = 0 0 
,\rcll;ano--Ho~cJ test autocor.2 z = -0.30 ; !'rob > z = 0.8 • = -0.:!8; l'rob > 7. = o.n z = -0.17; l'rob > 7. = 0 86 z = -0.15; l'rob > • = 0 88 

Absolute value of z statistics in parentheses;* significant at 10%; **significant at 5%; ***significant at 1% 
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.Tableau 2: Recapitulati£ des rc!sultats des estimations econometriques (cas 2: presence d'cffct' intcracti£ Crontierc) 

Vanoblcs ~uan<m I Equa11on 2 l!quanon 3 l!quar•m 4 
Codticlcnt Z·lbt CoeffiCient Z•tt:lt Cocffodcnt X•St'2t CocffiCICnt x-"at 

Constance 0.884 2.27'' 0.881 2.27•• 0876 2.26•• 0874 2.2~·· 

lmf'On ,_, 0.415 s.os••• 0.414 s os••• 0.412 504••• 0.412 503' .. 

11ob _pays I 0.327 1.74' 0.329 1.75• 0.323 1.72• 0.324 1.73' ! 

l'obpaysJ -0041 -0 63 -0044 -068 -037 -0.57 -0.039 -061 
Poput.non pays I 0086 0.37 0.069 0.30 0091 089 0.077 033 
l'opubnon pays · 0021 0.41 0023 0.44 0019 0.38 0021 040 
Taua de clungc bdato!nl rCcl -0033 -1.42 -0033 -1.41 -0.032 -1.38 -0032 -1.38 
ij 
llci 0.351 1.96'' 0.345 1.92 .. 0348 194 0.343 1.91' 
lie 0036 0.30 0037 0.32 0032 0?7 0.034 0.29 
Distance -0082 -1.70' -0082 ·1.70' -0.082 -1.70' -0082 ·1.70' 
I :rontk.Te entre t 0275 1.61 0.269 I 58 0322 1.89•• 0.320 I 88' 
lnfnsrNCtUrc dans 1 0.296 1.34 0.307 1.39 0.285 1.29 0.294 1.33 
lnfnsrructurc dans j 0.003 0.02 0014 0.07 0009 005 0.19 009 
Vobtdotc "ua change -0.799 -0.83 ·0682 -0.71 
nuntituJ r 
l'rune de change marcho! 0.169 l.t6•• 0.173 2.21 .. 
pualJCic• FrontiCre entre r 
l'rcssoon fosalc' Fronrii:rc _oj -0036 ·1.90• -0037 -1.92 .. 
Ucmo:a intn·tnde 0.112 098 0.114 1.00 0.103 0.90 0104 091 
Ucmoa unpon from ROW .0.126 ·1.72' -0.125 1.72' -0117 -1.60 .o 117 ·1.60 
Ucmoa af'On to ROW -a.ns 1.75• -0.138 ·1.75' -0.137 ·1.74' -on7 ·1.73' 
Ccdcao mrn·tndc -0127 ·1.56 .0.124 ·1.53 -0.127 ·1.57 ·0.125 ·1.54 
ASCiln intn-tnde .0.312 ·1.45 -0.316 ·1.47 -0426 ·1.94' .0431 ·196' 
Nombrc d'obsctV2nons 1367 n67 1367 1367 
Nombrcs de relations 568 568 568 568 
bibttnl:t Chi2(5) = 4.3 ; Chi2(5) = 5.0; Chi2(5) = 4.5 ; l'rob>Chi2=0.48 Chi2(5) = 4 6 ; l'rob>C:hi2=0 S 
s .. b .. " rest Prob>Chi2=0.S Prob>Chi2=0.41 • = -6.10; l'rob >. = 00 z = -6.11; l'rob > z = 00 
i\n:lbno-Bond tcsr autacor.t •=·617;Prob>z= z = ·6.17; Pmb > z = 0.0 z = -0.20; Pmb > z = 0.93 z = .0.19 ; l'rob > z = 0 85 
i\n:Uano-Bond rest aurocor.2 0.0 z = -0.29; Prob > z = 0.7 

z=·O.IO;Prob>z= 
L__ ----

0.92 
----- --------

Absolute value of z statistics in parentheses; * sigruficant at 10%; •• significant at 5%; ••• significant at 1% ~ 
i 
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Conclusion 

La presente etude a permis d'analyser, d'une part, les determinants des 
echanges commerciaux bilateraux et d'autre part, les effets de creation et 
de detournement de commerce a l'interieur de l'UEMOA avant et apres les 
rCformes relatives a !'integration regionale. Les estimations econometriques 
ant produit des resultats d'ou il ressort que : (i) les variables traditionnelles 
du modele gravite ant produit les signes attendus. ,\insi, le taux de change 
bilateral reel, Ia distance et Ia volatilite du taux de change nominal se sont 
reveles negatifs sur les echanges commerciaux bilatcraux. Par contre, le 
PIB du pays importateur, le partage de Ia frontiere commune et les 
infrastructures ant positivement agi sur les cchanges intra-rcgionaux. Par 
ailleurs, les variables prime sur le marche parallele et pression fiscale qui 
sont des facteurs incitatifs a Ia pratique des echanges bilateraux non 
enregistres (frauduleux) sont de nature a reduire significativement les 
cchanges bilateraux formels ; (ii) l'appartenance a une zone monctaire 
commune UEMOA et Ia mise en ceuvre des reformes economiques visant 
!'integration economique ant eu des effets significatifs sur les echanges 
commerciaux bilateraux au sein de Ia zone, principalement en termes de 
detournement des importations et des exportations. Le niveau atteint par 
ces echanges intra-communautaires represente cependant Ia norme telle que 
predite par le modele. En d'autres termes, bien que les importations en 
provenance du reste du monde et les exportations ,·ers le reste du monde 
aient connu des retrecissements sensibles, cette situation n'a pas etc suide 
d'une creation de commerce a l'interieur de Ia zone. Plusieurs raisons sont a 
l'origine de cette performance mediocre quand on considere les echanges 
commerciaux formels. Parmi ces facteurs, on peut reJe,·er, comme !'a 
montrc le modele, le developpement et Ia persistance des echanges 
frontaliers non enregistres f.worises par !'existence d'une prime de change 
sur le marche parallele; (ill) les echanges a l'interieur de Ia CEDE.:\0 se 
sont reveles tres en dessous du nh·eau predit et plus faibles que dans le cas 
del'UEMOA. 
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Annexe 

Liste des pays "reporting'' et des pays partenaires 

Pays reporting Pays partenaires 
Pays de /'Afrique au Sud du Pays de /'Afrique au Sud du 

Sahara Sahara 
1. Benin 
2. Burkina Faso 
3. Cote d'Ivoire 
4. Mali 
5. Mauritanie 
6. Niger 
7. Senegal 
8. Guinee 
9. Liberia 
10. Sierra Leone 
11. Cap-Vert 
12. Gambie 
13. Ghana 
14. Guinee-Bissau 
15: Nigeria 
16." Togo 

Pays de l'Asie 
17. Indonesie 
18. Malaisie 
19. Philippines 
20. Singapour 
21. Thai1ande 
22. Chine 
23. Hong Kong 
24. 'Inde 
25. Coree 

1. Benin 
2. Burkina Faso 
3. Cote d'Ivoire 
4. Mali 
5. Mauritanie 
6. Niger 
7. Senegal 
8. Guinee 
9. Liberia 
10. Sierra Leone· 
11. Cap-Vert 
12. Gambie 
13. Ghana 
14. Guinee-Bissau 
15. Nigeria 
16. Togo 
17. Cameroun 
18. Republique Centrafricaine 
19. Republique du Congo 
20. Ethiopie 
21. Gabon 
22. Kenya 
23. Ouganda 

Pays de /'Afrique du Nord 
24. Egypte 
25. Libye 
26. Maroc 
27. Soudan 
28. Tunisie 

Pays de J'Asie 
29. Indonesie 
30. Malaisie 
31. Philippines 
32. Singapour 
33. Thai1ande 
34. Chine 
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Note to contributors/ 
Note aux contributeurs 

I. Orientation et Objectifs 

La Revue africaine de !'integration 
est .une tribune pluridisciplinaire 
internationale axee sur Ia 
problematiq.~e de l'integratbn de 
I' Afrique. Elle est ouverte a toutes 
les orientations throriques et publie 
des recherches portant sur !es 
region; et les pays africains. 

La Revue africaine de !'integration 
s'interesse particulierement a Ia 
theorie et a Ia pratique de Ia 
problematiq.~e de l'integratim. Ses 
champs d'interet comprennent : 
aide et commerce, disparites 
regionales et rHorme agraire, 
administration du developpement, 
planification de l'edlcation et 
develcppement de ressources 
humaines, industrialisation - et 
transfert de technologie, problemes 
environnementaux, droits de Ia 
personne et democratisation, 
urbanisation, femmes et 
develcppement. 

La Revue africaine de !'integration 
accepte des articles theoriques, 
surtout s'ils presmtent une analyse 
interdisciplinaire novatrice. Elle 
accorde cependant Ia priorite aux 
articles issues de recherches 
empiriques et aux etudes· de cas 
ayant des rt]lercussions sur les 
experiences d'~t~ration a travers 
le Continent et sur Ia planification 
et les politiques de developpement. 
La Revue accepte egalement des 
articles courts presentant une 
experience ot · une reflexim 
personnelle sur un ou plusieurs 
aspects des pratiques ou des 
politiques actuelles de 
develcppement international. 

La Revue africaine de !'integration 
presente egalement des analyses 
critiques et des comptes rendus de 
livres recents traitant de 
I' integration eca~.omique. 
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I. Aims and Scope 

The African Economic Integration 
Review is an international 
multidisciplinary journal for the 
discussion of a wide range of 
integration issues in Africa. It is 
open to all theoretical and applied 
research orientations on the 
regions and countries of Africa. 

The African Integration Review is 
particularly interested in the theory 
of integration and to its application 
to problems. Areas of interest 
include: aid and trade, regional 
disparities and agrarian refonn, 
development administration, · 
education planning and human 
resource development, 
industrialization and transfer of 
technology, environmental issues, 
human rights and democratization 
issues, urbanization and women in 
development. 

The' African Integration Review 
will consider theoretical papers, 
particularly if they offer an 
innovative interdisciplinary 
analysis. Priority will be given, 
however, to empirical researches 
and to case studies having 
implications - on integration 
encounters throughout the 
Continent and on the planning and 
development policies. The review 
will also accept short articles that 
present experiences or a personal 
points of view on one or several 
aspects of the practices or on 
current policies of international 
development. 

The African Integration · Review 
includes critical analyses and 
reviews of recent ~ks dealing 
with integration. 



La Revue africaine de !'integration 
est une publication · bilingue 
(fran~ais ei. anglais) qui parait 
deux fois I' an, en janvier et juillct. 

II. Politique redactionnel/e 

Les articles Soumis a Ia Revue 
africaine d'integratim son! evalues 
de fa~on anonyme par au moins 
deux lecteurs externes. La Revue 
n'accepte pas de publier des 
articles pn!sentes simultanement 
ailleurs. De plus, une fois !'article 
accepte, !'auteur ne peut le retirer 
sans l'assentiment du reda:teur. 
Les opinions exprimees par les 
auteurs n'engagent en rien Ia 
Revue. 

Prismtation desarticles 

• Envoyer !'article au : 

Le Directeur 
Dipanement 
iconomques 

des Affaires 

Commission de /'Union africaine 
B.P. 3243 
Addis Abeba, ETHIOPIE 
Fax: +251-1-551 02 49 
Tel: +251-1-551 92 87 
E-mail: 
mkwezalamba.@:J:zfrica­
union.org 
ReneKouacy@uahoo.com 
htifsihit@Jahoo.com; 
tifsihith@zfrica-union.org 

• Veiller a ce que !'article 
comporte: 
~ au plus trente pages, 

references comprises, 
imprimees a double 
interligne et d'un seul cote 
du papier; 

~ un reSJme en fran~ais et en 
anglais (abstract) d'au plus 
100 mots, une notice 
biographique et Ia 
bibliographie ; 

~ une introduction et une 

The African Integration Review is 
a bilingual publication (English 
and French) which comes out 
twice a year, in January and July. 

1/. Editorial Policies 

All articles submitted to the 
African Integration Review are 
assessed anonymously by two or , 
more outside readers. Multiple 

1b . . d ,su mJSSJons are not accepte . 
, Once a paper has been accepted 

for publication, it may not be 
withdrawn by the author without 
consulting the editor. The African 
Integration Review is not 
responsible for the opinions 
expressed in the articles. 
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Submission of manuscripts 

• Manuscripts should be sent to: 

11ze Director 
Economic Affairs Department 
African Union Commission 

Box 3243 
Addis Ababa, ETHIOPIA 

Fax: +251-1-551 02 49 
Tel: +251-1-551 92 87 
E-mail: 
mkwezalamba.@:J:zfrica­
union.org 
ReneKouacy@Jahoo.com 
htifsihit@'yahoo.com; 
tifsihfth@):ifrica-union.org 

• The manuscript should: 

~ be not more than thirty 
pages long, including the 
list of references, all 
double-spaced and printed 
on one side of the paper 
only; 

~ include an abstract, of not 
more than 100 words, a 
biographical note and a 
bibliography; 

· · ~ an introduction and 



conclusion : 
> unc page titre donnant lc 

nom de !'auteur, son 
afliliation ct, lc cas cchcant, 
lcs remercicments. 

• lndiquer !'emplacement des 
hors-texte (tableaux, 
graphiques, cartes, etc.). dans le 
manuscrit, lcs numeroter et les 
presenter sur des pages a part. 
Soumettre cartes et graphiques 
en pn!t-a-photq;raphier. 

• Ecrire les nombres inferieurs a 
dix en toutes lettres et utiliser le 
signe de pourcentage dans le 
texte et les tableaux, en prenant 
soin de les sq,arer du nombre 
par une espace 

• Mettre en retrait et sans 
guillemets les citations 
depassmt cinq !ignes 

• Ecrire en italique, dans le texte 
et les equations, les lettres 
utilisees comme symboles 
statistiques ou variables 
algebri<pes, scores de test et 
echelles 

• Limiter les notes aux 
explications absoluinent 
necessaires, les numeroter 
consewtivement et les presener 
en notes de bas de page ; Ia 
numerotatim doit etre 
recomrnencee sur chaque page. 

• Indiquer les references dans le 
texte seton Ia presentatbn 
auteur-date, par exemple : 
(Kouassi, 1998), (Abebe, 1987, 
p.l0-13; Makeba, 1990, 
chap.'2) 

• Indiquer les references 
bibliographies comrne suit : 

o ' livre : Fanon, F.(l961), 
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conclusion ; 
};;- a cover page including the 

title of the article, the 
author's name and 
affiliation as well as any 
acknowledgements that 
may apply. 

• The location of tables, figures 
and maps in the text should be 
indicated. They should also be 
numbered consecutively and 
placed on separate pages. 
Maps or graphs must be in 
camera-ready copy with the 
final version of the manuscri!1. 

• Numbers below 10 are written 
in words. The percentage sign 
is used in both text and tables 
provided that it is separated 
from the figure by a space. 

• Quotations of more than five 
lines should be indented 
without quotation marks. 

• Letters used as statistical 
symbols or algebraic variables, 
test scores and scales should be 
in italics. 

• Notes are limited to content 
notes only, and should be 
numbered consecutively and 
placed as a footnote; the 
numbering should be restarted 
on each page. 

• References are indicated in 
text, using the . author-date 
method of reference, e.g. 
(Kouassi, 1998}, (Abebe, 1987, 
p.I0-13; Makeba, 1990, 
chap.2) 

• Indicate the bibliographical 
references as follows: 

o book: Fanon, F.(l961}, 
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Du nouveau a Ia Commission de I'Union africaine: 
L'avemement de Ia Revue africaine de l'infE~gration 

• .Une Revue scientifique au service de !'integration economique et politique de 
I' Afrique 

• Elle est une Tribune pluridisciplinaire axee sur Ia problematique de 
!'integration en Afrique. Elle est ouverte a toutes les orientations theoriques 
et strategiques et publie des recherches portent sur les regions et les pays 
africains 

• Elle constitue une fenetre ouverte a !'intelligentsia africaine pour participer 
au processus de !'integration economique et politique de !'Afrique 

' 

• Elle offre un cadre ideal d'echanges de vues sur Ia problematique de 
!'integration continentale 

• Elle est destinee aux etudiants, aux chercheurs et universitaires, aux 
operateurs economiques, et aux decideurs politiques et economiques de 
I' Afrique 

• Elle est une publication bilingue (fran~ais et anglais) qui parait deux fois l'an 

• Enfin, Ia ~evue africaine.de !'integration, est publiee sous Ia supervision d'un 
comite scientifique rigoureux et exigeant compose de chercheurs et 
d'universitaires africains de renommee internationale. 

Enseignants, chercheurs et universitaires africains du continent et de Ia 
diaspora, cette Revue est Ia votre. Faites en une Revue credible. a travers Ia 
qualite et Ia richesse de vos publications. Des maintenant, faites parvenir vos 
manuscrits a Ia Commission de I'Union africaine a l'adresse suivante: 

Departement des Affaires Economfques: 
B.P.: 3243, Addis Ababa, Ethiopfe 

Fax: +251 1 551 02 49 
. Tel: + 251 1 551 92 87 
E·mall: mkwezalamba@"afrlca·unlon.org 

ReneKouacy@Yahoo.com 
'htlfsihit@yahoo.com; tlfsihlth@'afrlca-union.org 
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